Pintér Petra — Petra And The Paper Hearts
Kérdezé:
Elso kerdeskent arra szeretnélek kérni, hogy ird le a zenekarod, vagy a sajat zenei

karriered eddigi utjat nagy vonalakban.

Petra:

Jo, eddigi nagy vonalakban, rendben. 12 évvel ezelott Pakson kezdtem az énekesi
karrieremet, és véletleniil nyertem egy live band karaoke versenyen, amikor
eldontottem, hogy ezzel szeretnék foglalkozni. Egybol harom zenekarban kezdtem,
kiilonbozé stilusokban. A Paksi Garazs soron, majd felkéltoztem Budapestre. Itt bejott
az életembe egy rockabilly vonal, ahol Petrovna néven jartuk az orszagot, és a Star
People Music Production-nél nagyszerii klipeket is kaptunk. Itthon és kiilfoldon
egyarant. Majd a Covid véget vetett ennek, és akkor utana kovetkezett a mostani
dllapot, a Petra And The Paper Hearts nevezetii sajat autentikus blueszenekarom.
Akkor kezdtiink el komolyabban foglalkozni a bluesvilaggal, majd ezutan Horvath
Zsolttal elkezdtiik megjelentetni a sajat magyar nyelvii dalainkat. Ezek inkabb pop és
bluesrock miifajban keletkeztek, egy lirikusabb vonallal. A kovetkezo évben fog
megjelenni mindketté formaciom Horvath Zsolttal és az albumunk a Petra And The

Paper Hearts-cal.

Kérdezo:
Milyen konkrét kihivasokat tudnal kiemelni, amik elofordultak eddigi palyafutisod

alatt?

Petra:

Leginkabb a nemzetkozi szféraba valo beilleszkedés a legnagyobb kihivas szerintem.
Hogyha itthon elkezdesz zenélni és komolyabban szeretnéd ezt csinalni, és foleg hogyha
olyan szegmentalt miifajokkal foglalkozol, amit tudod nagyon jol, hogy kiilfoldon sokkal
jobban megallnal helyét mondjuk koncertezésileg, tobb lehetoséget nyujtana, akkor

ezekbe a kordkbe valo bekeriilés sziikséges. Ez szerintem a legnagyobb kihivas.

Kérdez6:



Melyek voltak azok a legnagyobb akadalyok, amiket az élo fellépések szervezése

kapcsan szoktal tapasztalni? Elsésorban itthon.

Petra:

Eloszor is a belsd korokbe valo bejutds. Azt mondanam, hogy az a legnagyobb hatuliito
a koncertszervezések elejen. Nyilvan a kapcsolatrendszereket kell kiépitened ahhoz,
hogy minél nagyobb fesztivialokra be tudj keriilni, és még az sem garancia, hogyha
esetleg ismered a szervezoket, hiszen nagyon sok dolognak egyszerre passzolnia kell
ahhoz, hogy lekothesd ezeket a minél nagyobb koncerteket. Leginkabb ugy miikédik ez
is, mint egy marketingpiac. Minél t6bb embert érsz el, minél nagyobb kévetotaborod
van, minél nagyobb headliner vagy, azzal parhuzamosan kapod meg a fizetségedet is,
és a lehetdségeket is. En tigy gondolom, hogy ezekbe a belsd, nagy fesztivilos korokbe
valo bejutas a legnehezebb. Az onkormanyzati szervezésii rendezvényekre, mondjuk
gasztrorendezvényekre, varosnapokra, egy kicsit elérhetobb a kapcsolatteremtés, hiszen
mivel onkormanyzati szervezés van, ezért a miivazaknak meg kell jeleniteniink az
oldalon, hogy kit tudsz megkeresni. Viszont azt latom, hogy ebben a rendszerben is
nagyon tulterheltek a miivészeti szervezok, vagy igazabol attol fiigg, hogy milyen
lehetoségeket kapnak, hogy az éves miivészeti biidzsét az allamtdol hogyan tudjik

beosztani.

Kérdezo:
Kicsit elvontabb lesz a kovetkezo kérdés, de mindenesetre fontos a kutatds

szempontjabol, hogy te hogyan itéled meg a sikert?

Petra:

Hogyan itélem meg a sikert? Sokdig probaltam magamnak hazudni arrol, hogy nem
szamit, hogy hanyan vannak a koncerten, de nagyon szamit. Ez a sikernek az egyik
fokmérdje nalam, hogy minél tobb embert probaljak meg alkalomrdl alkalomra
bevonzani, és ehhez mindent meg is teszek a hirdetéskezelés szempontjatol kezdve, az
dllando onmenedzselésig. Mindent, hogy hallhassak azt a munkat, és annak a
munkanak a gyiimélcsét, amit probalunk a mindennapok folyaman ésszerakni. Nyilvan

a siker a zenében, a belso siker, szamomra az, hogyha visszatudom magamrol ugy



hallgatni a felvételt, hogy arra biiszke lehessek. Igazabol ez igy, meg az, hogy a

csaladom elismerje, amit csindlok.

Kérdezo:

Mit gondolsz, mekkora részét teszi ki a karriered sikerének az élo fellépés?

Petra:

Az egyik formacioval, Horvath Zsolttal, nincsenek élé koncertek. Ott produceri
munkaval és fokent kettonk zeneszerzoi munkajaval csak online térben miikodiink, és
ezt nem is szeretném élore vinni. Ott abszolut nem relevans ez a dolog, viszont a Petra
And The Paper Hearts-cal ott egyre nagyobb teret kap az élézenének a jo megtervezése,
az aranyos elosztasa az évben. Nagyon megvalogatjuk, hogy hol lépiink fel, hogy ez a
zenekar imidzséhez is jol passzoljon, és igazabdl itt abszolut erre helyezziik a hangsulyt.
Es hogyha elkésziil a lemez, akkor a lemez bemutatéknak is a szervezését abszoliit az

élozenei koncertekre fogjuk helyezni.

Kérdezo:

Milyen siirtin szoktatok koncertezni?

Petra:

En nem csak a sajat zenekaromnak, hanem a menedzsmentiinknél lévo Osszes
zenekarnak is azt mondom, illetve az az alapelvem, hogy egy zenekarnak nem érdemes
masfél honapnal kevesebb idé alatt mondjuk egy varosban fellépnie. Ez foként
Budapestre érvényes, mert itt van a legtobb klub. Hozzatenném egyre rosszabb
feltételekkel is, de igyekszem azt mondani mindenkinek, hogy varjunk egy masfél
honapot ketté koncert kozott, hiszen a promocionak is, akkor tud végbe menni a
sikeressége szerintem. Mdasrészt ugy gondolom, hogy a Covid ota eléggé megcsappant
a nézoszam, és mindenki egy kicsit visszahatralt az otthoni kornyezetbe is. Az anyagi
helyzet miatt sem érdemes a sajat kozonségiinket kitenni annak a nyomasnak, mert nekik

majd minden honapban el kellene jonni meghallgatni minket, hanem egy kicsit varjunk.

Kérdez6:

Mik azok a koriilmények, amik romlanak mondjuk a klub szintéren?



Petra:

A nagyobb ellendrzések miatt most mar egyre tobb helyen kell a zenekaroknak szamlat
adni. Nalunk a 70-30-as rendszer van és ez tok jol miikodik, viszont hogyha azt még le
is kell szamldzni, akkor mar nem sok marad a végére. Es sajnos, hogy ilyen helyzetbe
hoztak az élézenei koncerteket. En most mondok példdul egy szamot. Hogyha nekiink
van a Kaziban egy sajat szervezésben és tisztan megmarad a 70 szazalék a
Jjegybevételbol, akkor is fejenként kériilbeliil 15 ezer forintot tudunk keresni, egy olyan

koncerttel, ahol vannak 50-60-an. Es az nagyon rossz. Az nagyon-nagyon rossz.

Kérdez6:

Milyen helyszineken szoktatok fellépni, milyen helyszinekre szoktatok foglalni?

Petra:

Hat itt nagyon szivesen sorolom a kedvenceimet. Elsésorban a BARhole. Ugy
gondolom, hogy igyeksziink olyan helyekre menni, ahol zenészbaradt feltételek vannak,
valamint ahol ismerem a szervezoket is, és ahol mar megvan az alapveté bizalom. Oda
sokkal jobb menni, és sokkal nagyobb biztonsagban is érzem magunkat, hogy minden
rendben lesz. A jo hangmérndk, a jo hangositas, az nagyon-nagyon fontos. Példaul,
Budapesten azt mondandam, hogy a Gédor Klub. Most nyilt egy Vortex nevezetii hely,
oda is majd megyiink. Nyilvan stilustol fiigg amugy, hogy miket preferdlok. A Kazit is
nagyon szeretem. Szeretem a Dante-t, bar ott a feltétel most megvaltoztak. Milyen
helyek vannak még? Az If Cafe megsziint sajnos, ott van még a Jedermann, ami egy tok
Jjo hely. A Budapest Jazz Klubot is preferalom. Tehat igy elsdsorban az ilyen kisebb klub
helyszinek. En szeretem a csaladias hangulatot. Igen, azt mondandm, hogy az 50-60 f5s
befogadokeépességtol a 150-ig altaldban ez szokott lenni. Az az a redlis szam, amit tudok
mondani a mi helyeinknek. Az Eotvosi0-et is szeretem, a K11 is egy tok jo hely, az
Aranytiszt Kulturhaz is. Ezek mind-mind abszolut miikédnek. Olyan miifajt jatszunk
peéldaul a Petra And The Paper Hearts-cal, ami a titkos speakeasy-k vilagat hozza.
Szoval ez az abszolut 40-es, 50-es évek fiistés -bar nyilvan mar nem lehet benn
dohanyozni-, de hogy kellenek a szép fények, kozel vannak az asztalok, sokkal baratibb

az atmoszféra, és nagyon egyiitt lélegziink. Raadasul nalunk dob sincsen, szoval ez az



akusztikus jelleg nagyon csaladias, és ilyen helyeket is keresek ennek a formdcionak.

Kérdezé:
Hogyan szokott hatni rad, vagy ratok a helyszin? Mit valt ki beloletek, vagy hogyan

reagaltatok?

Petra:

Nyilvan ez szamomra mar ott kideriil, hogy milyen kémia van a hangmérnékkel, és hogy
hogyan fogadnak minket a személyzetbdl. En példaul ezért nem megyek a Muzikumba,
mert rosszul vagyok attol, hogyha nincsen egy megfelelo kiszolgalas a vendeglato
egység részerol. Nem akarom miianyag poharba kapni az italomat, nem akarom, hogy
bunko legyen a pincér. Nagyon fontos nekem az, hogyha mi valahova elmegyiink
jatszani, és megtisztel minket a kozonségiink azzal, hogy eljojjon meghallgatni minket,
akkor kapjanak cserébe valamit. Es ez ne csak a zene legyen, hanem az egész milid.

Onnantdl kezdve, hogy belejutnak a helyre, ugy menjenek haza, hogy mindenki boldog.

Kérdezo:
Milyen elvardasokat szokott egy koncerthelyszin tamasztani felétek? Es ez most egy azért
érdekes kerdés, mert ugye kvazi te is tudsz egy koncerthelyszin nevében valaszolni.

Tehat igy probald meg akar mind a két oldalrol megfogni a dolgot.

Petra:

Mindkét oldalrél tudok valaszolni. En redlisan fel tudom mérni azt, hogy nagyjabol
hany ember fog eljonni rank. Annak fiiggvényében is, hogy mikor jatszottunk utoljara,
milyen tematikdt adok az estének és mikor van az. En mindig koriilnézek, hogy akkor
mi van esetleg esemény a varosban, ami mondjuk iitheti a miénket. Fontos, hogy ne
szervezziink egymadsra, a blues kozeg amugy is nagyon kicsi. Megprobalok beszélni egy-
két menedzserrel is, mondjuk egy Podlovics Péterrel, hogy a Ripoff-ék jatszanak-e,
Little J jatszik-e. Nagyon fontos az osszetartds ebben, és ugy érzem, hogy én vagyok az
elso, aki erre figyel. De hat ezért is mas talan az, hogyha menedzserként is nézed ezt.
Ez az elsé szempont. A masodik szempont az, hogy milyen iinnepek vannak akkor,
hogyan jonnek ki a szabad napok. Példaul, ha munkasziineti nap van, ez is egy nagyon

fontos. Mi elvardsként azt varjuk el zenészekként, a helytol, hogy megfelelé legyen



tényleg, amit az elobb mondtam is, a kiszolgalas, és az, hogy a hangmérnék normalis
idoben érkezzen meg, ne varassanak minket, ne faradjunk el addig, amig fellépiink. Ez
tok fontos. Fontos, hogy a hely is promotalja a mi koncertiinket, hiszen mi mindent
megtesziink, akkor ne az legyen, hogyha valaki megnézi a helynek az oldalat, akkor ne
lasson semmit az eseményrol. Ezt forditva is elvarom, hogyha mar én megteszek
mindent, és én viszek oda embereket, hogy azok fogyasztanak. Itt igazabol ezek a fo
feltételek, meg hogy az elszamolds pontos, datlathato legyen. Az is nagyon fontos.
Nyilvan ezt megbeszéljiik, hogy a helyszinen vagy utina rendezziik. Szeretem, hogyha
egybol minden tud rendezédni, és azt, hogy ne korlatozzak le a koncertet kozben.
Mdrmint, hogy a csendhdboritds, a tobbi ilyenekkel ne kelljen foglalkozzunk. Es a
helyszin? Tehat, hogy az helyszin oldalardl milyen elvdrdsok szoktak jonni? Es amit én
is tamasztok masok felé, a szervezes tekintetében? Most ezt igy eloadtam, hogy de szar,
hogy nem adnak lehetoséget a fesztivailok, stb., de sajnos nekem is azt kell néznem, hogy
mondjuk, ha péntek-szombatra szervezek, akkor egy olyan zenekart rakjak be, aki
mondjuk majdnem telthdzat csindl. Ez prioritast élvez. Hétkoznapra maradnak, vagy
cstitortokokre azok a zenekarok, akik mondjuk még nem tartanak ott, hogy ezt tudjik
hozni. Viszont nekem az hivatds tudatom szervezokent, hogy masoknak a kozonségét
épitsem. Probalok egy kicsit stilusilag is a hatarokon tulmenni, osszeilleszteni akar egy
kicsit mas stilusu zenekarokat is, hogy azoknak a kozonsége, akik mondjuk
fozenekarként jonnek, nekik az embereik hallhassak azt a zenekart, akikben mondjuk én
hiszek, vagy jonak tartok. Es hogy tudjunk egy kicsit tagitani ezeken a korokon, és azért
van nalunk mindig két zenekar példaul a BARhole-ba, mert igyekszem egy olyan fuziot
létrehozni, hogy az él6 zene tényleg tudjon terjeszkedni, és ezt csak élo élményekkel

lehet igazan megvalodsitani szerintem.

Kérdezo:
A kbvetkezo kérdésemet is megvalaszoltad igazabol ebben a kérben, ugyhogy azt igy at
is ugrom. A masik témakér, ami mar sokkal inkabb a marketingrol szol. Milyen szerepet

jatszik a marketing az élo fellépések biztositasaban?

Petra:



Rettentéen sokat. En nagy hangsulyt fektetek arra, hogy napra kész legyek a
metabizniszbdl. Igyekszem fejlodni is folyamatosan. Igyekszem célsportokra is célozni,
hogyha mondjuk egy eseményt meghirdetek, és hala Isten, mivel sok zenekarnak az
oldaldhoz hozza vagyok adva, igyekszem az online térben is azt csindlni, mint amit
személyesen. Szoval, hogyha mondjuk nekiink van egy koncertiink, és hozza vagyok
adva masik blueszenekarokhoz adminként, mert nekik mar csinaltam hirdetéskezelést,
akkor én rahirdetem az o kézonségiikre is, gond nélkiil az enyémet. Azért, mert azoknak
az embereknek kell tudnia rola, akik hasonlo oldalakat kévetnek, vagy amilyen
eseményeken mdr voltak. Es ezzel probalom megoldani a minél sikeresebb

koncertszervezest.

Kérdezd:
Hogyan szoktad hasznalni a digitalis marketingeszkozoket? Mar emlitetted az online

hirdetéseket, mi az, ami még esetleg szoba johet?

Petra:

Van egy csoddlatos fotos baratom, aki videos is, és o0 kint él Londonban, és 6 haza jon
masfél-két havonta, és ilyenkor csindlunk egy nagyobb fotozast. Most lesz a zenekari
fotozas, és a legtobb zenekarunkat el is viszem a fotostudioba. Nagyon fontos a
tartalomgyartas és a koncertpromo szempontjabdl is, hogy mindig friss képek legyenek,
sok szettben, legyen szines, mindig mds legyen az esemény boritoképe, mert azt fogja
hinni az ember, hogy o, lattam én ezt az eseményt mar, és senki nem fogja észrevenni,
hogy ez két honappal ezeldtt volt, hogyha ugyanaz a zenekari kép van, és boritokép.
Nagyon fontos a vizudl, fontos a tematikat kovetni, fontos a helynek a hangulatat is
lekovetni az esemény vizuadljandl, és fontos a frappans szoveg, hogy ne vezessiik félre
az embereket. En ezt igyekszem a BARhole-ndl is, és a sajdt zenekaromndl is igy kévetni,
lekovetni. Fontos a videés tartalom. En ilyenkor folyamatosan tolom magamat, ha kell,
hanem. Sztorikba, insta reels-be, Tiklokkra felrakom magamat, felrakok egy par ezer
forintot, tok mindegy, hogyvha nem jonnek el azok az emberek, legalabb van valami

okom arra, hogy a zenekart elotérbe helyezzem, akar idegeneknek is.

Kérdez6:



A platformokra szerettem volna pont kérdezni, hogy milyen konkrét platformok azok,

amik mondjuk social median futni szoktak?

Petra:

A szoki harmas: Facebook, Insta, TikTok. Most, hogyha készen lesz a lemez, onnantol
leszek Spotify-on, és a régi cuccokat is foltéltom, megfeleloen rendszerezem. Most
kellett arra egy kis ido nekem, hogy sajat magamat is pozicionaljam. Hogy akkor mi a
Petra and the Paper Hearts, mi volt a Petrovna, a Pintér Petra alatt mi legyen, zenekar
néven csinaljuk a Zsoltival, vagy Pintér Petraként, és akkor a régi single-oket, az uj
single-oket hogyan rakom fel, és akkor most erre kellett egy év, hogy ezt igy tudjam
magamba tisztelni, és akkor jovo év elsé harmadaban akkor minden majd igy

portfolioként meg is tud jelenni a Spotify-n is mar.

Kérdezd:

Szoktatok-e egyiittmiikodni mas zenekarral, hogy javitsatok az esélyeket?

Petra:

Igen, abszolut. Példaul idén, szeptember 11-én volt egy Kobucis koncert, ahol az lan
Siegal jott fellépni, aki egy vilaghirii blues énekes, és akit nagyon-nagyon szeretek, és
megbeszéltiik, hogy ingyen elvallaljuk a Petra and the Paper Hearts-sal a fellépést, ugy,
hogy az én zongoristam példaul ot kisérte aznap este. Tudtuk, hogy ez egy nagyon jo
marketing fogds, amivel szerezhetiink legalabb 50-100 kézonségre jaré embert. Es
ezeket muszaj bevallalni, még hogyha ingyen is, mert ezt a pénzt, ami bejott volna ebbdl,
hogyha fizetnek érte, azt elkolthettem volna hirdetésekre egy olyan platformon, ahol
telitve van a piac. Tok jo az eldozenekaros program is a Hangfoglalonal. Szerettiink
volna a Hot Jazz Band elé menni, vagy a Rip Off-ék elé. Sajnos csak jovore tudunk. a
Hot Jazz-ben elé menni. A Rip Off-ékhoz azért nem tudunk menni, mert az ongorista
egy és ugyanaz, és az a kitétel, hogy a fozenekar és az elézenekar tekintetében nem
lehetnek ugyanazok a tagok. Magyarorszagon a blues korokben igencsak gyakori lesz
a tagegyezés, barhova mész. A Little G Weevil elé se tudok menni, mert ott pedig a
nagybogos ugyanaz. Pont egy éve lesz januarban, hogy a Godérben volt a bemutatkozo

koncertiink. Ezt még be kell vallalni az elején, aztan majd szépen épiiliink.



Kérdezo:

Hogy alltok jelenleg a rajongoi bazis épitéssel? Nektek ez mennyire fontos?

Petra:

Hat ez egy nehéz kérdés. En dtirtam a Pintér Petra oldalt Petra and the Paper Hearts-
ra. Itt mar megkevertem egy kicsit a dolgokat, mert azok, akik eddig bekovették az
utobbi ot évben az én személyes cuccaimat, azok szembesiilhettek azzal, hogy
atiranyitottam egy mas stilusra, és zenekarra oket. Szoval az én kozosségemet kicsit
edukalni kellett arra, hogy mi ez a valtas, és hogy mit is fognak kapni tole. Fontos
nalam, hogy ne legyen ez egy személyi kultusz, mert tényleg olyan emberekkel jatszok
egyiitt, akik onmagukban is nagyon sulyosak, és nem szeretném csak a nevem miatt
kihegyezni ezt az egészet egy ilyen oncélu dologra. A kozosség és a kozonség épités
szempontjabdl is nem ugyanazokat a platformokat haszndljuk a fivikkal. Ok 40-esek
példaul, én pedig 20-on éves vagyok. Es a TikTokon és az Instin példaul csak egyediil
vagyok, és ott sokkal inkabb az én tartalmaim vannak, viszont az 6 kozegiik inkabb
Facebook-os és ott egy kicsit mds a kommunikdcio. Igyekszek ugy is fogalmazni, hogy
a srdcok is meg tudjak osztani azokat a tartalmakat. Tobb képet rakok fel ott a
zenekarrol, tébbet beszélek a fiukrol. Mig mondjuk a masik, fiatalosabb feliileteken

nagyobb a személyi kultusz.

Kérdezo:
Milyen csatorndkat, vagy milyen stratégiakat szoktdl hasznalni a kapcsolattartasra?

Mondtad a social médiat, van-e egyéb? Merch, vagy direct-to-fan platformok?

Petra:

Igen, most kitalaltam egy nagyon érdekes megkozelitést, hogy a zenekart uj kézegekbe
is meg tudjam ismertetni. Van egy tamogatonk, a Retro Ritikiil nevezetii bolt. Ez egy kis
pincehelységben, a Damjanich utcaban, egy nagyon cuki kis second hand bolt. Es
bementem hozza egy évvel ezelott mondom. ,, Barter, érdekel?” és akkor azt mondta,
hogy, jo vigyem el a ruhdkat, és hozzam vissza. Mondom: ,,De én nem akarom
visszahozni! De cserébe mindig megosztom, hogy a te ruhdidban vagyok.” Es erre

mondta, hogy: ,,Jo, oké, rendben.” Csindltam neki egy TikTok videot, 120 ezren



megnéztéek. Két honap alatt az éves forgalmat megcsinaltam a nonek egy videoval, ugy,
hogy meg se hirdettem. Semmi. Felkapott az algoritmus, és ozonlottek be a tini
lanyokhoz ra. Szoval azota, zsakokkal kapom a ruhdkat tole, és eszembe jutott az, hogy
ott all hallomba tobb ezer kendd, és én altalaban kenddt szoktam hordani az ésszes
fellépésen, meg a mindennapokban. Es azt taldltam ki, hogy mindegyik kendébél csak
egy van, és lehetne egy second-hand merch-iink. Ilyen még senkinek nem volt itthon. A
Petra and the Paper hearts logot bele fogom himeztetni az ésszes kenddbe, kis picikébe,
és be fogom csomagolni egy diszdobozba, és ebbe benne lesz egy Retro-Ritikiil névjegy
és egy Petra and the Paper hearts-os QR-kod és egy matrica, és ezt lehet majd merch-
ként megvasarolni a koncertjeinken, illetve a BARhole music oldalan. Utobbi igazdabol
online shopkent is mitkodik mas zenekaroknak, mint példaul az Apinak, a Lazarusnak,
Boilernek. Ilyen zenekaroknak a merch-e font van, oda fog majd még felkeriilni, hogy
céges keretek kozott, online meg tudjak ezt rendelni, ezzel tamogatva a zenekart. Ezt le
tudom hozatni, mint egy kornyezettudatos, nagyon-nagyon extra, noi cucckent, példaul
tobb néi magazinban. Akar egy Cosmopolitanben, akar egy WMN-ben, akadr egy
Noklapjaban, hogy ez egy tok jo uj dolog, és hogy ez mennyire szuper és
kornyezettudatos. En erre gondoltam, hogy ezzel tudnék egy vj perspektivat adni a

merch-nek, és most ennek a kidolgozasa zajlik.

Kérdez6:

Szerintem ez egy nagyon jo otlet, nekem legalabbis nagyon tetszik!

Petra:

Ezt gondoltam ki, és ennek a kévetkezo lépése az, hogy majd kis retikiilokbe - mert
tényleg ott rengeteg van - belerakom a kedvenc voros ruzsomat, egy Paper Hearts-os
tiikrot, meg lesz egy ilyen kis zsdkba macska Petra csomag. Szoval ez lesz a majd a
kovetkezo lépés, de a kendoket szeretném megvalositani, és tényleg mindenbdl csak egy
van. Mindig probalok ilyen uj étleteket kitalalni, hogy mi az, amitol masabbak lehetiink,

mi az, amitdl kiilonlegesebb lehet a zenekar.

Kérdez6:

Ez tok jo! Megyek is tovabb a kovetkezé témakorre. Itt a fellépések és az akoriili



sikerekrol, kihivasokrol lesz szo. Tudsz-e mondani példat olyan fellépésre, amit
kifejezett marketinges erdfeszités réven sikeriilt megszerezni? Arra gondolok
elsosorban, hogy te mentél ki, mint eléado, te kommunikaltal kifelé magadrol, és annak
az eredményeképp talaltak meg. Tehat mondjuk, mit tudom én, ugyanigy, ahogy most
emlitetted, hogy akkor ossze akarsz rakni egy portfoliot, hogyha mondjuk mar volt ilyen,
akkor valaki megkeresett, hogy latta mar a portfoliodat, vagy mondjuk latta egy
hirdetésedet egy masik koncerttel kapcsolatban, és szeretne 0 is meghivni egy koncertre,

vagy lefoglalni.

Petra:

Abszolut. Nalunk a leszervezés ugy szokott torténni, hogy egy kicsit félve hivnak meg
minket, hogy ,,Jaj, nincsen dobja!” vagy ,, Tul régi modi lesz!” és akkor éloben kapnak
egy olyan koncertet, ami altal a kovetkezo évre is egybol lekotnek minket a helyszinen.
Altaléban ez a tendencia, és ez tok jo. Viszont olyan, hogy hirdetések dltal talaltak volna
meg, olyan nem nagyon volt még, hanem inkabb zenészajanlasok dltal. Ha olyan
emberek jot mondanak rolam, mint Szabo Tamads, aki a Presser-rel egyiitt jatszik, és az
orszag egyik legjobb szelloharmonikasa, vagy mondjuk a Podlovics Péter, aki sok
zenekart a Krubitol kezdve visz, akkor tényleg felhivnak. Szoval én inkabb azt

mondanam, hogy a személyes, szakmai ajanlas nalunk a fobb meghivadsos iranyvonal.

Kérdezo:
Szerinted mik a legjobb stratégiak igy a kiseloadok szamara arra, hogy noveljék az

ismertségiiket? Es arra is mondjuk, hogy ezzel koncerteket szerezhessenek?

Petra:

Nagyon sokaknak miikodik a TikTok, mint platform, hiszen ez még nem annyira telitett
hirdetések szempontjabol, mint a Facebook, Instagram. Ugyebar ez szemmel lathato,
hogy egy 5-10 évvel ezelott, hogyha hirdettél valamit a Facebookon, akkor sokkal
nagyobb kozeget értél el. Nyilvan a telitettség miatt az algoritmus azt eredményezi, hogy
fizetned kell azért, hogy tobb ember ldssa a te hirdetésedet. Négyszerese a megtériilés
szempontjabol a TikTok jelenleg a Facebook-Instanak, a Metdihoz képest, és ezt

szerintem addig kell kihasznalni, ameddig nem lesz tulsagosan telitett az a piac is. Sok



eloadonak sikeriilt befuttatnia magat a TikTok altal, viszont szerintem nem csak arra
kell alapozni, hanem a t6bb csatatéren 6vés a megolddsa arra, hogy futtasd magad. Es
mindig napra késznek kell lenni. Es nem trendekrdl beszélek, mert én nem szeretem a

trendeket, hanem hogy tényleg valami olyat talaljak ki, ami egyedi, mint a merch-nél is.

Kérdezd:
Vannak-e olyan eszkozok, vagy esetleg stratégiak, amiket vagy nem hasznalsz, vagy még

nem probaltal ki, de fontolgatod?

Petra:

Hat sokkal tobb kis videot szeretnék, példaul a koncertekrol. Nyilvan ez mind
pénzkérdése. Nagyon-nagyon sok mindent megcsinaltam volna mar, hogyha anyagilag
megtehettem volna. Nagyon-nagyon sok mindent. Leginkabb vizudlis szempontbol. De
hat mindenki addig nyujtozik, ameddig a takaroja ér. Ezért csinaltam magamnak egy

prioritasi listat és szépen haladok vele sorjaban.

Kérdezo:
Emlitetted mar, vagy beszéltél is rola, de milyen tamogatdsokat vettetek mar igénybe?

Milyen tipusuak voltak? Hogyan befolyasolta az él6 koncerteknek az alakulasat?

Petra:

Most el fogok mondani egy olyan dolgot, ami alapjan egyértelmiien latszik a kivalasztas
szempontjabol, hogy mire megy ki. Ami nagyon-nagyon sziven iitott, az a tavalyi év
NKA-s pdlydzataindl latszédott. En adtam be Horvdth Zsoltinak a pdlydzatat alkotéira
és lemezkészitésre, valamint videoklipre és kozos projektekre. Az 6 neve alatt futo
alkotoi tamogatast - ugy, hogy pontosan ugyanazt irtam le nalam, a szévegirasnal és a
zeneszerzésnél- & megkapta, én pedig nem kaptam meg. Ugyanarra a projektre. O
maximalisan megkapta az 1 millio forintot, én ugyanerre a palyazatra 0 forintot
kaptam. Nyilvan azért, mert a Lord zenekarban jatszik. Es hat itt jott ki legjobban az,
hogy kit tamogatnak, vagy kit nem. Az 6 neve alatt futo album tamogatas azt megkaptuk,
nem az egeszet, hanem 800 ezer forintot, de az én nevem alatt futot azt nem. Viszont
nyertiink videoklip tamogatast, ami az én nevem alatt futott. 5 palydzatot adtam be a

nevemen, és ebbdl ezt az egyet nyertiik meg 500 ezer forint értékben. Viszont ezt csak



azert kaptuk meg, mert magyar nyelvii. Ez egy trilogia volt, és harom videoklipet
hoztunk ki 500 ezer forintbol. Ezt egy nap alatt forgattuk le, vagas nélkiil, hiszen
vagoval, utomunkaval nem jottiink ki volna ennyi pénzbdol. Ahhoz, hogy ki tudjunk adni
egy albumot, be kellett mondjuk adni egy Petofi Felho tamogatasra is palydazatot. Azt

megnyertiik, és igy, a harmat osszepakolva tudunk kiadni egy albumot.

Kérdezé:
Es a tamogatasok mennyire vannak hatassal az élo koncertek alakulasara, vagy

mennyire tudtok akar a koncertezésre is tamogatast felvenni?

Petra:

A videéki klubkoncertek esetében nagyon-nagyon fontos, hogy a helyek megkapjik a
tamogatdst, mert csak a jegybevételbol nem tudjik fedezni a zenekar minimalis
koltségeit. Mondjuk egy Szent Gellért borhazba, ami 150 kilométerre van, a Maszkura
és a tiicsokraj, csak azért tudott elmenni fellépni, mert mar van egy alap. A BARhole-
ban is tavaly megkaptuk a tamogatast, és igy mondjuk egy szemmel mar jol lathato
osszeget tudunk adni a ndlunk fellépé nagyzenekaroknak. Es ezt is nyilvan mi dontjiik
el, hogy ki kapja. En igyekszem igazsdgos lenni, stilusilag is tobb embert belevonni
ebbe, de hat nyilvan, hogyha rajtam volna, akkor mindenkinek adnék a hely
szempontjabol is. A Petra and the Paper Hearts esetében ha nem kaptunk volna
lemezszerzodést, akkor még nem tudnank egy évig kiadni lemezt. Szoval, hogy itt
nagyon-nagyon sok mulik azon, hogy mit kapsz meg. Most beadtam mds zenekaroknak
is a pdlyazatot. Leginkabb az a helyzet, hogy senki nem edukadlja a zenekarokat arra,
hogy ezeket a biirokratikus folyamatokat hogyan tudnak lebonyolitani, és most nagyon
sokat segitiink nekik azzal, hogy idoben mindenrdl értesitjiik ket menedzsmentként.
Indulo zenekaros palyazatoknak most az Orange termek is kiirt, utcazene fesztivaloktol
kezdve, nagyon sok pdlyazat van most. Nyilvin a kovetkezd fesztival szezonnak a
leszervezése is most kezdodott el, szoval most egyszerre probalunk mindent, de nem

szeretném, hogy barki lemaradjon barmilyen lehetoségrol.

Kérdez6:

Az utolso etap inkabb ilyen ipardgi betekintés és jovovel kapcsolatos kérdések. Hogyan



latod a kiseloadok jovojét itthon. Nehezebb, vagy konnyebb lesz?

Petra:

Nehezebb! Sokkal nehezebb! Probalom tartani mindenkiben a lelket, magamban is,
mint eloado is, meg, mint menedzsmentvezeto is, de az a helyzet, hogy hatalmas nagy a
szakadék most a f6 eléaddk és a kiseléadok kozott. En azt latom, hogy a mi gdzsijainkat
csokkentik, annak ellenére, hogy az infldacio né, és olyan utazasi kéltségek vannak, amik
horribilisek. Nyilvan a benzindaremelkedés miatt is és azert is, mert a kocsiknak a
szervizelése egyre dragabb. Ez azt jelenti, hogy mondjuk barmilyen vidéki koncert,
hogyha a Balcsi mellé lemegy a zenekar, az autoval, soforrel egyiitt 100 ezer forint.
Onnan kezdédik, és még semmi nem tértént. Es nagyon-nagyon nehéz, foleg akar induld
zenekaroknak, de mdr meglévo zenekaroknak is. Nem érdekli oket, hogy én kikkel
Jjatszom, nem érdekli oket, hogy mennyibe keriil a mikrofonom, mennyi a studio bérlés,
mennyi a probaterem bérlése, hogy mennyit utazunk. Igazabol senkit nem érdekel. Elég
rossz a helyzet. Azt kell, hogy mondjam, nem tudok gazsit emelni. Szeretnék, de nem
tudok. Mindenki kevés pénzbdl akar nagyon jét csindlni. Es nagyon-nagyon kezd
elegem lenni. Vannak napok, amikor hatra dolok és azt mondom, hogy ,,Jo, én ezt nem
csindalom tovabb!” és vannak napok, amikor azt mondom, hogy ,,Jo, csak mi tudjuk
kozos erdvel ezt megvdltoztatni.” Es el kell magyardznom mindig a szervezbknek, hogy
figyelj, ezért ennyi meg ennyi a koltségiink. De azt mondja, hogy én nem tudok neked
ennyit meg ennyit adni, csak ennyit. Es akkor a végén pedig ott dllok, hogy muszdj volt
a kevesebb bérért elvallalnom, mert még annak is oriiliink, hogyha tudunk menni
Jjatszani. Es valahol ebbél kellene kijonni, mert vannak a legnagyobb eléadok, és
vannak a kézép-felso kategorias eloadoink, mint példaul egy Maszkura és a Tiicsok Raj,
egy Petruska Andras, Malek Andreat én képviselem, nalunk van a Balazs Elemér klub.
Ilyen szintii eléadok vannak nalunk, mégis letaszitia oket a piac abba a szegmensbe,
hogy nem tudod Sket eladni mondjuk fél millandl tobbért. Es kézben meg ott vannak a
nagyeléadok, és kozte nincsen semmi. Nulla. Es nem tudod kizelebb hiizni ezt a két
oldalt. Barmit csindlsz, arcon porogsz, akkor sem megy. Es nagyon-nagyon nehéz ezzel

mit kezdeni, hiszen a helyek is, nem csak a klubok, hanem a fesztivalok is ki vannak



szolgaltatva a kulturalis tamogatas oOsszegének. Az, hogy ok ezzel hogyan
gazdalkodnak, az altalaban ugy szokott kinézni, hogy meghivnak ketté nagy headlinert,
a kisvarosnapra meghivjik Azariat, vagy a Dzsudot, vagy nem tudom kit, és akkor
marad a kis pénz a zenekaroknak. Hiszen azt mondja az dsszes vidéki, hogy hat ok ugy
is eljonnek 300 ezerért. Inkabb fizesd ki a nagyot, mert akkor lesz hiizonév. Es ez
globalisan miikodik most. Kiilfoldre pedig azért nem tudsz menni, fellépni, mert nagyon
sok az utazdsi koltség. Es be vagy szorulva a hatdron beliilre, ezek kozé a feltételek

koze, kiilfoldre pedig nem jutsz el, mert annyira koltséges. Ez a helyzet.

Kérdez6:

Szerinted hogyan lehetne javitani, vagy valtoztatni ezen a helyzeten?

Petra:

Ugy, hogy nézziink egy inflaciét elsé kérben. Hogy mondjuk ugyanaz a zenekar mondjuk
harom évvel ezelott mennyiért ment el. Hogyha mar csak annyival megemelnénk, hogy
az inflaciot lekovesse, akkor mar egy szdzast rd tudnank dobni. Es mar jobb lenne, mar
kozelebb lenne egy szdzezer forinttal. Es rdaddasul az énkormdnyzatoknak meg kellene
kapni ugyanazt a tamogatdsi osszeget, mint négy évvel ezelott. Mert sokkal tobb volt.
Es nagyon sok olyan fesztival és gasztrorendezvény marad el vidéken is, amik tényleg
ertéket képviseltek, jo szervezokkel, mentek husz évig, és most nem tudjak mar
megszervezni. Ez a probléemam. Nem szabadna, hogy ennyire dllamfiiggé legyen a piac.
De hogyha mar igy csinaltuk, és igy alakitottuk ki hosszu éveken at, akkor viszont kicsit

tobbet probaljunk meg erre elkiiloniteni.

Kérdezd:
Amikor a helyszinnek foglalsz koncertet, az ndlatok kinek a feladata szokott lenni?
Tehat példaul akkor a BARhole-ban, vagy a Kazinczy-ban. Es ott milyen erdfeszitéseket

szoktatok tenni, vagy hogyan szoktatok promotadlni a koncerteket?

Petra:
En igyekszem a vizudlban elszor jol miikodni, bekérni minden anyagot, logét, tipét,
hogy az jo legyen a zenekarnak is, és hogy bele tudjak illeszteni a sajat arculatukba, de

az egyezen a BARhole-nak az arculataval is. Ez az elsd lépés. A masodik lépés az, hogy



az oldalaikon engem hozzdadnak adminként. Es én majd felrakom a kévetdiknek, és a
hasonlo zenekarok a kévetdinek, hogy ez az event lesz. Eldtte négy héttel eloszor az
esemenyt hirdetjiik meg, majd elotte két héttel a jegyinke. Szoval ez egy bazisos hirdetés.
En ezt ingyen megcsindlom a zenekaroknak. Mert ilyen vagyok. Cserébe utina tudom
segiteni az osszes tobbi zenekarunkat menedzsmenti szinten is, és a BARhole-ba is,

hogyha mondjuk bent hagynak admin-nak. Ezért dolgozok vele.

Kérdezo:

Ami nekem kihivas volt a dolgozatban, hogy hogyan definidljam a kisel6adét. En most
elarulom az én megkozelitésemet, de utana megkérdezném toled is, hogy te hogyan
kategorizalnad, mert ugye itt azért sok minden mentén lehet kategorizalni az eloadokat.
Ugye a kiseloat lehet akadr ismertség, elhelyezkedés, koncert, vagy a kézénség szam
alapjan, hogy a social median mennyi a koveto, hanyan hallgatjak, stb. meghatarozni.
Végiil ugy definialtam, hogy aki egy forrasbol, a fo forrasabol meg tud élni, az mar
nagy eléadonak szamit ndalam. Tehat, hogy aki ugy tud egy zenei projektbol megélni,
hogy bdarmi mast, ami mellette futtat, az mar csak a stabilitasat noveli, vagy kreativ

inditatas, stb.. Te hogy definialnad a kis eléadokat?

Petra:
En kétféle modon definidlnam. Egyrészt az dltaldban nem mainstream, miifajilag ez
nem csak pop, mdsrészt a kisebb produkcios, nem menedzsmenti miikodés altalaban a

jellemzo ezekre a produkciokra.

Kérdezo:
Az utolso kérdés, hogy milyen tandcsot adnal azoknak a feltorekvé magyar eloadoknak,

akik élo koncerteket szeretnének maguknak szervezni.

Petra:

Keressenek meg minket, mert jok a feltételek. Nem-nem. Leginkabb az, hogy legyenek
minél kreativabbak. Akar a sajat merch-ok tekintetében, akar a videos tartalmak, képi
tartalmaknal, legyen egy sajat hangjuk, amit kialakitanak. Valamiben kiilonbozzenek a
t6bbiektél. Mert ami mds, arrdl lehet beszélni. Ami mds, arra emlékezni fogsz. Es

probaljon meg mindenki lehetoségeihez mérten a legszinesebb marketing eszkozokkel



élni. Meg egyiitt éIni, még hogyha nagyon nehéz is. En nem tolndm magamat amiigy,
hogyha lehetne, de beadtam a derekamat. Ez van. Ez a kezdo feliités a dolgozatnak,
hogy szerintem egyetlen egy zenész sem nyulna ilyenekhez, hogyha tehetné, tehat hogy

messzirdl elkeriilné.



