Fabian Maté

Kérdezé:

Kérlek mondd el elészor is, mi a zenekarotok neve, és hogy milyen palyat jartatok be
eddig igy nagy vonalakban!

Maté:

Mi vagyunk a Moszkva Tér Zenekar. 2022 augusztusaban alakultunk meg hivatalosan.
Azelott voltak korabbi tagcserék, de akkor egy golyataborban megalakultunk, mert
kiegésziiltiink a szo16 gitarosunkkal, Kovdcs Mikivel. Es utdna nagyon hirtelen dssze
kellett tenniink egy koncertet, mert meghivtak minket a Manyiba jdtszani. Ezutan
elterjedt, hogy a Moszkva Terrel jo fellépni, ugyhogy akkor ,, hiviuk a Moszkva Teret”.
Es akkor igen, el6szor a Manyiban, aztan a Lampasban jatszottunk, azt hiszem Mikinek
a kapcsolataink keresztiil. Ezutan hivtak, hogy gyertek-gyertek, jatsszatok, és akkor ugy
voltunk vele, hogy persze, tokre Ooriiliink, mindegy, hogy mi, csak menjiink,
koncertezziink. Ekkor nagyon sok koncertet csindltunk, el is kezdtiink egy olyat
kialakitani, amit Moszkva Tér Klubnak hivtunk, mert egy-két havonta oda vissza-vissza
mentiink és kiharcoltuk, hogy jo, de akkor a fogyasztast adjak ide készpénzben, mert
nem volt belépodij, hanem mindig ingyen johetett mindenki. Ezt egy ideig tokre élveztiik,
csak aztan elkezdték mondani, hogy ,,Na mi van, mar megint Moszkva Tér Lampas
koncert?” és akkor abbdl igy kicsit el akartunk szakadni. Elég szerencsés helyzetben
voltunk, mert nem nagyon kellett szervezgetniink koncertet, mert mindig az volt, hogy
,,Cso! Hallom, jo bulit csinadltok, nincs kedvetek veliink jonni, XY zenekarral?” Es
akkor volt kozos fellépésiink eloszor a Manyiban, aztan a hivtak minket a Mikszath-ba,
Backstage pubba hivtak még minket. Voltunk a Goédorben is, ami egy nagyon
jelentoségteljes koncert volt, mert szerintem ott jatszottunk a legtobb ember elott. Ott
utozenekarnak hivtak minket, ami rdadasul még egy plusz faktor volt, hogy annak
ellenére, hogy nem mi szerveztiik, mi zartuk a koncertet. Ez nagyon kiraly volt! Most
szépen lassan adodik kézrol-kézre, szajrol-szajra a neviink, és példaul hivott minket a
Klisé zenekar, hogy nyomjunk egyiitt egy koncertet. Es most iitkoztiink bele egy olyan

problémaba, hogy oké, csindljunk kozos koncertet, de hol csinaljuk? A Vortex meriilt



fel, mint otlet, meg helyszin. Most nyilt, voltam a jam-en, tok jo a hangositas, jo a cucc,
Jj6 a hangulat, csak igy bemondtdk, hogy igen, 200 ezer forint kibérelni a helyet. Es
akkor ott alltunk igy két kezdozenekar, hogy hat oké, a legnagyobb kozonségiink, amit
a kozpontba vittiink be, szerintem 70-75 f6 volt, ami ott telthaznak szamitott. Ide meg
2000 forintos a belépojegyar, ami azt hiszem, hogy a kozonségiink inger kiiszébének a
teteje. Kiszamoltuk, hogy hat jo, akkor be kéne vinni 100 embert, hogy nullan legyiink,
és akkor az igy annyira nem oké, korabbi tapasztalatokbol okulva, mert példaul voltunk
a Turbindaban, a Javo zenekar tarsasagaban és ott csak 100 ezer forint volt kibérelni a
helyet. Viszont bejottek plusz koltségek, meg hat a fogyasztasunk is picit megugrott, ami
kicsit tulszamlazas gyanus volt nekiink, de mindegy, lenyeltiik, és ott is ilyen rafizetds
lett a buli, hogy amugy behoztunk annyi vendéget, amivel nullast tett volna, de valahogy

25-0t ra kellett fizetniink, ugyhogy ezek ilyen nagy csapdak voltak.

Kérdezd:

A helyeken kiviil milyen, vagy a helyszinbérlésen kiviil, milyen akadalyokat tudsz még
emliteni, ami konkrét kihivas a zenekar szamara?

Maté:

Nekiink a probaterem kérdése nagyon sokdig kihivas volt. Hogyha most ésszekéne
szamolnom, akkor legalabb két kezem kellene hozza, hogy hany probateremben voltunk
ket év alatt. Eloszor az Oricsban kezdtiink, aztan utana voltunk a Pénzverdében, a
Népligetnél, mert ott egy kozelebbi, meg olcsobb hely volt, de onnan egy honap mulva
kikeriiltiink. Akkor mentiink az analdgba, onnan mentiink az Asztalosba, onnan egy
masik probaterembe, mert az bedzott, és most a hatodikként talaltuk meg azt a
probatermet, amit ki tudtunk magunknak alakitani. Elég sok pénz, meg ido volt, hogy
azt kiszigeteljiik, mert ez ugye egy tarsashdz alatt van, és az, hogy a szomszédoknak ez
elfogadhato legyen, és hogy ne jarjanak rank, sok pénzbe és idobe keriilt. Ez egy nagy
nehézség volt.

Nagyon nagy nehézséget okoz az is, hogy bdr mindenki Budapesten él most, de
hétvégente hazajarunk Sopronba, Szegedre. Emiatt ossze-vissza értink ra. Példaul Miki,

a gitarosunk, 0 hétvégente dltalaban haknizik, én is el szoktam menni vagy haknizni,



vagy roadolni, Akos, a basszusgitarosunk is szokott menni, de Robi, meg a Balint
gvakran Sopronban van hétvégén. Mindannyiunknak mas az orarendje, négyen
tanulunk, Robi dolgozik. Ez is nehezen Osszeegyeztetheto. Amig kobanyasok voltunk
mindannyian, addig viszonylag konnyii volt, mert kébanyahoz kerestiink kozel helyet.
Ott probaltunk, és nagyjabol hasonlo volt az orarendiink. Az, hogy most mindenki

tényleg masik iskolaban van, ez igy megneheziti a helyzetet.

Kérdezo:

Amikor az élo fellépésekre gondolsz, van-e még ezen feliil mas olyan akadaly, mint hogy
dragdk a bérleti dijak?

Maté:

Az gyakori probléma szokott lenni, hogy mi egy eléghangos zenekar vagyunk, és
Robinak muszaj hallani a tonalitast, ahhoz, hogy jol tudjon intonalni. Ez mindig egy
zsakbamacska, hogyha olyan helyre megyiink, ahol nincsen elég jo hangosito, hogy na,
akkor most fogja-e magat hallani, lesz-e elég monitor, elég hangos lesz-e, tudjuk-e a
fiilmonitort haszndlni, tud-e befele reverb-ot adni, mert neki ez a manidja. Mindig
reverb-ot ker befele. Sokszor mémeljiik ezzel egyébkeént, meg a hangtechnikusok is
mindig mondjdk, hogy ,, Reverb-it befele? Minek? . Ugyhogy ekkor meg mindig feljon
az a kérdes, hogy oké, akkor tok jo lenne sajat technikust vinni. Most elkezdtiink egy
sajat technikussal dolgozni - a Miivészetek Volgyére, egyebként példaul mar o jott -
meg még voltunk egy BME-s rendezvényen jatszani, akkor is 6 jott, ez az Azulis Laci,
karpataljai koma. Nagyon szeretiink vele dolgozni, mert 6 mindig megcsinalja ugy, hogy
befele jol szoljon, csak hat eki ugye egy ara van, egyrészt az, hogy ot ki kell fizetni,
mint a munkadijat, és az, hogy 6 bérli a rack-eket, a vezetéknélkiili cuccot, a
mikrofonokat, ezek mind pluszkéltségek. Ugyhogy 6t nem tudjuk olyan helyre hivni, ami
kicsi, meg ahol mi is kevés pénzt kapunk. Probaljuk hogyha mondjuk ilyen nem klubos
fellepés van, hanem fesztivalos fellépés, akkor ugy arajanlatot kiildeni, hogy neki bele
legyen kalkulalva a gazsija, meg a cuccainak a bérleti dija, és ezt vagy megadjak, vagy

nem.

Kérdez6:



Tehat bevételben azért akkor ezek szerint pozitivan szoktatok kijonni, tehat ti nem
puszira mentek.

Maté:

Valtozo, de azért igyeksziink. A fesztivaloknal mindig arra toreksziink, hogy ne puszira,
és hogy legalabb Lacit ki tudjuk fizetni, és ha meg valami bejon, akkor vissza tudjuk
forgatni studiozasra. De kluboknal azért mas, mert ott példaul van olyan, hogy hivnak
minket, és ha egy olyan lehetoségnek jatszunk, ami relevans kozonség gyarapitas
szempontjabol, akkor elvallaljunk. Most példaul hivtak minket a Lampdsba jatszani, azt
mondtak, hogy fejenként 5000 fogyasztasért, amit lehet készpénzben is kérni. Ezzel
mondjuk ugy vagyunk, hogyha ott egy olyan szinpad van, ami progressziv az utunk
tekintetében, akkor elvallaljuk nyilvan. Vagy hogyha ugy érezziik, hogy tud uj
kozonségiink lenni, mert valakivel megyiink. De igy, hogy egyediil mennénk, és ki
akarjuk néni ezt, hogy ne ezzel mémeljenek minket megint, akkor ugy erre ilyenkor mar
példaul nemet mondunk. Mindig van egy harmas, vagy tobb szempont, hogy példaul
mennyit fizetnek, milyen a szinpad, milyen a kézénség, és hogy mondjuk kikkel, melyik
zenekarral jatszunk kézosen. Ebbol hogyha ketto-hdarom mar meg tud felelni, akkor az
jo. Tehat elmegyiink ugy ingyen jatszani, hogyha mondjuk baratzenekarral lépiink fel
és jo a szinpad. Vagy baratzenekarral, akiknek a kozonségiik ugy érezziik, hogy minket
is szeret. De volt mar olyan is példaul, hogy a Stifler-ben BME-s rendezvény volt, az
épitészmeérnokoknek és ott konkrétan a szinpad az nem létezett. Teljesen alkalmatlan
egyebkeént élo zenére az a hely. Még ott is volt a Laci, és valahogy ra akarta dugni a
keverdjét az & keverdjiikre, mert azon volt egy limiter. Es akkor ott két ordig ezen ment
a huzavona, hogy akkor lehet, hogy nem is lesz koncert, meg amugy nem is jonnek
igazdbdl sokan, mert mdrcius 15. elbtti csiitortokre sikeriilt szervezni. Es akkor 1igy
voltunk, hogy foélépiink egy nem létezd szinpadon, rossz hangtechnikaval par embernek.
De kapunk érte pénzt, és volt ilyen is. Ott mondjuk az is relevans volt, hogy a BME-s
épitészmérndk lanyok koztudottan elég szépek. Ugyhogy ez a kettd volt ott, ami ilyen
huzoerd volt. De mondjuk jatszottunk nyaron a Wild East Rock Fesztivalon, amit

ajandékba kaptunk. Ott csak utazasi kéltséget kaptunk, de nagy szinpadon jatszottunk,



kb. harom embernek, meg tizenot motornak, de ugy éreztiik, hogy ez jo buli, ez a nagy
szinpad. Ugyhogy ezekbdl a feltételekbdl egy-kettének, de inkdbb hiromnak meg kéne

felelnie, hogy egy jo szdjizzel elhagyott helyszin legyen, és egy jo koncert legyen.

Kérdezé:

Akkor, hogyha mar itt ugyis a jo koncertekrol van szo, egy kicsit elvontabb a kérdés,
hogy van-e mondjuk zenekarilag egységes megitélésetek a sikerrdl? Vagy hogy ha nincs,
vagy errol nem beszéltetek még, akkor mondjuk te hogyan itéled meg a sikert?

Maté:

Hat tobb lépcsos a sikerre vezet6 ut. Ami mondjuk jol esik, hogyha felismerik az embert
random barban. Mar azt is sikernek lehet nevezni. Meg egy ilyen kezdeti magja, hogyha
példaul az Akvariumban, a Kishalban, vagy a Kobuciban le tudnank szervezni egy
egyéni bulit. Es tényleg ilyen értelmezhetd mennyiségii embert be tudndnk vinni. Es
akkor azt latnank, hogy igen, az, hogy mi akkor irtunk dalokat, meg hogy koncerteziink,

az oda vezetett, hogy akkor mar ennyien kivancsiak rank.

Kérdezd:

Tehat ndlatok akkor a kozéonségszam novekedés az, ami a sikerindikitor. Es mit
gondolsz, hogy az élo koncertek mennyiben jarulnak hozzda a zenekarnak a
sikerességéhez? Foleg arra épitetek, vagy pedig a felvételekre?

Maté:

Mivel november 29-én fog megjelenni az elso single-iink, ezért eddig 100%-ban csak

az élo koncertekbol jott be a kézonség.

Kérdezd:

Nagyjabol mi az a fellépés szam, amivel szoktatok menni? Atlagosan egy hénapban,
hogy szokott alakulni a fellépésetek?

Mate:

Az elozo évben ez a havi egy, az koriilbeliil beallt. Akkor volt ez a Moszkva Tér Klubban,
ami igy tok jol beallt, meg kialakult, de onnantol fogva, hogy igy néttek az igényeink, a

koncertek szama lecsokkent, inkabb ilyen két havontdra kériilbeliil, két-harom havonta.



Kérdezd:

Milyen helyeken szoktatok fellépni? Emlitettél mar egy parat, de volt-e még ezen kiviil
mads?

Maté:

Voltunk kisklubokban, kocsmakban, mar kisebb-nagyobb fesztivalokon is és
maganrendezvényeken. A legelsé demonkat azért csinaltuk, mert volt valami
divattervezo ismerdse Robi angoltandaranak, akinek lett volna egy meglepetés buli. Oda
kellett valami anyag, és akkor az elsé demonk az igazabol ezert késziilt el. Hivtak minket
varosnapokra, meg egyetemi kollégiumok talalkozdjara, de ezek mindig elvéreztek. Az
e-mailezésben amikor darajanlatot adtunk - pedig nem [ottiink folé - hirtelen mar nem
voltunk érdekesek, mert valosziniileg azt szerették volna, hogy ingyen vagy olcsobban

jatszunk.

Kérdezd:

Nem lehet, hogy amugy amiatt, mert nincsen felvételetek?

Maté:

Persze, ez nekiink nagy hdtranyunk, meg mar nagyon frusztrdal minket, hogy két éve
nyomjuk, de még mindig nem lehet semmit sem mutatni, hogy ,,Na hallgass meg! Ezek
vagyunk mi!”. De felvettiink ot szamot, ugye, még nyaron, és akkor november 29-étol

elkezdiink havonta megjelentetni egy-egy szamot.

Kérdezd:

Hogyan szokott ratok hatni a fellépési helyszin tipusa?

Maté:

Hat nagyon-nagyon meghatarozza a koncertnek a hangulatat, mert egyrészt fiigg attol,
hogy egy kisebb helyen kénnyebb zsufolt tomeg hatasat elérni, ami nagyobb, meg
koncentraltabb energiaszinteket biztosit, és az dltalaban egy stenkesebb, meg
eroteljesebb koncert szokott lenni. Az, hogy milyen a szinpad, hogy mennyire fériink el,
hogy hogyan halljuk magunkat, az is nagyon sokban befolydsolja, hogy milyen a
koncert. Ugyhogy ezek nincs szdmitanak. Na, nagyban fiigg azért, hogy milyen a

helyszin. Most példaul hivtak minket az Aurora-ba, ahol még sosem voltunk és ma



megytink megnézni a helyet, mert mar sokszor futottunk bele olyanba, hogy persze,
megnézziik Google-térképen a képeket, ja, jo lesz ez, aztan oda megyiink, és nem fériink
el, a szinpadnak a kézepén egy DJ-pult van beépitve, amit amugy nem lehet arrébb
tenni, és amiigy kong-bong az egész, és teljesen alkalmatlan élézenére. Ugyhogy most
mar ebbdl tanultunk, és megnézziik elobb a helyet, mielott ravagjuk lelkesen, hogy

persze, megylink.

Kérdezo:

Milyen elvarasokat szokott egy hely tamasztani felétek, ami mondjuk kihivast jelent?
Maté:

A Muzikumban a belépojegynek mondjuk 20%-a a helyé, 80%-a a zenekaré, de cserébe
elvarjak azt, hogy bevigyél 200 embert. llyennel mi még nem talalkoztunk. Olyan tul
sok elvardst nem szoktak elénk tenni, mert ugye vagy elézenekarként, vagy kozos
koncertként megyiink ugy, hogy hivnak minket, és akkor azt ok kommunikadljak le. A
Kozpontban volt, hogy mondtak: ,, Ennyi szdzaléka tiétek, ennyi a miénk, minél t6bb

embert hoztok, annal jobban megéri nektek.”

Kérdezd:

Volt-e mar arra példa, hogy a helyszin egy madr nagyobb nevet, vagy egy mar
befutottabb eléadot preferalt, és ebbol nektek kellemetlenség adodott, vagy
versenyhelyzetbe keriiltetek?

Maté:

Szerencsére nem volt ilyen, mert féleg hivtak minket és igy akkor nem volt az, hogy
nagyobbat szerettek volna. Olyan, hogy sajat koncertet szerveziink, ugy, hogy mi
keressiik meg a helyet, az gyakorlatilag most fog térténni, majd a lemezbemutaton, mert
szeretnenk csinalni. A Harom holloba akartunk szervezni, de kozben hivtak minket,
ugyhogy azt nem kell szervezni, de majd szeretnénk a Gédorbe is szervezni egyet. Ott
majd meglatjuk, hogy ez hogy fog nekik tetszeni.

Kérdezo:

Akkor most attérnénk a marketinges szakaszra. Nektek milyen szerepet jatszik a

marketing az élo fellépések foglalasaban és biztositasaban? Tudsz-e példat mondani



olyan konkrét marketing stratégiara, ami nektek bevalt?

Maté:

Nagyon sokdig voltunk azon a szinten, hogy oke, Facebookra akkor kipattintjuk, hogy
igen, itt az esemény gyertek koncertre. Ennek nyilvan akkor volt jelentosége, amikor a
bardtaink jottek el foként. Es ezzel 1ij embereket nem értiink el, 1igyhogy Instagramon is
sokat posztoltunk, és akkor volt az, hogy kiilonbozé sztorikat tettiink ki, ahol leginkabb
hiilyéskedtiink. De ennek még mindig csak az ismerdseinkre volt hatasa. Volt egyszer
egy ilyen gerillamozgalmunk, hogy amikor Ferencvdrosban ez a pad festegetés volt,
amikor a pad elészor Fradi szinii volt, aztan szivarvany, aztan barna, és mi kimentiink
akkor, amikor lefoliaztak. Elotte nyomtattunk Moszkva Teres matricdkat, hogy akkor, na
hat az majd biztos hirértékii lesz, meg, hogy na majd leolvassdk. Es ott iildogéltiink,
elotte a Pinyoban kicsit iszogattunk, ott lespanoltunk egy arccal és neki adtuk a
matricdkat, onnan padr kévetés bejott. Dehat ez a gerillamozgalom amugy nem volt tul
nagy hirértékii, mert utina lekapartattik veliink, és igazoltattak minket. Ugyhogy az,
meg igazabol a koncepcio is eléggé ilyen gagyi volt akkor még, mert akkor még logonk
sem volt, nem volt kint semmilyen anyagunk, ugyhogy oda tettiink egy Instagram QR
kodot. Ennek akkor lesz jelentosége, hogyha mar lesz mit hallgatni. Kézben elkezdtiink
TikTok-on is nyomulni, amit Miki baratndje csinal nekiink, Lilla, mert 6 marketinget
tanul, meg 6 nagyon ez az uj generdcio. Koncertekrol szokott kis részleteket kivagni,
vagy azokbdl, hogy éppen okorkodiink, abbdl dsszevig videdkat. Altaldban a zenéink
mennek alatta, de mivel még nincs studiofelvétel, igy vagy koncertfelvétel, vagy demo
szokott alatta menni. Mar onnan is jonnek pozitiv megerositések, hogy ,, Hu, mikor lesz
a Spotify-on?” De hogyha nincs termék mogétte, amit reklamozni kelljen, akkor ugy
nem sokat ért. Voltak ott nyereményjatékok, amivel probaltuk az algoritmust
felporgettetni, hogy akkor kommenteld be a baratodat, vagy hogy taggeld be azt a
baratodat, akivel eljonnél a koncertre, és akkor azok kozott kisorsolunk egy paros jegyet.
Most az elsé szamunknal, ami pont az Akvariumos bulink elott lesz, mert most november
30-an jatszunk az Akvariumban, erre a kettore egy dsszetett nyereményjatékot fogunk
hirdetni, hogy aki presave-li a szamunknak a linkjét - ami ugyancsak porgeti az

algoritmust, meg jot tesz a lejatszasi listaknak - azok kozott majd ki fogunk sorsolni egy



merch csomagot és egy paros belépdjegyet az Akvariumba. Polot fogunk csinalni, tote
bag-et, meg ongyujtot. Ugyhogy koriilbeliil ezek az ilyen marketing stratégidak, illetve
kiadas szempontbol ezt tervezziik, hogy akkor most ezt az 6t szamot ugy kiadni, hogy
els6 honapban egy single, masodikban masodik, harmadikban harmadik, és a
negyedikben kiadjuk akkor egyben ezt az 6t szamos EP-t. Es akkor az adott hénapban
mindig ezerrel nyomni, hogy minden kozosségi média feliileten az folyjon, hogy ez a
dalunk, ez a refrénje, tessék belemdszni a fiilbe. Es akkor hozzd kiilonbézé ilyen

kontextusokat, ahol valosziniileg okorkodni fogunk.
Kérdezd:

Nagyjabdl igy teljesen a lista akkor, amiket mondjuk digitalis marketing eszk6zokbol is
hasznaltok.

Maté:

Igen.

Kérdezé:

Ezekbdl mi volt a leghatékonyabb eddig?

Maté:

TikTok. Egyértelmiien.

Kérdezd:

Miikédtetek-e mar egyiitt példaul promoterekkel, tehat a helyszineket és a mds
zenekarokat mondtad, de mondjuk promoterekkel miikodtetek-e mar egyiitt?

Maté:

Nem, de most regisztraltunk a WMMD-hez, ahova beirtuk, hogy jo lenne. Ott be lehetett
irni, hogy milyen csomagokra tartasz igenyt, és az alapok mellett, hogy nyilvan Pre-
Sale, Streaming, meg Spotify, beirtuk azt is, hogy marketinges csomagokra is igényt
tartandank, mert ugy gondoljuk, hogy most, ami pénzt a zenekarikasszaba
osszeszereztiink, kiilonbozo zenélésekkel, meg amit mi is igy beletesziink havonta, azt jo

lenne igy abba forgatni, hogy ndjon a zenekar. Azon feliil, hogy a studiozasra kéltjiik,

peéldaul ilyen marketinges stratégiakra, meg marketinges emberekre szivesen koltenénk,



akar fizetett hirdetéseket is.

Kérdezé:

Szamotokra mennyire fontos egy erds rajongoi bazis kiépitése az ¢lo koncertek
biztositasaban? Hogy dlltok az uj rajongoi bazis épitéssel, és milyen csatornakat
hasznaltok a veliik valo kapcsolattartasra?

Maté:

Hat, ugye nyilvan nagyon fontos, hogy legyen a zenekarnak egy fix rajongoi bazisa,
mert anélkiil nagyjabol a falunapozdas marad. Mi viszont szeretnénk klub koncertezni a
hidegebb idoszakban, és az nem megy fix kézonség nélkiil. Hogyan tartjuk veliik a
kapcsolatot? Hat nyilvan egy része a bardtaink, veliik nyilvan személyesen, de most
mdr szerencsére egyre nagyobb témeg jar el a koncertjeinkre, akik nem a bardtaink
személyesen. Veliik Facebookon, Instagramon kommunikalunk, legtobbszor azt, hogy
mikor és hol lesz koncert. Es probaljuk eldrasztani 6ket mindenféle egyéb tartalommal
is, ahol bele tudnak tekinteni abba, hogy hogyan zajlanak nalunk a munkafolyamatok.
Milyen az, amikor megvadulunk, amikor oriiltkodiink egymdssal, hogy kicsit ilyen

bensoségesebb legyen.

Kérdezo:

Tehat akkor tulajdonképpen nektek a social media.

Maté:

Igen.

Kérdezo:

Tudsz-e mondani példat olyan fellépésre, amit marketinges erdfeszitések réven sikertilt
megszerezni?

Maté:

Azt hiszem, hogy nem volt még olyan, hogy kozésségi médias tartalomra jott a reakcio,
hogy akkor ,,Jatsszatok nalunk!”’. De annak, hogy elkezdtiink TikTok-ozni, annak azért

egy erds mozgatorugoja volt az, hogy egy bardtzenekarunkat példaul egy TikTok video

lattan hivtak Debrecenbe fellépni a Campusra. Tehat ott annyi volt a sztori, hogy a



Campus szervezdje megldtta, ,, O, igen! Tetszik ez a zenekar!” és akkor igy jatszottak

oftt.

Kérdezo:

Szerinted melyik, vagy melyek azok a stratégiak, amik a leghatékonyabbak a kiseléadok
szamara, hogy noveljék az ismertségiiket, javitsak az esélyeiket a koncertfoglalasokra?
Maté:

Azt mindenképpen hasznos terjesztési formatumnak latom, hogy a Spotify-on kiilonbozo
lejatszasi listakba bekeriilni. Hogyha példaul a ,, Hallgass hazait”, azt szerintem sokan
hallgatjak, oda tok jo bekeriilni. Vagy olyan rotdacioba bekeriilni, hogy egy adott
eléadéhoz hasonld zene. En mondjuk hallgatom most csak mondok egy példat, az
az ACDC, és hogy nekiink is akkor majd igy megtalalni azt, hogy vajon kinek a
hallgatoit tudjuk a legjobban bevonzani, és akkor oda valahogy bekeriilni, amit még
nem tudom, hogy hogyan kell, de ennek utana fogunk nézni, hogyha ez mar relevins
lesz, és kint lesz a szamunk. Illetve a rddion én sokat agyalok, hogy az most igy milyen,
meg hogy azokat ki hallgatja, mert azért sokszor az a sztereotipia, hogy azt foképp
idosebbek, meg a sziileink korabeliek hallgatjak ilyen 30-50 koriil, nagyjabol akkor,
amikor bemegy kocsival a munkahelyre, vagy mondjuk a ruhaboltban van, de én azt
meg magamon észreveszem, hogy még hogyha egy szam elsore nem is tetszik, de
onnantol, hogy a radio lenyomja a torkomon mondjuk husszor, onnantol mar azért
beleragad a fejembe. Tehat ilyen szempontbol egy rddios rotacioba bekeriilni az nem

hatrany.

Kérdezo:

Vannak-e olyan marketing eszkozok, amiket még nem hasznaltatok, de szeretnétek?
Mate:

Hat ez a Spotify, meg ezek a lejatszasi listak. Ezek meg egyértelmiien olyanok, mivel
nem volt még mit kiadni. Azon kiviil, hat majd még szeretnék feladni TikTok-ra ilyen
fizetett hirdetést, esetleg Instagramra. A Divend-nek, akiket hivtak a Kampuszra is

jatszani, ok letesztelték, azt, hogy Facebookra, Instagramra és TikTok-ra ugyanolyan



osszegben tettek fel hirdetést, és nézték, hogy az elérési szamok, meg a relevans
megkeresések, a hallgatottsagok, azok milyen aranyban jonnek be, és toronymagasan
a TikTok nyert. A Facebook elenyészé volt, az Instagram meg oké. Ugyhogy, ha fizetett

hirdetést fogunk feltenni, az mindenképp Instagram meg TikTok lesz. Nagyrészt TikTok.

Kérdezo:

Vettetek mar igény be példaul tamogatast olyan szervezettol, aminek a célja az volt,
hogy kis eléadokat tamogasson?

Maté:

Most jelentkeztiink az NK-nak az indulo eléado palydzatdara, meg programjara, aminek
hat ugye a hetekben fog kideriilni az eredménye, de az azért nagyon segitene, hogyha

be tudnank huzni. Azon kiviil még nem volt.

Kérdezo:

Ugy érzed, hogy ez szamottevéen tudna akkor segiteni az elérehaladdsotokat?
Maté:

Igen-igen. Az azért egy elég komoly pénzjutalom, és nagyon sokat segitene.
Kérdezo:

A pénzen kiviil mi az, amit még biztosit a palydzat?

Maté:

Biztosit egy mentort, aki egy éven keresztiil egyengeti az utatokat, vagy az utunkat.
Kérdezo:

Ez alatt a Hangfoglalot értjiik most?

Mateé:

Igen-igen. Adnak nekiink kontaktokat, kapunk fesztivalos fellépési lehetoségeket, ahol

ha jé bulit csindlunk, akkor lehet szamitani arra, hogy visszahivnak. Ugyhogy ezek mind

olyan dolgok, amik nagyon eldre lenditenének.

Kérdez6:

Vannak-e olyan tamogatasok, tehat ami nem csak pénzt, hanem vagy tudast vagy



kapcsolatot, vagy egyeb, akar marketinges segitséget nyujtana, amire szivesen
palyaznatok?

Maté:

Ez az elozenekaros palyazat, ami még nagyon szimpatikus volt, mert az, hogy elmenni
egy olyan zenekarnak a koncertjére elozenekarként, akiknek mdar van kiépitett
rajongotaboruk, és nekik relevans lehet a mi zenénk, meg valosziniileg tetszeni fog nekik.
Egy olyan turné szerintem igazan nagyot tudna dobni a zenekarunk fejlodésén. Erre
mindenképp szeretnénk majd palyazni. Illetve hat a nagylemez palyazat az ad pénzt is,
de ott produceri segitséget is kapndnk, ha jol tudom, mert ott ugye akkor egy
producerrel dolgozik egyiitt az ember, meg csinal nagylemezt is, és mindig jo, hogyha
egy kiilsé fiil, aki mdr csindlt sok lemezt, az igy picit tudja csiszolni a mi
produktumunkat.

Kérdezd:

Hogyan latod a hazai kiseléadok jovijét igy itthon? Milyen iranyba halad jelenleg a
helyzetiik? Konnyebb lesz, nehezebb lesz?

Maté:

Azt latom, hogy egy darabig konnyebb volt, azért, mert bejottek az NK-s tamogatasok,
meg a Hangfoglalo Program. Segitettek felvenni szamokat, akkor bekeriiltek
fesztivdlokra, csak ugye minden évben 20 zenekar kap ilyen tamogatast, és ez azt jelenti,
hogy minden évben 20 zenekarnak kell ugyanazon a fesztivdalon, ugyanazon a
kozonségen osztoznia. Es igy mivel egyre tobb mindenkit tamogatnak, egyre nehezebb
fennmaradni. Mert sokakon latom azt, hogy nyertek két éve NK-s tamogatast, akkor tok
jo, mentek fesztivalokra, felvették a lemezt, viszont utana azzal kiiszkédnek, hogy ok,
nagyon jo koncertet adtunk a Fishing on Orfiin és tékre visszamennénk, meg azt
mondtak, hogy visszavarnak, de nem fértek bele a koltségvetésbe. Kicsit olyan, mintha
a piaci koriilmények folé emelne, és aztan onnantol, hogy elengedik a kezedet, onnantol

a piac az, ami vissza rant magaba.

Kérdez6:

Szerinted milyen valtoztatasokkal lehetne javitani mondjuk a hazai kiseloadok



helyzetén?

Maté:

Ezt a kiilso segitséget elégnek érzem. De ami tok jo tud lenni, meg amit tobbszor kéne
szerintem csinalni, hogy kozos koncerteket tobbet kellene adni szerintem. Ilyen klub
koncerteket. Talan még a klub kérdést azt meg lehetne oldani, mert az, hogy ilyen
lehetetlen helyzet elé allitanak, hogy elmehetsz egy olyan helyre jatszani, ahol nincsen
szinpad, de mondjuk nem kell kibérelned a helyet, és kapsz fogyasztast, és oriilj
magadnak, hogy jatszhattal, de akkor van az, ahol kell fizetni, de mondjuk nem feltétlen
tudsz annyi embert behozni, hogy ez megérje neked, viszot a klubot ez egyadltalan nem
erdekli, mert 6 megkapta a bérleti dijat. Talan valahogy ezeket a klub koncerteket,
hogyha jobban tamogatnak. Az NK-nak egyébként van klubtamogatasi programja, de

ez valahogy azért nehéz mindig.

Kérdezd:

Ilyen szempontbol, hogy latod a jovojét az élo fellépéseknek?

Maté:

Szerintem mindig lesz sziikség él6 felvételekre itthon.

Kérdezo:

Tehat van remény, vagy ez egy ilyen visszafordithatatlan folyamat?

Maté:

Biztos, hogy egyre nehezebb lesz, mert ahogy az Al is fejlodik, ugy mar.. tehat eddig
mondjuk az volt, hogy oké, mar nem kell egy zenekart elhivni egy rendezvényre, hanem
elég mondjuk egy DJ-t. Meg nagyon divat lett az, hogy van a nagy zenekaros, a kis
zenekaros, meg a fél playback csomag, és rengeteg rendezvény valasztja a kisebb
csomagot, kevesebb pénzért. Nyilvan ez is egy nehezito tényezo. Az példaul, hogyha mar
az Al is fog tudni DJ-zni, akkor mar a DJ-kre se lesz sziikség. Ez egy nehezen kezelheto

folyamat, de kikopni nem fog.

Kérdez6:

Az utolso kérdéshez érkeztiink, és az pedig az, hogy milyen tanacsot adnal azoknak a



kiseloadoknak, akik szeretnének a jovoben koncerteket szervezni?

Mate:

Adjak ki minél elobb a szamaikat. Ez mindenképp hasznos. Gyartsanak TikTok-ra, meg
a kiilonbozo kozosségi médidkra sok kontentet. Fektessenek bele pénzt, mert hogyha

nem tesznek bele pénzt, akkor nem fog visszajonni. Es kooperdljanak

baratzenekaraikkal, mert a kozonségosztozas elég jo, foleg az elején.



