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1. BEVEZETO

Manapsag ¢életiink minden teriiletén taldlkozunk az informatikéval és az Internet of Things
jelenséggel. Ezeket a technoldgidkat azért hoztak létre, hogy megkonnyitsék az életiinket €s
mindennapjainkat. Az internet megkeriilhetetlen része a digitalizacionak, minden teriiletet
behdloz és 0sszekot egymassal, ami aldl a pénziigyi szektor sem kivétel. Ezen technologiai
ujitasok vallalkozok és munkavallalok ezreinek segitenek eligazodni a pénziigyi szektor
sokszor utvesztokkel teli vilagaban. Ezen uj pénziigyi technologidk segitségével akar otthonunk
kényelmébdl tudunk bankolni, szamlakat befizetni vagy befektetéseinket kezelni. Igy
megtakaritva 1d6t, ami a 21. szazad egyik legfontosabb és legértékesebb eszkdze.
Szakdolgozatom témaja a kozdsségi finanszirozas lehetdségei a magyar mikrd-, kis- és
kozépvallalkozasoknal (késébbiekben KKV). A pénziigyi evolicid témajaval eldszor egy
online gazdasadgi magazin egyik cikkében taldlkoztam, ami a fintech megoldéasokkal
foglalkozott. Ekkor még semmit se tudtam gazdasagunk miikodésérdl vagy a pénziigyi
szektorrdl, de mivel mindig is foglalkoztattak a vilagunkba torténd valtozasok, j technologidk
ezért gy dontdttem, hogy jobban beledsom magam a témaba és utdna nézek annak pontosan
mi is az a fintech. El6szor angol nyelvii cikkekbdl tajékozodtam, amik bevezetésnek
megfeleltek, de nem nyujtottak olyan atfogod képet, mint egy konyv. Ezért megvasaroltam
Agustin Rubini: Fintech in a Flash cimii konyvét(Rubini, 2018), ami mar mindenre kitérd tudast
adott nekem. Egyetemi tanulmadnyaim sordn is tobbszor eldkeriilt a téma, itt kezdtem el mar
specifikusan a fintechen belil a crowdfunding témakorrel, magyarul kozosségi
finanszirozassal, foglalkozni. Mivel Magyarorszdgon ez egy 1j, kibontakozo fazisban allo
technologiai megoldés ezért egy j6 témanak tartom dolgozatom megirdsahoz.

Az Eurdpai Unioban ilizemeld vallalkozasok 99,8%-a a kis- és kozépvallalkozdsok kozé
tartozik. Ez az adat igen meglepd lehet szdmunkra mivel életiink sordn legtobbszor a
nagyvallatokrol hallunk hireket, illetve ezek a cégek vannak a legtobb Gjsag, online magazin és
egy¢eb médiak kozéppontjaban. Pedig, ha jobban belegondolunk a kézvetlen kornyezetiinkben
tulnyomo részben kis- és kozépvallalkozasok vesznek koriil minket. Ilyen lehet a pékség, amit
minden reggel meglatogatunk friss pékaruért, a kedvenc éttermiink, ahol imadott ételeinket
tudjuk elfogyasztani ebéd sziinetiinkben vagy a sarki zoldséges, ahova gyorsan el tudunk menni,
ha valamit elfelejtettiink megvasarolni nagybevasarldsunk alkalmdval. Annak ellenére, hogy
kkv-k rengeteg embernek nyujtanak munkalehetdséget akar alkalmazottként, vezetéként vagy

tulajdonosként, oktatdsunk soran kevés informacidt kapunk ezen cégek mikodésérdl és



iizemeltetésérol. En eldszor egyetemi tanulmanyaim soran taldlkoztam a kkv szektorral.
Erdeklédésemet egybdl felkeltette a téma, sokat tanultam réla az egyetem falai kozott és késébb
a gyakorlatban is csaladi vallalkozasunk altal. Sok aspektusat meg tudtam ismerni igy annak,
hogy milyen egy kkv-t {izemeltetni a mindennapokban. Ugy gondolom, minden ember élete
soran egyszer legalabb elgondolkozik azon, hogy 1étrehozza adlmai vallalkozasat. Sok ember az
almodozas szintjén marad, sok elbukik mar az elméleti tervezésnél, sokan az elsd nehéz
pillanatnal adjak fel és vannak olyanok is kitartanak és a nehézségeket atvészelve, tudasukat
folyton gyarapitva sikeresek lesznek. Az utdbbi kategodriat nevezném meg Ugy, hogy a
Vallalkozd, amivé magam is valni szeretnék. Ehhez jelenleg a tudasomat szeretném gyarapitani
a kkv szektorr6l, amihez remek alaklom szakdolgozatom elkészitése.

A dolgozatom megirasa sordn ezt a két szamomra nagyon fontos teriiletet szeretném kombindlni
és a dolgozat megirasaval egy magasabb, akadémiai szintre emelni. Ugy gondolom, hogy
jelenlegi témammal kivaloan tudom fejleszteni ismereteimet, mint didk és mint leendd
vallalkozo is.

Egy vallalkozé mieldtt belefog tervének megvalositasaba eldszor is meg kell ismerkednie
azokkal a tényezOkkel, amik sziikségesek egy vallalkozas elinditdsdhoz. Mint ahogy az a
sportban is van, eldszor terveziink, azaz edzéssel késziiliink fel arra, hogy ne érjen minket annyi
meglepetés és versenyhelyzetben jol szerepeljiink. A vallalkozasoknal a felkésziilés része
példaul egy jol elkészitett iizleti terv, ami megfogalmazza mit is szeretnénk csinalni és hogyan,
egy jo csapat, akik szintén érdekeltek a vallalkozas elinditdsdban vagy a megfeleld pénziigyi
konstrukcio kivalasztasa a kezdéshez. Mint azt tudjuk egy vallalkozas elinditdsdhoz sziikségiink
van egy elére meghatarozott mennyiségli induld tékére, amit tobb kiilonbdzd pénziigyi
megoldason keresztiil tudunk megszerezni. Ennek egy olyan Uj modjat mutatom be a
szakdolgozatomban, ami taldn legkdzelebb all a fiatalokhoz, fiatal véllalkozokhoz, mert
egyszerl tehat nem sziikséges orakat eltdlteni szerz6dések tanulmanyozasaval, hanem csak egy
jo tlzleti tervvel és termékiik vagy szolgaltatdsuk prototipusdnak bemutatasaval kell
meggy0dzniiik a jovobeli befektetdiket, timogatdikat. Ez az uj pénziigyi megoldas a mar fentebb
emlitett kozosségi finanszirozas. Eldzetesen gy vélem, hogy ezzel a tOkeszerzési modszerrel
a vallalkoz6 arra tud fokuszalni a legjobban, ami a f6 feladata, vagyis oOtletei és j megoldasi
megvalositasara, illetve vallalkozasa iranyitasara. Befektetdi, timogatdi megitélésére bizva azt,
hogy van e helye a piacon, vagyis, hogy terméke vagy szolgaltatasa eléggé kiforrott e ahhoz,
hogy pénziikkel tdimogassak.

Dolgozatomban eldszor a fintech és azon beliil is a kdzdsségi finanszirozas alapjait szeretném

koriil jarni. Azért esett a valasztasom a kozdsségi finanszirozasra, mert ugy gondolom



Magyarorszagon a kis és kozépvallalkozasok legnagyobb hanyada a megfeleld téke hianya
miatt nem tudja elkezdeni mitkkodését vagy valik miikkodés képtelenné. Ezért vizsgalatomba azt
tekinteném at, hogy a kozosségi finanszirozas lehetséges megoldas lenne e a problémara és
hogy tudndk e hasznalni a magyar kkv-k tulajdonosai. A szakdolgozatban kitérek majd a
kozosségi finanszirozas kiilonbozo fajtaira, illetve ezek elOnyeire és hatranyaira. Ezek utdn
ismertetném a magyar kkv szektor jellemzdit a KSH adatai és sajat tudasom alapjan. Majd azt
szeretném megvizsgalni, hogy a magyar kkv-k kézott jelenleg mennyire ismert a kdzosségi
finanszirozés, mint tékeszerzési forma. Ehhez megnézek egy olyan magyar tulajdonban 1évo
vallalkozdsokat, ami mar sikeres finanszirozasi kampanyt hajtott végre, a vallalkozas
vezetdjével elkészitek egy interjut, amiben megkérdezem t6le, hogy mik a tapasztalatai, miért
valasztotta ezt a finanszirozasi modszert és hogy mi hozta meg szdmdara a sikert. Arrol is
tdjekozodni szeretnék, hogy Magyarorszagon jelenleg milyen kozosségi finanszirozasi
platformok érhetéek el, milyen szempontok szerint tudjuk vizsgalni ezeket az oldalakat.
Kutatdasom soran sikeres kiilfoldi finanszirozasi oldalakat is megtekintek majd, hogy legyen
viszonyitasi alap a magyar oldalak vizsgalatahoz. Ezek alapjan szeretném meghatarozni, hogy
jelenleg hol tart a kdzosségi finanszirozas platformok szempontjabol Magyarorszagon és azt,
hogy a jovot tekintve mire szadmithatunk. Végiil egy kérddives kutatas keretein beliil vizsgalom
meg azt, hogy a magyar lakossag mennyire befogado a kdzosségi finanszirozast illetéen és hogy
hasznalja vagy hogy egyaltalan hasznalna e ezt a technologiat befektetései soran. Ezt a harom
szempontot vizsgalva szakdolgozatomban azt szeretném megerdsiteni vagy cafolni, hogy
Magyarorszagon a kkv szektorban 2020-ban még nem elterjedt finanszirozasi modszer a
kozosségi finanszirozas. Remélem dolgozatom végén egy atfogd képet tudok mutatni a

kozosségi finanszirozasrol magyar viszonylatban.



2. FINTECH

A fintech egy angol kifejezés, amit két angol sz6 kombinacidjabol hoztak létre. Az elsd szo6 a
financial, ami magyarra forditva pénziigyi szolgaltatasokat jelent a masodik szé a technologies,
aminek szo6 szerinti forditasa technologia.(Nicoletti,2017) Mivel ez egy igen ujkeletii kifejezés,
hazankban nem jott 1étre még magyar megfeleldje ezért a fintech szd keriilt a koztudatba,
elenyészd esetben a szoszerinti forditast is hasznaljuk, azaz pénziigyi technologiat. A fellelhetd
magyar és angol szakirodalmak egyezményesen kimondjak, hogy a fintechnek nincs kébe
vésett definicioja mivel ez a teriilet nagyon szerteagazo. Az Oxford angol nyelvii értelmezd
szotar szerint ,,A fintech olyan szamitdégépes programok ¢és technologidk 6sszesége, amit banki
¢és pénziigyi szolgaltatdsok tdmogatdsara hasznéalnak.”.(Oxford dic.,2020) A magyar értelmez6
szotar jelenleg még nem rendelkezik definicioval ezen sz6 esetén. Rubini szerint, a fintech alatt
azokat a kiilonb6z6 pénziigyi teriileten hasznalt technologidkat értjiik, amik valamilyen
ujdonsagot hoznak a pénziigyi piacra €s igy megkdnnyitik a felhasznaléik életét, mindennapjait.
Ezen uj technoldgia lehet egy mobil alkalmazés, online feliilet vagy akér egy 10 finanszirozasi
megoldas, mint példaul a kozdsségi finanszirozas. A cégek, amelyek behozzdk ezeket az 1j
technologidkat, sok esetben a bankokkal is felveszik a versenyt, akik a mar bevalt ¢s
sz¢éleskorben elterjedt pénziigyi megoldasokkal dolgoznak, de arra is lathatunk példat, hogy a
bankok is bekapcsolodnak a fintech vilagba és 11j innovativ o6tletekkel allnak elé vagy akér
partnerként allnak rendelkezésre egy-egy ilyen innovativ cég mellé. Mint azt érzékelhetjiik a
fintech cégek 1j megoldasaival egy felhasznaldi szemszogbdl sokkal kényelmesebb
pénziigyintézési ¢lményt kaphatunk. Ez persze azt is jelenti, hogy a pénziigyi szektorban
tevékenykedd cégekre és egyéb intézményekre erdsebb verseny var és sokkal kompetitivebb

lesz a pénziigyi szolgaltatasok piaca.(Rubini, 2018)

2.1. Fintech torténelem

Miutan a fintechel, mint technoldgiai ujitdssal, jobban megismerkedtiink szeretném
figyelmemet azokra a multban bekovetkezett eseményekre forditani, amik meghatarozdak
voltak ezen 0j pénziigyi technologidk 1étrejottéhez. Mivel a fintechet egyfajta gylijtészoként
hasznaljuk a kiilonb6z0 0jitd pénziigyi megoldasokra, ezért egy idépontot se tudunk pontosan
megjeldlni, hogy mikort6l van hasznélatban. Az els6 fontos tényezd, ami beinditotta a pénziigyi

globalizacidt és a szolgaltatasok fejlodését a 18. szdzad masodik felére tehetd tavirogép



megalkotdsa és a transzatlanti tdvirokabel lefektetése volt. A tavirogép eldtt csak hajos
Osszekottetés allt rendelkezésre a két kontinens kozott. Tehat ha valaki Eurépabol az Egyesiilt
Allamokba szeretett volna kiildeni levelet tobb hetes varakozassal kellett szamolnia és olyan
esetek is megtorténhettek, hogy a feladott levél meg sem érkezett a cimzetthez egy-egy nagyobb
vihar esetén. Ennek tudatdban egyértelmiivé valik, hogy a tavirogép a maga idejében milyen
jelentds elérelépés volt, mondhatni egy 0j innovativ megoldas.(Nicoletti,2017)

A mai értelemben vett fintech alapjai az 1950-es években sziilettek meg. Ezt azért mondhatjuk
mert, ma a fintech megkeriilhetetlen része a szamitastechnika és az internet vildga. 1958-ban az
elsd bankkartya bemutatisat kovetéen az embereknek mar nem volt sziikséges készpénzt
maguknal hordani vasarlasaik soran, ami nagyban megkonnyitette az életiiket. R4 par évre az
els6 ATM-ek azaz bankautomatak is megjelentek szdmos helyen igy mar a bankfiokokba se
kellett bemenni minden esetben az ligyfeleknek. Késdbb a 60-as 70-es években a bankok voltak
az elsok, akik szamitégépeket hasznaltak a kiillonbozé munkafolyamatok leegyszertisitéséhez
¢s adattarolashoz. 1970 utan mar a tézsdei kereskedelem is szamitogépek bevonasaval folyt,
ami nagyban leegyszerisitette a folyamatot és az esetleges visszaéléseket is képesek voltak
kisztirni igy.(Rubini, 2018) Mégis a legnagyobb forduldopont az internethasznalat elterjedése
volt az 1990-es években. Ez a technoldgia még jobban 0sszekototte az egymadstdl tavol €16
embereket és egy Uj fejezetet nyitott a pénziigyi fejlédésben is. Ez utdn a bankok az analog
technologidkrol a digitalisak felé mozdultak el. Megsziilettek az elsé digitalis levélkiildési
formak, a fax ¢és késObb az e-mail. Ezekkel még szorosabb iizleti kapcsolatba tudtak keriilni a
kiilonb6z6 pénziigyi szolgaltatok egymassal, €s ligyfeleikkel egyarant.(Nicoletti, 2017)
Kijelenthetjiik a fentebb emlitettek alapjan, hogy az elmult 60 évben is egy hatalmas fejlédés
ment végbe a pénziligyi technoldgidk terén, mint az jelenleg is torténik. Akar ezt a 60 évet
feloleld 1doszakot hivhatjuk fintech 1.0 korszakanak is, ami megalapozta a jelenleg végbemend
fintech 2.0 pénziigyi forradalmat. Ezen 0jitdsok nélkiil nem beszélhetnénk a fintechrdl jelenlegi
formajaban. A rendelkezésre allo adatokbodl tisztan kivehetd, hogy a pénziigyi szolgaltatasok
evolucidja ugyanigy megy végbe, mint barmilyen mas teriilet fejlodése az idok soran, ez is egy
folyamatos 1dordl iddre valtozo tendenciat mutatd folyamat. Ezért fontos megérteni a mualtban
végbemend folyamatokat a fintech szempontjabol, hogy akéar képesek legylink a jovore

vonatkozoan kovetkeztetéseket, pairhuzamokat vonni.



2.2. A fintech napjainkban

Ma, 2020-ban, a fintech a pénziigyi szolgaltatdsok legmodernebb és legegyszeriibb maodjat
nyujtja at nekiink, amivel akar otthonunk kényelmébdl tudunk szdmos financialis tevékenységet
végrehajtani. Ahogy azt emlitettem mar feljebb ez egy igen szertedgazo iparag, amit nehéz
besorolni, de a legaktivabb teriileteket Ossze lehet gylijteni csoportokba. Az elsé és
legelterjedtebb a kriptovalutak csoportja. Ezek a valuték olyan digitalis eszk6zok, amikkel akar
fizetni is tudunk, orszagoktdl fiiggetleniil, decentralizaltan miikddik, mint az internet, és a
tranzakciok biztonsdga érdekében titkositast haszndl.(Investopedia: Fintech, 2020) A
legismertebb kriptovaluta a Bitcoin, amit szamos teriileten hasznalnak mar. Emiatt sok kritika
is éri mert sokszor illegélis tevékenységekre is felhasznaljak.(Investopedia: Cryptocurrency,
2020) A kriptovalutak alapjaul szolgald Blockchain technoldgia is egy kiilon csoportot alkot a
fintech vilagban. Ez az adattaroladsi mddszer lényegében, informacidkat tarol a kiilonbozo
tranzakciokrol egy kozosségi térben igy elkeriilve azt, hogy barmelyik korméany vagy szervezet
befolyésolni tudja miikodését. Egy masik alapvetd teriilet az ugynevezett open banking vagy
nyilt bankolas, ez a pénziigyi gondolkodés lehetdvé teszi a felhasznalok szdmara, hogy
barmilyen személyes adatukat elérhessék és felhasznalhassak. Ez a koncepcio lehetdvé teszi
mas pénziigyi szolgaltatok szamara, hogy az adatok alapjan pénziigyi tanacsadast és egyéb
szolgaltatdsokat nyujtsanak ligyfeleiknek. Ilyen szolgaltatas lehet példaul a Robo-advisory, ami
egy ujabb csoportot képez a fintech dgazatok kdzott. Ez a szolgaltatas egyfajta tanacsadas ahogy
azt a nevébdl is ki tudjuk olvasni csak jelen esetben a pénziigyi tandcsadonk egy olyan program,
ami nap mint nap adatokat, statisztikdkat elemez ¢és ezek alapjan hatirozza meg a
legjovedelmezObb befektetési portfoliot szamunkra. Ez azért nagy elérelépés, mivel igy mar
nem kell hatalmas 6sszegeket elkolteni tandcsado fizetésére, igy a kisbefektetOk szamara idealis
megoldas lehet. Egy ehhez hasonlé megoldés az Insurtech is, ami az informatikai technolgiak
segitségével egyszerUsiti le a hétkoznapi emberek szamara a biztositasok sokszor bonyolult és
rejtett koltségekkel teli vilagat. Végezetiil, dolgozatom szempontjabol legfontosabb csoportot
szeretném megemliteni, ami a crowdfunding azaz magyarul kozosségi finanszirozds. Ez a
technologia lehetové teszi, hogy egy projektet sok tdmogato kis segitségével, par dollarral vagy
euroval, meg tudjunk valositani.(Investopedia: Fintech, 2020)

Annak érdekében, hogy teljes képet kapjunk a fintech iparagrol és arrél, hogy melyik teriiletei
a legaktivabbak meg kell vizsgalnunk a legnagyobb értékii fintech cégeket eurépaban 2019-
ben.(Finovate, 2020)



1. tablazat: A 10 legnagyobb értékii fintech cég Europaban 2019-ben.

Név Alapitas éve Tevékenység
Ayden 2006 fizetés
Nexi 2017 fizetés, pénzkiildés
Klarna 2005 fizetés
Checkout 2012 fizetés
Revolut 2015 fizetés, pénzkiildés
Transferwise 2010 fizetés, pénzkiildés
Greensill 2011 finanszirozas
N26 2013 neobank
Oaknorth 2013 neobank
Izettle 2010 fizetés

Forras: sajat szerkesztés Finovate(2020) alapjan

Az els6 cég, amit kiemelnék az Ayden, ami megkonnyiti a vasarlok szdmara a fizetést legyen
sz6 online vagy iizletben torténd vasarlasrol. Ehhez nincs masra sziikséglik csak egy
okostelefonra amire regisztralva van az Ayden alkalmazés igy egy érintéssel tudunk fizetni
barhol telefonunkal. (Ayden, 2020) A Transferwise, ami egy Magyarorszagon is széleskdrben
ismert szolgaltatast nyujt a felhaszndloknak, egy online pénzkiildési mod, ami leegyszerisiti,
felgyorsitja és olcsobba teszi az utalast. A honlapon igy hirdetik szolgéltatasukat: ,,A kiilfoldre
torténd pénzutalds olcsobb, gyorsabb modja. Azoknak, akik tobb orszagot is az otthonuknak
hivnak.”.(Transferwise, 2020) Ez a két mondat remekiil leirja, hogy miért is jott 1étre ez a
pénziigyi technologia és miért segiti emberek millidit, akik példaul csaladjukat hatrahagyva egy
kiilfoldi orszagban vallalnak munkat jobb megélhetés érdekében, de ezzel egyiddben szeretnék
tamogatni az otthon él0 csalddtagokat vagy azaz ilizletember, aki utazisai sordn szamos
pénznemet hasznal €és nem akar tobb igencsak komoly fenntartasi koltséggel és tranzakcios
dijjal jaré bankkartyat igényelni. Az utolsé két vallalat, amit kiemelek nincs benne az eurdpai
rangsor elsé 10 cégében viszont dolgozatom szempontjabol érdemes megvizsgalni dket. Ez a
két vallalat a Kickstarter és az Indiegogo azaz vilagszinten a két legismertebb kozosségi
finanszirozéasi platform. Tevékenységiiket tekintve mind két platform a befektetOket és
vallalkozokat hoz 0ssze egy kozds egyiittmiikodésre. A befektetoknek azért éri meg hasznalni
ezeket a platformokat mert pénziikkel hozzajarulhatnak olyan projektek megvalosuldsdhoz, ami

szamukra, esetleg a kozosségiik szamara fontos vagy sokkal nagyobb megtériiléssel kecsegtet,



mint a hagyomanyos pénziigyi szolgaltatoknal befektetett 6sszegek. A vallalkozoknak pedig
egy hatalmas lehetdség, hogy elinditsak termékiiket vagy szolgaltatasukat igy munkat
teremtsenek, és elére vigyék a gazdasdgot. A két platform fontosabb adatait a 2. dbran
szeretném bemutatni kitérve az alapitasuk évére, sikeres projektek szdmara, tdmogatok
szamara, jelenlétre, az 6sszesen befektetett 6sszegre €s az oldalak hasznalati dijaira.( Indiegogo:

Entrepreneur, 2020)

2. tablazat: Indiegogo és Kickstarter platformok osszehasonlitasa.

Név Indiegogo Kickstarter
Alapitas éve 2007 2009
Befektetett 6sszeg 1,6 milliard dollar 5,4 milliard dollar
o0sszesen
Sikeres projektek 800 000 192 000
szama
Tamogatok szama 9 millié 18,8 millid
0sszesen
jelenlét(régiokban) 235 régidban elérhetd a barhol elérhetd a vilagon a
befektetdknek befektetdk szdmara
hasznalati dij 5% kertil levonasra a gylijtés  sikeres kampany esetén az oldal
végén + tranzakciods dij levon 5%-ot + 3% tranzakcios
dijat

Forras: sajat szerkesztés Indiegogo: Entreprenour (2020) alapjan

Ezek a vallalatok megkeriilhetetlen alapkovei az eurdpai fintech iparnak és tevékenységiik
tanulmanyozasaval kozelebb keriilhetiink ezen fejlodé pénziigyi agazat megértéséhez.(

Medium: Business Chief, 2020)

2.3. Kozosségi finanszirozas

A kozosségi finanszirozas, mint koncepcid nem a 21. szazad talalmanya. Mar a kézépkorban is
voltak olyan esetek amikor egy véros lakéi egy kozos ligy érdekében, mint példaul egy templom
felépitésére vagy ellenség elleni védekezésre, dsszeadtak egy bizonyos Osszeget. Az id6ben

tovabb haladva az 1700-as évek eléjén a mai Eszak-irorszag teriiletén szamos olyan program



volt, ami az alacsony bevételii csaladokat egy kisebb 0sszeghez juttatta igy megmentve ezeket
a kis csaladi vallalkozasokat és iizemeltetdiket.(startups.com, 2020) A torténelemben volt egy
jol ismert és dokumentalt kozosségi finanszirozasi eset, az Egyesiilt Allamokban azon beliil is
New Yorkban emelt Szabadsidg-szobor talapzatdnak megépitése. Ahogy azt a
torténelemkonyvekbél ismerjiik, a Szobor Franciaorszag ajandéka volt az Egyesiilt Allamok
felé, miutan az kivivta fliggetlenségét. A Szabadsag-szobor felallitasahoz sziikség volt egy
talapzatra is amire helyezik a komoly sullyal rendelkezd alkotast. New Y ork varos bele is fogott
az épitkezésbe 1885-ben viszont nem vart pénziigyi nehézségekbe litkoztek a talapzat félkész
allapotban maradt. Ekkor a The World 0jsag tulajdonosa, a magyar sziiletésti, Joseph Pulitzer
jelent meg Otletével, ami az volt, hogy ujsagjaban egy 5 hoénapos gylijtést szervezett a
munkalatok finanszirozéasara. Az 5 honapos id6 intervallum alatt koriilbeliil 160 000 amerikai
adakozott 0,15$ és 250% kozotti 6sszeget. A fennmaradt feljegyzések szerint az tizletemberektdl
kezdve politikusok, pincérek, munkasok is hozza jarultak a kézel 100 000 dollarnyi 6sszegytilt
adoményhoz. igy megmenekiilt Amerika egyik legfontosabb latvanyossaga.(Bush, 2020) Ezzel
nem csak a Szabadsag-szobrot sikeriilt megmenteni, hanem a k6zosségi finanszirozas alapjait
is lefektette. Azaz valamennyi Osszegért cserébe valamilyen szolgaltatdst vagy a kozosség
érdekében 4ll6 beruhédzast valositott meg. Ezen példakon keresztiil lathatjuk, hogy a k6zosségi
finanszirozés, mint koncepcié mar régota hasznalatban van. A fintech megjelenése csak egy uj
iranyt szabott neki, ami egyértelmiien a digitalizacio felé mutat. Az elmult 20 év tendenciai
alapjan varhato volt, hogy ez az d6tlet is meg fog jelenni egy modern internetet alapul vevo
verzidban, igy megkonnyitve és leegyszeriisitve a befektetok és vallalkozok kozotti
kommunikéciot és még hatékonyabba téve a finanszirozasi rendszert.(Rubini, 2018)

Miutan a kozosségi finanszirozas kezdetleges formaival megismerkedtiink, figyelmiinket
forditsuk arra, hogy most, azaz 2020-ban mit jelent ez a fogalom. A kozosségi finanszirozas
egy olyan internet alapu segitségnyujtds, amiben emberek csoportja tud tdmogatni kis
Osszegekkel kiilonboz6 projekteket. Ezeket a projekteket finanszirozéasi kampanynak is szoktuk
nevezni, ami altaldban egy erre szakosodott platformon keriil meghirdetésre. Lényeges
kihangsulyozni, hogy itt nem az egyéni érdek jatszik foszerepet, hanem valami olyan 1étrejottét
tamogatjak az emberek, ami kozosség érdekében all. Ez lehet egy iizleti projekt, sport vagy
kulturdlis rendezvény, egyhazi vagy valami tudomédnyos megfontolasu otlet is. A kozdsségi
finanszirozas sikerességében az is kulcs szerepet jatszik, hogy milyen rétegeket ériink el
kampéanyunkkal. Minél tobben nytjtanak tdmogatast annal valdsziniibb, hogy a kdzdsség altal
ahitott projekt meg fog valdsulni. Fontos tudni, hogy projektiink megvaldsuldsat nagyban

meghatdrozza az, hogy milyen iizleti tervet és esetleg termék esetén prototipusrol késziilt képet



toltlink fel ezekre a finanszirozasi honlapokra. Ahogy azt t6bb ilyen honlap meg is emliti az
els6 legfontosabb 1épés a sikeres kampanyhoz a tervezés és a termék vizualis

reprezentacidja.(Rubini, 2018)

2.4. Kozosségi finanszirozas tipusai

A kozoOsségi finanszirozasnak tobb fajtaja is ismert azt alapul véve, hogy sikeres kampany
esetén mit kapnak a befektetok, tdimogatok egyfajta ellenértékként segitségiikért. Ezek kozott
vannak olyanok, amik nagyban hasonlitanak a hagyomanyos pénziigyi konstrukcidkhoz és
vannak olyanok is, amik teljesen 1j gondolkodas mentén képzelik el a tékepiaci finanszirozast.
Az els6 csoport az adomany tipusu finanszirozas ezen esetben a befektetk nem kérnek
semmilyen ellenszolgaltatast. Ezt egy olyan kampany esetén lehet alkalmazni, ami valami
kozjot, kozosségi érdeket szolgal, mint példaul egy sportesemény, tudomanyos konferencia
vagy miivészeti kiallitds. Ezen csoport esetén sem allja meg teljesen a helyét az, hogy a
tamogatok nem kapnak semmilyen ellenértéket. Ilyen esetben természetesen nem azért
tamogatnak egy jo célt ezek az adomanyozok, hogy nyereségiik legyen beldle. De a projekt
megvalosulasa esetén pénzben nem kifejezhetd értékkel gazdagodnak 6k is, mint példaul egy
jO élmény, a segitségnyujtas 6rome vagy a kdzosséghez vald tartozas joleso érzése. A kovetkezd
csoport lehet a jutalom tipusu finanszirozas. Ez egy nagyon izgalmas és uj koncepcid, mivel itt
a befektetok kapnak egy terméket, prototipust, belépési lehetdséget rendezvényre vagy valami
egy¢b ellenértéket pénziikért cserébe. Ebben az esetben a tdmogatoknak nem tartozik pénzzel
a tdmogatott cég, hanem csak az igért ellenértéket kell elkiildeniiik az elére meghatarozott
hatarid6ig. Ez a metddus mar kiilf61don bizonyitottan miikodoképes €s leginkabb az olyan kis-
¢s kozépvallalkozasok szamara eredményes, amelyek innovativ vagy vonzo otlettekkel allnak
el a fogyasztok szamara. Igy tudnak indulotokét gyiijteni a kezdéshez vagy tékét bevonni a
tovabbi milkddéshez.(Kuti-Madarasz, 2014) A kdvetkezd csoportunk a hitel tipust
finanszirozas, amit mas néven peer to peernek is szokas nevezni (kés6bbiekben P2P). A P2P
soran maganszemélyek nyujtanak kolcsont maganszemélyeknek vallalkozasuk beinditasdhoz
egy internetes portdlon keresztiil, gyakran a portal altal elére meghatarozott fix kamat
megfizetése ellenében. Jelen esetben a hagyoméanyos pénziigyi kozvetitok kimaradnak az
iizletbdl ¢és feladatukat részben ezen internetes platformok veszik at. Errél a modszerrol
elmondhatjuk, hogy jelentds tékebevonasra képes viszont igy a kockazat is igen magas a

befektetdk szempontjabol. Veszteségelkeriilése ugy érhetd el, hogy a befektetok tobb ligyet



tamogatnak kisebb, 0sszeggel, azaz diverzifikaljak a befektetni kivant 6sszeget. Kialakuloban
vannak olyan platformok is, amelyek kiillonb6z6 valogatasokon, szliréseken atesett
vallalkozasokat juttatnak hozzad maganszemélyektdl begylijtott forrasokhoz, ezt peer to
businessnek nevezziikk (P2B). Az utolsé csoport a részvény tipusi vagy masnéven
tulajdonostéke-alapt finanszirozas. Ezen esetben a cégek olcso részvényeket bocsatanak ki,
amihez konnyen hozza lehet jutni és igy a tdmogatok tulajdonosi részt szereznek a vallaltbol.
Ez azért éri meg a befektetoknek mert osztalékot tudnak kapni a cég jovobeli nyereségessége
esetén. Ez a finanszirozési forma tokéletesen passzol a startup cégekhez mivel jelentds
Osszegeket tudnak igy megmozgatni viszonylag rovid id6 alatt. Ezen finanszirozasi forma altal
olyan cégek is esélyt kapnak projektjeik megvalositdsdhoz, amelyek mogott nem all semmilyen
befektetdi csoport vagy maganszemély.(Kuti-Madarasz, 2014)

A fentebb emlitettek alapjan lathatjuk, hogy a k6zosségi finanszirozasnak vannak elényds
részei €és olyanok is, amik hatranyosan érinthetik egy cég miikodését. Ezeket nevezhetjiik
0sztonzo és hatraltato tényezdoknek is tulajdonosi, befektetdi és platform szempontbol egyarant.
Tehat egy ilyen kampany elinditasakor az adott vallalkozas vezetdjének nem csak a toke
szerzési folyamat eredményességét kell szem el6tt tartania, hanem hogy annak a bizonyos
tokének a megszerzése milyen vallaldsokkal és veszélyekkel jar a cég szempontjabol. El0szor
tulajdonosi szempontbdl szeretném megvizsgalni ezeket az eldnydket majd hatranyokat. Az
elso tényezd, ami segiti a vallalkozasokat az, hogy a kozdsségi finanszirozassal nincsenek
lekorlatozva régidkra, hanem globalisan hozzaférnek a timogatokhoz. Ezeken a platformokon
keresztiil nem csak tdAmogatoik pénzét kapjak meg a cégek, hanem esetleg fontos informaciokat
is meg tudnak osztani a lehetséges vasarloik veliik a termékrol. Példaul megoszthatnak hasznos
észrevételeket a kivitelezéshez, tehat szorosabb kapcsolat alakul ki a két érintett fél kozott. fgy
a tdmogatok akar bevonhatdk esetleges oOtletelési vagy designolasi szakaszokba. Az egyes
visszajelzések altal a cég egyfajta korai piackutatast is végre tud hajtani, ami csokkentheti a
késébbi melléfogasokat kereslet szempontjabol. Befektetokkel az informacid kozlés is
Iényegesen leegyszertisodik, mivel a tdmogaték minden friss informécidohoz hozza férnek a
kozosségi finanszirozasi platformon. Természetesen, ha egy vallalkozd a kozosségi
finanszirozést valasztja tékegyljtési mddszerként akkor szamos kockézattal is szembe kell
néznie. Az elsd talan az, hogy egy platformon torténd regisztralas utan szamos dolgot meg kell
osztani projektrol, kivitelezérdl és anyagiakrol tehat egy pontosan elkészitett iizleti tervet
toltiink fel az oldalra. Ezek a platformok nem korlatozzak azt, hogy kik tekinthetik meg ezeket
a projekteket, még regisztracidhoz sincs kotve az oldal latogatasa és egyes projektek

megtekintése, ezért kdnnyen informacidhoz lehet jutni a projekt tdmogatdirdl, startégiarol,



kulcs emberekrdl, koltségvetésérdl. A nyitottsdg azzal is jar, hogy esetleges innovaciok esetén
a szabadalmaztatasi proceduira is nehézkes lehet vagy annak hianyaban az Otletet mas is
megvaldsithatja. Masik probléma lehet a nagyszamu befektetd csoport kezelése, ami igen
koltséges lehet. Példaul észrevételek kezelése, reagdlds kommentekre, egyéb interakcio a
befektetokkel. Erre esetleg egy megbizott foglalkoztatasa is sziikséges. Sok esetben a
befektetok tomege nem elég tajékozott a témaban, nincs elég ismeretiik az egyes iparagakrol
akkor az is problémat, félreértést okozhat. Egy masik gond a folytatdlagos finanszirozas szerzés
lehet. Ez a probléma egy lizleti angyal esetén nem mertil fel, aki folyamatosan a projektet
nyomon kdoveti €s esetleges nehézségek esetén tovabbi anyagi tdmogatast nyujt. Befektetdi
szempontbol is szamos elénye és hatranya lehet a kdzosségi finanszirozasnak. Egyik elénye a
globalis innovacidokhoz befektetési hozzaférést nyijtanak ezek az oldalak. Ez nem feltétlentil
azt jelenti, hogy hazai vagy regionalis befektetéseket nem taldlunk ezeken az oldalakon, hanem
inkdbb a befektetOkre vard cégek szélesebb palettdjdhoz fériink hozzd igy. Befektetéssel
egyidében akar egyedi jogosultsdgokhoz is juthatunk egy-egy projekt esetén, igy akar korai
hozzaférést is kaphatnak termékekhez. A téma szakértdi szerint, a kdzosségi finanszirozas til
mutat azon, hogy csak tokét biztositunk egy vallalkozasnak. Ezzel a modszerrel a befektetok
egyfajta kozosségi érzést is kapnak, ami alatt azt értik, hogy egy olyan célhoz jarulnak hozza,
ami egy kozosség érdekében all és egyiitt tudnak gondolkodni, meg tudjak osztani érzéseiket a
projektrél egymassal. Egy nagyon fontos elony lehet még az is, hogy a kozosségi finanszirozasi
portal a befektetoknek segitve keretek kdzé szoritja a finanszirozast, vagyis nem térténhet meg
az, hogy valaki tdmogat egy projektet és annak sikertelen kampénya esetén a cég tulajdonosai
eltinnek a befektetok pénzével. Végezetiil par szot ejtenék arrdl is, hogy egy kdzodsségi
finanszirozasi platformnak milyen haszna van egy-egy sikeres kampany esetén. Ilyen példaul
az, hogy tobb sikeres kampany esetén hirnevet tud szerezni az oldal és mas vallalkozok is
elkezdik haszndlni. Ez azért lehet kedvezd mert igy megint csak tobb potencialis felhasznalot
tud bevonzani a platform. A hirnév mellett sikeres kampanyok esetén a tdmogatdk altal
Osszeadott végosszegébdl egyfajta kdzvetitdi dij levondsa is megtorténik, ami fedezi az oldal
iizemeltetését és egyeéb kiadasait. Ez az 0sszeg altalaban 4-5%-a a kampany soran meghirdetett

finanszirozési dsszegnek.(Kuti-Madarasz, 2014)



3. KIS- ES KOZEPVALLALKOZASOK
MAGYARORSZAGON

Dolgozatom a kozdsségi finanszirozast a magyar kkv szektorban vizsgalja ezért ezen szektor
legfrissebb adatait érdemes lehet elemezni. Ehhez a K6zponti Statisztikai Hivatal 2018-as kkv-
rol késziilt 0sszefoglalojat haszndlom.(KSH, 2018) Eldszor is par mondatban szeretném
tisztazni milyen véllalkozésokat tekintlink magyar viszonylatban kkv-nak. Abban az esetben
tekinthetiink egy vallalkozast kkv-nak, ha foglalkoztatotti 1étszama nem éri el a 250 f6t, illetve
éves nettd arbevétele az 50 millid eurdonak megfeleld forint dsszeget vagy mérlegféosszege
legfeljebb 43 milli6 eurdonak megfeleld forint dsszeget.( 2004. évi XXXIV. torvény, 2020) A
2018-as adatok alapjan a magyar vallalkozasok 99,1%-a volt mikro-, kis- és kozép- vallalkozas.
Ez a szdm 2013 6ta mindig ezen a szinten mozgott tehat nagy valtozas 2018-ban sem tortént.
Ezen adat alapjdn kimondhatjuk, hogy a magyar gazdasagban jelentds szerep jut a kis- és -
kozépvallalkozdsokra. Résziiket kiveszik a bruttd hozzdadott értékbdl, amibdl csak a kkv-k
teljesitménye 11,1 ezer millidrd forint volt 2018-ban. Ez, a koriilbeliil 11 ezer milliard forint, a
46%-a volt a vallalkoz6i kor altal dsszesen eldallitott bruttdé hozzdadott értéknek. Tehat a
vallalati szektor teljesitményének 54%-4t nagyvallalatok termelték. Magyarorszagon a kkv
szektorban foglalkoztatottak létszama 2 millio fére volt teheté 2018-ban. Ez 64%-a a
Magyarorszagon foglalkoztatdsban allo emberek szamanak, vagyis a magyar munkaerd tobb
mint fele a kkv szektorban tevékenykedett. A kkv szektoron belil 54% a
mikrovallalkozasokban helyezkedik el, 27%-nak biztosit munkat egy kisvallalkozas és 19%
dolgozott egy kozepesvallalkozasnal. A kkv szektoron beliil a szolgaltatdsi agazat a
leghangsulyosabb arbevétel szempontjabodl, ez a hazai kkv-k arbevételének 68,5%-at adja. Az
ipar 27%-ban jarul hozza mig a mezOgazdasagi vallalkozasok 4,5%-at realizaltak az
Osszarbevételnek. Fontos kiemelni, hogy a kkv szektorban dolgozok 68%-a vallalt munkat a
szolgéaltatasi dgazatban. Azon belill is a legmeghatarozobb teriilet a kereskedelem volt.(KSH,

2018)

3.1. A kkv-k tipusai

A vilagon szinte mindenhol a kkv-k finanszirozasi nehézségekkel kiizdenek, aminek tobb oka

is van. A nagy vallalatokhoz képest a kkv-k nem tudnak akkor 6sszegeket mozgodsitani esetleges



nehézségek esetén vagy egy Uj projekt elinditdsakor. Minden véllalkozas pénziigyi forrasait a
tulajdonosok vagyona hatarozza meg. A kkv-k tulajdonosi kore sokszor csaladra és barati korre
korlatozodik, ami nem kecsegtet sok finanszirozasi lehetdséggel. A magyar kkv szektor legtobb
szerepldje az Ugynevezett életforma vallalkozdsok korébe tartozik. Ezen vallalkozdsok
tulajdonosainak a legfébb célja cégiik életben tartasa és az, hogy csalddjuk szamara megfeleld
egzisztenciat nyujtsanak. Ehhez nem készitenek irott elére megtervezett startégiat, hanem
legtobbszor 6sztoneikre hagyatkozva mérik fel azt, hogy mi a céljuk €s mi kell ahhoz, hogy
elérjék azt a célt. Ebbe a veszélykeriild attitlidbe nem fér bele az, hogy kiilonb6z6 beruhazasokat
vigyenek véghez, inkabb keriilik ezeket. Sokszor ezek a vallalkozok a megfelelé pénziigyi
ismeretekkel se rendelkeznek, a kiilonb6zo hitel tipust finanszirozasi modszereket, amiknek az
igénylése egyesesetekben kedvezd lenne a vallalkozas szdmara, nem hajlanddéak megfontolni
sem. A masik csoport az 6nmegvalosité vallalkozok csoportja ez egy igen kis szadzaléka a
magyar kkv szektor vallalkozoinak. Ezek a vaéllalkozok magas szintli tuddsukat és mar
megszerzett tapasztalataikat vallalkozasukban szeretnék kamatoztatni. Itt nem beszélhetiink
egzisztencialis problémakrol, mivel ezen vallalkozok mar vezetdi vagy egyéb szakmailag igen
magas szintet elértek mar mas cégnél €s vallalkozasuk elinditdsanak az onmegvalésitas a célja.
Alltalaban ehhez ambiciozus onmegvalositasi terv is tarsul, illetve fontos lehet azt is
megemliteni, hogy ezen vallalkozasok nagy része innovativ, 0jitd terméket vagy szolgaltatast
arul. A vallalkozo professzionalizmusa miatt alltaldban ezen vaéllalkozadsok mellé¢ olyan
tamogatok, legyen sz6 magan személyekrdl vagy intézményekrdl, jelennek meg akik biztositjak
azt, hogy a vallalkozas ne szenvedjen finanszirozasi nehézségektdl. Ezek a befektetok biznak
abban, hogy a vallalkozés sikeres lesz és esetlegesen terjeszkedni fog. Stratégidjuk gyakran
tulmutat a kkv regionalis gondolkodasan és céljuk lehet a késObbiekben a globalis piacok

meghoditasa is. (Béza és mtsi., 2007)

3.2. A kkv-k finanszirozasa

A kis- és kozép- vallalkozasok finanszirozasara tobb mddszer is elérhetd ilyenek példaul a sajat
pénziigyi eszk6zok, vissza nem téritendd allami tamogatasok vagy kiilonbozo hitelek. 2018-
ban a két legjelentdsebb kiilsé finanszirozasi forma az unids tdmogatasok és a hazai pénziigyi
intézetektol igényelt hitelek voltak. Ezek mellett a kormany tobbféle kedvezménnyel segitette
a kkv-k miikodését. Ilyen példaul az adocsokkentés vagy addzas menetének leegyszerusitése,

ami kevesebb adminisztracios terhet jelent a vallalkozdsoknak. A kkv szektor forrashianyos



allapotanak enyhitését legnagyobb aranyban a hazai bankok tudtdk javitani. 2017-es évvel
Osszevetésben a kkv-k hiteldllomanya 12%-al nétt, a legnagyobb mértékben a
mikrovallakozasoknal nétt a hitelallomany, ami 21% ndvekedést jelent szamokban kifejezve.
A hitel kihelyezés élénkiiléséhez legnagyobb mértékben a Magyar Nemzeti Bank Piaci
Hitelprogramjanak masodik szakasza jarult hozza. Ez nyujtotta a legkedvezdbb feltételeket a
vallalkozasoknak.(KSH, 2018) A 2017 6szén indult program keretein belill a pénziigyi
intézetek vallaltak, hogy emelik hitelezési vallalasaikat a kkv szektort illetden.

A kkv-k korében a kereskedelmi hitel egy konnyli modja lehet a pénzhidny atmeneti
megoldasanak. Ezt alltalaban megbizhato ligyfeleiknek vagy régi partnereiknek adjék a
beszallitok. A kereskedelmi hitel elbirdldsa nem esik olyan szigort keretek kozé ezért akar
olyan vallalkozasok is részesiilhetnek beldle, amelyeket a bankok mar hitelképtelenként jeloltek
meg. Viszont felhasznaldsa egyaltalan nem rugalmas, finanszirozasi hianyossagokra nem lehet
hasznélni ugy, mint egy banki hitelt. A hitelintézetek altal kinalt hitelekhez ahogy azt mar
emlitettem meg kell felelni kiilonb6zo kritériumoknak, vagyis hitelképesnek kell lenni, amit a
bankok itélnek meg. Alltalaban ezek a feltételek a megfeleld fedezet biztositasa, garancidk, az,
hogy mennyi onerével rendelkezik a vallalat, egy jol megalkotott iizleti terv, megfeleld
lizletmenet, esetleg a menedzsment mindsége és a bankok altal ellendrzott egyéb statisztikak a
vallalkozast illetden. Igy a bank meg tud gy6z6dni arrél, hogy a vallalkozas a megfeleld
iitemben és mértékben tud torleszteni. Manapsag a bankok valtozatos hitelkinalattal kivanjak
vonzova tenni a kkv-k szdmara ezt a finanszirozasi modot ezért egyfajta tilkinalat is mutatkozik

a hitelpiacon. Ennek ellenére a kkv-k tilnyomo része hitel nélkiil gazdalkodik.(Kerepesi, 2007)



4. KUTATASI KERDESEK

Szakdolgozatom a kozdsségi finanszirozast a magyar kkv szektor viszonylatdban vizsgélja.
Mivel ez egy viszonylag 0j téma, az elsé szakmai értekezések a kozosségi finanszirozasrol
2012-ben jelentek meg Magyarorszagon, ezért nem all rendelkezésemre olyan kutats, ami azt
vizsgalja, hogy a k6zosségi finanszirozast lehet e alkalmazni a magyar kkv szektorba. Illetve a
kutatdsom soran arra lettem figyelmes, hogy ez a téma igen alulértékelt hazankban, azaz nem
allt rendelkezésemre magyar nyelven til sok irodalom. Ezért tigy dontéttem, hogy sajat
kutatdsom soran harom aspektusbol szeretném megvizsgalni a hazankban elérhetd kozosségi
finanszirozast, hogy teljes képet kapjak annak mitkdésérol.

El6szor arra keresek valaszt, hogy 2020-ban Magyarorszagon milyen kdzosségi finanszirozasi
oldalak elérhetéek és ezek az oldalak milyen szolgaltatasokat nydjtanak felhasznaléiknak. Ugy
gondolom hazédnkban még nem elérheté olyan platform, ami magas szintli szolgaltatdsokat
nyujtana a kozdsségi finanszirozast tekintve. Mivel arrdl, hogy milyen egy jé finanszirozasi
oldal nem taldlhatd szakirodalom ezért egy sikeres amerikai finanszirozéasi oldalt fogok
mintaként hasznalni és ehhez mérten vizsgdlom meg a magyar oldalakat kiilonb6z6 szempontok
szerint. Kutatdsommal remélem bele tudok latni abba, hogy milyen szempontok szerint érdemes
egy finanszirozasi oldalt osztalyozni, megvizsgalni €s ezen szempontok szerint a magyar
finanszirozési oldalak kiszolgaljak e a vallalkozok és befektetok igényeit.

A masodik kutatasi kérdésem a vallalkozoi oldalrdl kozeliti meg a kozdsségi finanszirozast.
Tapasztalataim szerint egy vallalkozonak sok kiilonboz6 teriileten kell kimagaslé munkat
végezni. A kozdsségi finanszirozasi kampanyt is igy képzelem el, tehat a kampanyt elindito
vallalkozonak értenie kell a virtudlis designhoz és szerkesztéséhez, a terméke bemutatdsdhoz,
gyartashoz, kampany menedzseléséhez, kommunikaciohoz a befektetokkel és a pénziigyi
folyamatokhoz is. Mivel még nem inditottam kozdsségi finanszirozasi kampanyt ezért
kivalasztok egy sikeres kampanyt végrehajtott, magyar vallalkozok altal irdnyitott és alapitott,
vallalkozast és egy interju keretein beliil gyiijtok informaciot roluk és arrol, hogy mi vezette el
Oket a sikerhez. Terveim szerint igy jobb ralatdsom lesz arra, hogy a milyen tipust
vallalkozasoknak éri meg kozosségi finanszirozasi kampany keretein beliil gytjteni tokét és
hogy ez mennyire érintheti a magyar kkv szektort.

Végezetiil a befektetdi oldalt vizsgdlom meg harmadik kutatési kérdésemmel. Magyarorszagon
véleményem szerint az emberek nagy részének nincsen megtakaritasa vagy ha van is azzal

nagyon Ovatosan bannak, azaz alacsony kockézati megtakaritdsi formakat valasztanak és



legtobbszor hagyomanyos pénziigyi intézményt biznak meg ennek kezelésével. Ehhez képest a
kozosségi finanszirozas egy Uj pénzligyi megoldas, aminek kockézata nem az alacsony
kategéridba sorolhat6. Hogy megtudjam mit gondolnak err6l a magyarok, illetve
megkérdezzem, hogy szivesen tdmogatndnak kozosségi finanszirozas keretein beliil
vallalkozokat egy online kérdivet készitek és teszek kozzé. Igy szeretnék meggy6z6dni arrél,

hogy tdmogatoi oldalrol mennyire mitkodhet a kozosségi finanszirozas hazankban.
1.Hany hasznalhat6 kozdsségi finanszirozasi oldal van Magyarorszagon?
e Milyen szempontok alapjan tekinthetiink egy finanszirozasi oldalt sikeresnek?

e Mik azok a teriiletek, amik kihagyhatatlanok egy ko6zdsségi finanszirozéasi oldal

létrehozasanal?

e Melyik tipusa a kozdsségi finanszirozasnak a legelterjedtebb a magyar finanszirozasi

platformokat tekintve?
2.Mi a sikeres kampdany titka?
e Milyen vallalkozas esetén érdemes kozosségi finanszirozassal tokét gyljteni?
e Milyen eldkésziiletek sziikségesek egy sikeres kozosségi finanszirozasi kampanyhoz?
e Mi az a legfontosabb harom tényez6, ami sziikséges egy sikeres kampanyhoz?
3.Magyarorszdgon mennyien hasznalnak a k6zdsségi finanszirozast, mint befektetési format?
e Hazankban melyek a legnépszerlibb megtakaritasi formak?
e A magyarok mennyire ismerik ¢és hasznadljak a kiilonbozd digitalis pénziigyi
megoldasokat?

e Magyarok hallottak e mar vagy hasznaltak e a k6z0sségi finanszirozast, mint befektetési

format?



5. MAGYAR FINANSZIROZASI OLDALAK VIZSGALATA

A finanszirozési oldalakat a k6zdsségi finanszirozds mozgatérugdjanak is nevezhetjiik. Ezen
oldalak nélkiil a tamogatok sose taldlnak meg az altaluk preferalt vallalkozdsokat és a
vallalkozasok se tudnak ugy képviselni magukat, hogy az megfeleld tokét eredményezzen. Mint
manapsdg mindennek, ezeknek a platformoknak is az internet ad otthon, mivel igy emberek
millidit el lehet érni az egész vildgon. Egy finanszirozési oldal eredményességéhez tobb tényezd
is sziikséges. Ilyen példaul a megfeleld arculat, oldal design, egy jol megfogalmazott cél,
amihez a platform lizemeltetdi tartjak magukat, biztonsagossag €s transzparencia, ami a pénz
kezelésénél elengedhetetlen és megfelelé kommunikacié a tdmogatdk és a vallalkozok felé
egyarant. Ha ezeket az elemeket egy oldal megfeleld mértékben tudja kombindlni, akkor
valdsziniileg a befektetdk és a vallalkozok is kedvelni és hasznalni fogjak. Egy remek példa
erre az amerikai, kozdsségi finanszirozds ,,0shazijaban” mikodo, Indiegogo nevil
finanszirozasi oldal. Ez az oldal remek etalon lehet a magyar finanszirozasi oldalaknak szinte
minden téren. Az Indiegogo egy olyan kozdsségi finanszirozasi oldal, amin a vallalkozok
nincsenek korlatokhoz kotve, legyen sz6 a legtjabb technologidk megalkotasardl vagy egy jo
igyért szervezett adomany gytiijtésrol ezen a platformon mindenki megtaldlja a szamitdsat.
Hogy vilagos legyen az, hogy melyek azok a funkciok, amik elengedhetetlen részei egy
kozosségi finanszirozasi platformnak, szeretném megvizsgalni azt, hogy az Indiegogo
platformot mi teszi eredményessé. Az elsd és legfontosabb elem a vizualitds, azaz, hogy a
kiilonb6z6é funkcidk konnyen elérhetd és logikus sorrendben legyenek megjelenitve. Ha
megnyitjuk az Indiegogo platformjat lathatjuk, hogy a design és megjelenités felhasznalobarat.
A tamogatdk egy lenyilo listan valogathatnak a kiilonb6z6 projektek koziil, a készitok még arra
is gondoltak, hogy a legjobb kampanyokat listaba gytiijtsék és ez alapjan a felhasznalok egy
kattintassal elérjék azokat. Ilyen szerkesztok altal Osszedllitott lista példaul a honapban a
legfelkapottabb kampanyok listaja, a legfontosabb tech 0jitdsok vagy az oldal szerkeszt6i altal
legigéretesebbnek tartott Otletek listaja. Ezek mellett vannak gyiijtd csoportok is, amik
Osszegyljtik a kampanyokat kiilonb6z csoportokba, mint példaul tech és innovacio, kzosségi
projektek, miivészet. gy bekategorizalva a kiilonbozd projekteket egy igazan felhasznald, azaz
ebben az esetben tamogat6 vagy befektetd, barat feliiletet kapunk. Ezek mellett természetesen
a jol bevalt sz6 vagy szovegrészlet keresé funkcidk is megtalalhat6 az oldalon, ha esetleg mar
konkrétan tudjuk melyik kampéanyt szeretnénk nyomon kdvetni vagy tdmogatni. Itt név vagy

egy kulcsszo alapjan tudunk keresést végrehajtani. Ha megtalaltuk a szamunkra megfeleld



kezdeményezést, kampanyt akkor eldszor egy gyors attekint6 feliilet jelenik meg a szemiink
el6tt, ami olyan informacidkat tartalmaz, amik hasznosak lehetnek egy kampany beazonositasa
szempontjabol. Ilyen példadul a termék vagy szolgaltatds neve, rovid leirdsa, az eddig
Osszegyljtott 6sszeg és az, hogy hany nap van még hatra a kampanybol. Ha tobbet szeretnénk
megtudni, akkor egy klikkel tovabb mehetiink a kampéany féoldalara. Itt megismerhetjiik azt,
hogy a vallalkozast ki Almodta meg vagy hogy hol helyezkedik el a vallalkozas székhelye. Arrél
is kaphatunk informaciot, hogy mire szamitanak a kampany végeztével, azaz mi az a minimum
Osszeg, amit el kell érni ahhoz, hogy a kampanyt sikeresnek tekinthetjiik. Termék esetén egy
vide6 bemutatot is kapunk, ahol a tdmogatok jobban megismerhetik a terméket, lathatnak egy
prototipust. Ezt fontos kiemelni mivel az Indiegogo platform mellett tobb finanszirozasi oldal
is kiemeli és kiilon bemutatodt is készit a j6 video elkészitésérdl, mivel ahogy 6k irnak roéla ez
egy ,make-or-brake” tényezd. Ez magyar forditdsban annyit jelent, hogy egy olyan
meghatarozo faktor lehet, ami alapjan a befektetd eldonti, hogy invesztal a vallalkozéasba vagy
sem, azaz egy kulcs tényezd. A vided mellett az igényes ¢és jol megfogalmazott bemutato és
iizleti terv is egy olyan dolog, ami megnyerheti egy befektetd vagy tdmogatd bizalmat. A
bemutat6 irdsa soran fontos, hogy térjiink ki minden Iényeges elemére a termékiinknek vagy
szolgéltatasunknak, ne legyenek benne félre érthetd dolgok, a vallalkozas céljait érthetden
fogalmazzuk meg ¢és a kampany véarhatd menetrendjét is tiintessiik fel. Végezetiil a
vallalkozasrol taldlhatunk elérhetdségeket, alltaldban telefonos, e-mail, kdzosségi média és
esetleg szakoldalak véleményét is olvashatjuk. Ez is egy nagyon fontos bizalom épitd modszer
¢s egyfajta biztonsagot is nyujt a befektetoknek, ebben az esetben a minél tobb annal jobb
mondas megallja a helyét. A tobbféle elérhetdség feltiintetése altaldban a befektetOknek azt
mutatja, hogy egy megbizhat6 vallalkozasrol van sz6. Fontosnak tartom még kiemelni azt is,
hogy a kozosségi finanszirozas az emberek 0sszefogasan €s a kozosség tdmogatasan alapul.
Tehat nem elég egy-két ember egy sikeres kampdnyhoz. Ezért ezeket a kampanyokat fontos,
hogy egy konnyen megoszthatd linken keresztiil barki el tudja kiildeni baratainak és
ismerdseinek. Ehhez az Indiegogo platform szerkesztéi a kampanyok féoldalan egy gombot is
létrehoztak, amivel barki megtudja osztani a projekteket kozosségi oldalan. igy elérve minél
tobb embert, akik potencidlis tdmogat6i lehetnek a vallalkozdsnak. Az Indiegogo esetén a
tdmogatds folyamata is remek és felhasznalobardt médon van megoldva. Ehhez meg kell
keresni a leiras tetején talalhatd tdmogatdi gombot, amivel egy kattintassal kivalaszthatjuk azt,
hogy mekkora 6sszeggel szeretnénk tdmogatni a vallalkozast vagy esetleges termékcsomag
esetén melyiket szeretnénk kivalasztani. Ezek utan atirdnyit minket a honlap egy biztonsagos

fizetési feliiletre. Itt meg kell adni az adatainkat, vizudlisan teljes mértékben ugy néz ki ez a



folyamat mintha csak egy online vasarlast hajtanank végre, vagyis az oldal elkéri e-mail
cimiinket, neviinket, cimiinket és a sziikséges bankkartya adatainkat. Kiemelném, hogy az
Indiegogo platform még itt is figyelmezteti a tamogatokat, hogy a k6z0sségi finanszirozas nem
egy online vasarlas, tehat a kampéany nem biztos, hogy sikerrel jar erre nincs garancia. Az esetek
jelentds hanyadaban természetesen a tamogatok altal befizetett Osszegek visszautaldsra
keriilnek, de nem minden kampéanyra igaz ez, amit az oldal szintén jol lathatéoan ko6zol a
tamogatdval. Ezek aprosagnak tlinhetnek és sokszor egyértelmiinek gondoljuk, de ezek az
egyértelmiien k6zolt dolgok adnak megfeleld bizalmat és biztositékot a felhasznaloknak, azaz
a platform igy lesz hiteles. (Indiegogo, 2020)

Az Indiegogo platform nem csak tamogatoi oldalrdl kozeliti meg a kozosségi finanszirozast,
hanem a vallalkozasokat is segitik egy sikeres kampany megtervezésében ¢s megvalositasaban.
Ehhez egy kiilon vallalkozoi oldalt is 1étrehoztak, ahol tobb funkcio és segitség is elérhetd, amit
fontos lehet megismerni egy kampany tervezése sordn. Eldszor is egy hogyan mitkddik cimii
legordiild listas gombot lathatunk, aminek alfiilei elmagyarazzak, hogyan kell egy kampéanyt
megtervezni és elinditani, egy sikeres kampany utan milyen lehetdségek vannak a tovabbi
fejlodésre, egy kiilon fiilet hoztak létre a kinai vallalkozok szaméra és végezetiil a
vallalkozoknak bemutatjdk milyen dijakat von le az oldal, ami az Indiegogonal egy igen
kedvezd 5% kozvetitdi dijat jelent sikeres kampany esetén. Mind ezek mellett a vallalkozok
szamara fenntartott oldalon van egy tudas kozpont, ahol a vallalkozok talalnak irott anyagokat
a kampany tervezéshez, termék fejlesztéshez, kampany menedzseléshez, marketing és PR
tevékenységhez, és sikeres kampany utan elvégzendd feladatokhoz. Egy kiilon oldal van
szentelve az olyan szakteriiletiikon mar eredményes cégeknek, amik segiteni tudjdk egy
kozosségi finanszirozasi kampany altal tdimogatott vallalkozas munkajat. Ezek a cégek a kreativ
munkaban, azaz videok és kampany design terliletén, jogi ¢és finanszirozasi iigyekben,
marketing teriileten, logisztika, azaz csomagolds és megrendelés teljesités teriiletén, prototipus
készités és egyéb miiszaki teriileten, forgalmazas és engedélyeztetés, weboldal tervezés és e-
kereskedelem teriileteken tudjak segiteni ezen indulé vallalkozasokat. Ezek a szakmailag
elismert cégek az Indiegogoval szoros egyiitt mitkodésben dolgoznak, megbizhatd és magas
szintli munkat végeznek, igy batran valaszthatjdk olyan vallalkozok, akik egyes teriiletekkel
nem szeretnének vagy nem tudnak foglalkozni. Az Indiegogo a vallalkozok segitése érdekében
egy folyamatosan elérhetd ligyfélszolgalatot is fentart, ahol a vallalkozok és tdmogatok
feltehetik kérdéseiket vagy segitséget kérhetnek kiilonb6z6 teriiletek szakért6itdl.(Indiegogo,
2020)



A fentebb emlitettek alapjan kijelenthetjiik, hogy az Indiegogo platform azért lett sikeres
kozvetité a tamogatok és a vallalkozok kozott, mert nem csak a kozvetitdi feladatait 1atja el,
hanem nytjt valami extrat is. I[lyen plusz példaul a vallalkozéknak nytjtott folyamatos segitség,
kampany tervezésben ¢és sikeres kampany utan is vagy a vallalkozok segitése kiilsé tanacsadd
cégek bevondsaval. Ezek a plusz segitségek nagyon vonzoak lehetnek az olyan induld
vallalkozasnak, ahol a tagok nem feltétlen értenek egyes vallalkozas tervezési vagy iranyitasi
feladatokhoz. De ugyanez a segitségnyujtas tamogatoi oldal felé is megvan, a mindig elérhetd
ligyfélszolgalat, a heti legjobb befektetések listaja vagy a konnyen €s megbizhatdéan hasznalhatd
fizetési modszerek mind olyan tényezOk, amik bizalmat ébresztenek a tdmogatdkban és
meggyozik 6ket az oldal hasznalatardl. Ezen feliil az Indiegogo jol talalja ezeket a meggy6z6
tényezoket a vallalkozok €s tdmogatok felé. Egy kiforrott konnyen kezelhetd, biztonsagosan

hasznalhato és vizudlisan is jol kivitelezett platformon keresztiil.

5.1. Tokeportal vizsgalata

Ezen tényezdket szem elott tartva szeretném megvizsgalni, hogy a magyar kozosségi
finanszirozési oldalak jelenleg mennyire hasznalhatéak és hogy milyen lehetdséget kindlnak a
tamogatoknak ¢és a vallalkozasoknak. Jelenleg Magyarorszagon harom jelentds kozdsségi
finanszirozasi oldal miikodik elképzelhetd, hogy mas oldalak is késziildben vannak és késobb
mar tobb valasztasi lehetdsége lesz a magyar tamogatoknak és vallalkozoknak, de 2020-ban a
Tokeportal, CreativSelector és a Goood all rendelkezésre. Ezt a harom portalt fogom
megvizsgalni timogatodi és befektetdi oldalrol az Indiegogo platformnal bemutatott szempontok
szerint. A legigéretesebb finanszirozasi oldalnak a Tokeportal bizonyult elsdre. Megnyitva az
oldalt egy igényes, az Indiegogo oldalahoz igen hasonl6 weblapot lathatunk. 2020 oktdberében,
amikor az oldalt megvizsgaltam fel volt tlintetve, hogy ez még egy béta verzio, ami azt jelenti,
hogy nem a végleges verziot lathatjuk. A béta kiadas azért fontos, amit fel is tlintetnek az
oldalon, hogy igy a szerkeszt6k €s az oldal fejleszt6i még a felhasznalok igényei szerint
alakithatjak az oldal megjelenését és az egyes funkciokat. gy nagyon hasznos adatokhoz juthat
az oldal, elemezheti a felhasznalok szokasait, visszajelzéseit és ezek szerint 1j funkcidkat
hozhatnak 1étre a fejlesztok. A kezddoldalon egy igényesen elrendezett a Indiegogo és
Kickstarter oldalakra hasonlité felhasznaloi feliiletet lathatunk. Az elsé lenyilé fiil alatt elsoként
egy befektetoknek sz6106 tajékoztatot talalunk. Itt az Indiegogohoz hasonldan leirjak, hogy mi a

kozosségi finanszirozas, egy befektetd, hogy lehet részese. A kovetkezd 1€pés a regisztracio,



ami sziikséges az oldal haszndlatahoz. Itt kivalaszthatja a regisztrald befektetd, hogy milyen
formaban szeretne részt venni az oldalon. Ez lehet lakossagi, angyal-, intézményi vagy vallalti
befektetd is. A regisztracid soran egy rovid kérdéssorral azt is felmérik, hogy mennyire vagyunk
tajékozottak a befektetéseket tekintve. Ezt egy nagyon jo plusz funkcionak tartom, mivel a
késébbiekben ezen kérdoiv alapjan hatarozhatja meg az oldal, hogy milyen segitséget nytijtson
a felhasznalonak. A platform kiemeli az online kommunikaci6 fontossagat is. Ezért a befektetok
feltehetik kérdéseiket a kampanyok csapataihoz a Tokeportal oldalon vagy a vallalkozasok
meghirdetett kozosségi platformjain. Ezeken a kommunikécids csatornakon keresztiil nem csak
kérdéseiket tehetik fel a befektet6k, hanem a kampanyban elért sikerekrdl és célokrdl is
olvashatnak dokumentaciokat és nyomon kovethetik annak alakulasat is. A befektetdi bizalom
elérése érdekében feltiintetik a Tokeportalon, hogy az oldalon csak a platform altal ellendrzott
kampanyokat inditanak el. Ez fontos lehet mivel a magyar befektetok véleményem szerint
kiilondsen eldvigyazatosak kockazati szempontbol €s igy a portdl garanciat tud vallalni az ott
meghirdetett kampanyokért. A platform hasznélata az Indiegogotol eltéréen ahogy azt mar
fentebb emlitettem regisztraciohoz €s platform hasznalati dijhoz kotott. Ezt a dijat a teljes verzio
elkésziilése esetén kell majd megfizetni a befektetdknek ahhoz, hogy hasznalni tudjak az oldal
Osszes funkciojat. A befizetett 6sszeg viszont az oldal kommunikécidja szerint teljes mértékben
levasérolhat6 lesz, azaz jelen esetben befektethetd. A befektetdi oldalon a portal szerkesztoi
egy jovOben megvalodsitando terviikre is kitérnek, ami igazan érdekes mivel ezzel mashol még
nem talalkozhattunk. A terveik szerint szeretnének egy specialis befektetési alapot 1étrehozni,
amirdl jelenleg tobbet nem kozdltek az oldal felhasznéldival a fejlesztok és e mellé a részvény
tipusu kozosségi finanszirozasban résztvevd befektetok szamdra szeretnének létrehozni egy
olyan helyet, ahol eltudjak adni részvényeiket. Végezetiil egy nagyon preciz mindenre kitérd
tajékoztatot kapunk arrol, hogy a befektetés rizikos lehet nem biztositott a megtériilés
egyesesetekben a befektetett 6sszeg el is veszthetd. Véleményem szerint ez egy nagyon fontos
eleme a befektetdi bizalomnak, hogy az oldal érthetéen és egyenesen kommunikaljon a
befektetokkel és a vallalkozokkal egyarant. Az amerikai példan keresztiil lathatjuk, hogy a
bizalom az egyik, hanem a legfontosabb tényez6 egy sikeres k6zosségi finanszirozasi platform
esetén. Ugy gondolom ezt a kovetelményt a Tékeportdl maximalisan teljesiti, munkéajuk
transzparens, érthetd és barmiféle félreértést mell6z6. Ezt az is aldtdmasztja, hogy az oldal
szerkesztdi kozott a legjobb szakemberek dolgoznak legyen szé informatikarol, marketing és
kommunikéciorol, jogrol vagy tlizletfejlesztésrol.(TOkeportal, 2020)

Az oldalt véllalkozéi oldalrol is megvizsgélhatjuk, hogy megtudjuk milyen szolgaltatasokat

nyujtanak azoknak a vallalkozoknak, akik kozosségi finanszirozasbol szeretnék elinditani



véllalkozédsukat. Az elsé szembetiind dolog, amit az oldal hirdet a vallalkozoknak, hogy a
Tékeportalon keresztiil csak és kizardlag részvénytipusu tokebevonds torténik. Ez nem azt
jelenti, hogy csak részvénytarsasdgok vehetnek részt azaz indithatnak kampanyt de ha nem
ilyen formaban miikddik a vallalkozéds akkor a kovetkezd lehetdségek allnak rendelkezésre:
,»vagy egy Uj részvénytarsasagon keresztiil kapsz befektetést, vagy a meglévo tarsasag olvad be
vagy alakul at részvénytarsasaggd.”(Tokeportal, 2020) Ez bizonyos szempontbdl lesziikiti a
vallalkozok lehetdségét, mivel gy gondolom nem minden tipust vallalkozas esetén éri meg a
részvénytipusu kozosségi finanszirozast hasznalni. Ezt a fajta finanszirozast inkabb a
Startupoknak éri meg hasznalni, mivel gyorsan nagy mennyiségli tékebevondsra alkalmas,
hogy a vallalkozas megkapja a megfeleld pénziigyi hatteret a gyors fejlédéshez. Ezek alapjan
ugy gondolom, hogy a Tékeportal foként a gyorsan fejlddo €s innovativ Startup vallalkozasokra
specializalédik majd a jovOben. A kovetkezd pont, amit kiemelnek az online marketing ¢és
kozosségi média jelentdsége egy finanszirozasi kampany soran. Ezt ahogy mar fentebb
emlitettem az Indiegogo kapcsdn minden sikeres finanszirozasi oldalnak meg kell emlitenie
mivel a kozosségi hald és online marketing nélkiil ezek a kampanyok egyt6l egyig kudarcba
fulladndnak a befektetok és tdmogatok hianya miatt. Ezen esetben anndl jobb minél tobb
emberhez eljut a hire egy-egy kampanynak. A kovetkezd pont nagyon fontos a vallalkozok
bevonzasahoz, ami nem maés, mint a folyamatos tdmogatas az oldal részérél. A Tokeportal
vallalja a vallalkozok oktatasat kiilonboz6é szempontok alapjan és a kampany megtervezése €s
lebonyolitasa sordn is segitséget nyujtanak. Ez nagyon jo meggy6z6 erdként hathat az olyan
vallalkozni kivan6 embereknek, akik rendelkeznek egy zsenidlis 6tlettel, szakmajuk legjobbjai
koz¢ tartoznak, de mas teriileten segitségre szorulnak. Egy madsik nagyon fontos bizalmi
tényez6 a biztonsag. Ezt mindig ki kell emelni mert manapsag a kiberbiin6zés egy hatalmas
veszélyforras lehet az ilyen tipusu tigyleteknél. A portal ezen a teriileten is egy folyamatosan
szabalyozott és felligyelt feliiletet garantal. A gytijtés soran a befektetett 6sszeg egy elkiilonitett
banki letéti szamlara kertil €s csak akkor fér hozza a vallalkozas ehhez, ha a kampany sikeresnek
bizonyul és a részvényeket is kibocsatotta mar a vallalkozés. A platform az iizletfejlesztéshez
is remek tervel mutatkozik be a vallalkozok felé. A vallalkozo regisztracidja utan a platform
lizletfejlesztési és irdnyitasi szakértdi értékes tanacsokkal latjak el a vallalkozokat. Az oldal
azért dolgozik ilyen szorosan egyiitt a regisztralt vallalkozasokkal mert sikeres kampany esetén
tudjak az tizemeltetok levonni sikerdijukat. Ezt a dijat az oldal lizemeltetésére és a szakértd
csapat finanszirozasara hasznaljak fel. A sikerdij a Tékeportalon a megszerezett toke 6-7%-a,
ezzel a sikeres kampany esetén torténd dij levonassal akarja a portal elérni azt, hogy a

vallalkozdsok kampany inditasi koltségei ne legyenek olyan magasak.(Toékeportal, 2020)



A platform a finanszirozasi kampanyokat két csoportba kiiloniti el. Az egyik a befektetés célu
kampanyokat szedi 0ssze a befektetoknek. Jelenleg az oldalon harom kampany fut ebben a
kategoéridban, mivel ez még nem a teljes verzidja az oldalnak, ahogy azt mar emlitettem. A
kampanyok kozott harom keresési tipus segiti a befektetOk munkajat. Ez egy rovid leirasra vagy
a kampany nevére allithatd keresd, egy iparag szerinti keresd és egy statusz szerinti keresd
lehetdséget jelent. Ezek nagyon jol le tudjak sziikiteni a befektetd szamara legmegfelelobb
vallalkozasok listajat, viszont egy kozosségi finanszirozasi oldalnak véleményem szerint az
atlag felhasznaldt, befektetét is segitenie kell. Ezért egy legigéretesebb kampanyok,
leghasznosabb Gtletek vagy legjobban tamogatott kampéanyok listat 1étrehoznék a jovében, hogy
a felhasznaloknak még egyszerlibb legyen megtalalni a szamukra legérdekesebb kampanyokat.
Ha megnyitjuk az egyik kampéany oldalat nagyon hasonl6 feliiletet lathatunk az Indiegogoéhoz.
Itt is megvannak a kotelezd elemek, azaz informacidk a vallalkozasokrol, leirdsa és céljai a
kampanynak, befektetési szint mérd csik, eddig befektetett 0sszeg, jelen esetben mivel egy
részvény tipusu finanszirozasi strukturat ajanlanak fel igy a felajanlott tulajdonrész is fel van
tiintetve szazalékos formaban. A platform ezen felil feltiinteti a vallalkozas &sszes
elérhetdségét, amihez gyors gombokat is létrehoztak, hogy egy kattintdssal a befektetok el
tudjak érni a vallalkozasokat. Itt egy hidnyossagot vettem észre a portallal kapcsolatban, ahogy
azt mar kiemeletem a kozosségi finanszirozas 1ényege az, hogy minél tobb emberhez eljusson
egy kampany hire. Jelen esetben az oldalon nem lattam semmiféle lehet6séget arra, hogy a
befektetdk, vallalkozok meg tudjdk osztani a kampanyt a kozosségi médidban, pedig ez
véleményem szerint olyan tényezd lehet, ami be tudnéd vonzani azt a par extra befektet6t, akik
sziikségesek egy sikeres kampany eléréséhez. Az oldalon elérhetd masik kategoria a tamogatas
céli kampanyokat foglalja 6ssze. Ez annyiban tér el, hogy itt a tamogatok nem varnak el semmi
féle ellenértéket tamogatasukért. Ezen esetben a kampanyok célja valami tudoményos, vallasi,
miivészeti vagy egyéb kulturdlis projekt megvaldsitasa. Jelenleg ezen kategoéridban két
kampany tamogatasa lehetséges a Tékeportalon, mind két kampany nagyon érdekes €s egyedi.
Az egyik a magyar aranycsapatnak allit emléket egy nem hétkdznapi médon, a kampany leirasa
szerint a Holdra szeretnének kiildeni egy irasos emléket olyan tirtechnologiaban hasznalt
megoldassal, amivel tobb sz4z oldalnyi anyagot tudnak tarolni egy kerdmia lapon. Ezt a keramia
lapot szeretnék elhelyezni a Holdon igy emléket allitva a magyar labdartigas egyik kiemelkedd
torténetének. Itt a kampany készitdi viszont szerették volna viszonozni valahogy a tdmogatok
segitségét €s igy tamogatasi Osszegtdl fliggden a tdmogatdk kaphatnak meghivast a projekt
bemutaté rendezvényére, megtekinthetik ezeket a keramia lapokat, illetve a szazezer forint

adomany felett kiildok neve fel fog keriilni ezen keramia lapokra, amik a holdra eljutnak. A



masik kampany a jelenlegi koronavirus helyzetre reagal, ami a szinhaz vildgot nagy mértékben
érintette. Ez a projekt egy virtudlis szinhazat szeretne létrehozni, ami elérhetd barhonnan és
kiilonb6z6 szinhazi darabokat, tanceldadasokat és egyéb eldadasokat mutatna be a nagy
kozonségnek. Ez a két finanszirozasi projekt nagyon jol megszerkesztett, a céljaik jol
meghatdrozottak, egyértelmiien leirjdk a projekt résztvevdit és azt, hogy mit kérnek a
tamogatoiktol. Nemzetkozi szinvonalon mutatjdk be azokat a kozoOsség szamara fontos
projekteket amire szlikség van Magyarorszagon is. Itt csak azt emelném ki hidnyossagként, amit
mar fentebb emlitettem, hogy a megosztasi lehetdségre itt sincs lehetdség, ami korlatozhatja a
kampény sikeres végkimenetelét.(Tokeportal, 2020)

Ahogy azt az Indiegogo példajan lattuk egy kozosségi finanszirozasi oldalnak az egyik
legfontosabb eleme az, hogy mennyi embert tud megszodlitani és hogy talalja az egyes
kampanyokat a felhasznalok, tdmogatok felé. A Tokeportal nagyon kozel all a nemzetkdzi
sikereket mar elért finanszirozasi oldalakhoz. Vizualitas és design téren egyértelmiien a legjobb
kiilfoldi oldalak szintjéhez hasonlo, kommunikacidja egyértelmii és célja jol megfogalmazott,
hasznalata kiemelked6en biztonsagos €s bizalmat sugaroz. A befektetok és vallalkozok szdmara
kiemelkedden jo szolgaltatasok nyujt. Ennek az oldalnak is vannak hianyossagai, amiben még
fel kell ndnie nemzetkozi szinthez és ugy gondolom Magyarorszagon is elengedhetetlen eleme
a kozosségi finanszirozasnak. Ilyen példaul az atlag befektetdé megszolitdsa a mar emlitett
modokon és a megoszthatdsag a kozosségi médidban. A platformot bongészve €s céljaikat
olvasva egyértelmii, hogy a szerkesztdi és szakmai csapat az oldal folyamatos fejlesztésére
torekednek és egyre jobb oldalt szeretnének a felhasznaloknak késziteni. Céljaik kozott az is
szerepel, hogy a kelet eurdpai régidoban egy meghatarozé kozosségi finanszirozasi platformot
hozzanak létre, ahol oktatni, fejleszteni tudjak pénziigyi és befektetési szempontbdl a

lakossagot €s folyton boviild szolgaltatdsokkal segitsék a befektetok és vallalkozok munkajat.

5.2. A Creativ Selector vizsgalata

A kovetkez6 oldal, amit megvizsgaltam a Creativ Selector amivel egy fintech megoldasokkal
foglalkoz6 oldalon talalkoztam. Egyik 2018-ban késziilt cikkiik szerint érdemes lehet ezzel a
portallal foglalkozni, mivel igéretes lehet a platform a jovot tekintve. Ezért megkerestem az
oldalt és tanulmanyoztam az ott olvashat6 és lathat6 dolgokat. El8szor is feltiint, hogy az oldal
vizualitas €s design terén messze elmarad a Tékeportaltdl és a kiilfoldi finanszirozasi oldalaktol.

Megjelenése nagyon egyszerl, kezdetleges és nem felhasznaldbarat. Ez az egyszeriiség a



platform bizalmi értékébol sokat elvesz mivel arra enged kdvetkeztetni, hogy az oldallal nem
foglalkoznak sokat és nem egy professzionalis csapat all mogotte. Jelenleg 2020-ban az oldalon
nem talaltam egyetlen folyamatban 1év$ kampanyt sem. Ugy gondolom, hogy 2018 6ta az oldal
miitkodése nem megfeleld volt és emiatt mar nem hasznaljak, ezért én se szeretnék tobbet

foglalkozni vele.(Creative Selector, 2020)

5.3. A Good platform vizsgalata

Az utolso6 oldal, amit meg szeretnék vizsgalni a Goood. Ez a platform egy adomany tipust
kozosségi finanszirozast valosit meg kétféleképpen. Az egyik egy nyilvanos adomény gytijtés,
amibdl az oldalon sok kampany megtalalhatd. Ezek valami kozjoért, kozosségi érdekért vagy
bajba keriilt egyének megsegitésére folyd kampanyok. Ezek kozott szerepelnek olyan
projektek, aminek célja hagyomanydrzd tevékenység tdmogatasa, egyesiiletek miitkodésének
fenntartasa, allatvédelem vagy betegségek elleni harc. A masik tipus a privat finanszirozasi
projektek. Ezekben a projektekben a kampany vezetd altal meghivott és regisztralt személyek
vehetnek részt. Ez egy igen érdekes €s 1) megkozelités, ami segitheti egy zart kozosségen beliili
pénzgytijtést. Ennek miikodését egy egyszerii példan keresztiil szeretném bemutatni. Tegyiik
fel, hogy egy jegyes par eskiivore késziil. Ilyenkor szokas kisebb nagyobb 6sszegli ajandékokat
adni nekik vagy pénzzel tdmogatni dket. Ez sokszor igen bonyolult és nem kivant folyamat
ezért a hazaspar regisztral a Goood oldalara és elindit egy kampanyt, ahova meghivja az eskiivo
résztvevoit. Leirjak, hogy mire gylijtenek és mekkora Osszegre lenne sziikségilk majd a
meghivott vendégek kore tud adoméanyozni nekik pénzt, amit a par el tud kolteni ugy ahogy 6k
szeretnék. Egy masik példa lehet az altalanos iskoldkban szokasos osztalypénzre gyiijtés. Itt az
osztalyfonokok inditanak kampéanyt és meghatarozzak a befizetendd 6sszeget, amit a sziilok be
tudnak kiildeni nekik. igy megkeriilve azt, hogy gyerekiikkel kelljen elkiildeni a kivant 6sszeget
a sziildknek és a tandroknak se kell a készpénzzel bajlodni. Ugy gondolom ez egy nagyon
hasznos 10jitas lehet, ami a magyar emberek hétkoznapjait nagy mértékben megkdnnyitheti. Igaz
a kkv szektort nem érinti, de mindenféleképpen érdemesnek tartottam megemliteni mert
igéretes megoldds lehet a magyar kozosségi finanszirozas viszonylatdban. Az oldallal
kapcsolatban még kiemelném azt, hogy a nyilvanos kampanyok alatt egyfajta
koszonetnyilvanitasképpen felsoroljak a tamogatok neveit. Ez szerintem egy nagyon jo
funkcidja az oldalnak. E mellett a platformnak rengeteg hidnyossdga van, amikre nem

forditottak elég 1d6t. Latvanyos a Tokeportalhoz képest, hogy ezt az oldalt egy egyszeriibb



designnal készitették el, nem forditottak annyi erdt a tdmogatdk bevonzasara. A megosztasi
lehetdség itt is hianyzik, mint mindegyik magyar finanszirozasi oldalnal. De a platform
biztonsadga megfeleldnek tlinik, amit az oldal fel is tiintet tobb helyen az az, hogy az OTP bank
garantalja a pénziigyi folyamatok biztonsagat és az oldal a legmegfeleldbb online biztonsagi
eldirasokat betartva végzi munkajat. Osszességében a Good oldal nagyon 0 és innovativ
otletekkel allt eld, de ezeket finomitaniuk kell és javitaniuk, hogy a megfeleld vizudlis

elemekkel és funkcionalitassal tobb tamogatdt vonzanak az oldal hasznalatara.(Goood, 2020)

5.4. Magyar finanszirozasi oldalak értékelése

A fentebb emlitett harom finanszirozasi platformot megvizsgalva, egyediill a Tokeportal
bizonyult eléggé professziondlisnak ¢és megbizhatonak a magyar kkv szektor vallalkozasi
szdmara. Ez az egyediili magyar finanszirozasi oldal, ami megfeleléen viszonyul a
vallalkozokhoz tehat segiti 6ket egy kampany soran, illetve a befektetoknek is magas szintli
szolgéaltatasokat nyujt és mind ezeket nagyon jol is mutatja be vizualisan, ami egy fontos
kritérium. Igaz a Tékeportdlnak még nem a teljes verzioja elérhetd a felhasznalok szamara, de
mindségben €s szakmai szempontok szerint is a legjobb oldalnak tekinthetd Magyarorszagon.
Ezek alapjan ugy vélem, hogy a jovében a Tokeportal szinte egyeduralkodo lesz a piacon egy
jelentds ideig. Ez a platform fogja meghatarozni a trendeket és azt, hogy hazankban merre a tart
majd a kozosségi finanszirozas, mint tékeszerzési modszer. Ugy lattam az oldalak megtekintése
utan, hogy jelenleg hazdnkban még ez a finanszirozasi modszer az elérhetd platformokat
tekintve gyerekcipdben jar. A jovOben arra szdmitok, hogy esetleg tobb oldal is megjelenik,
akik alternativat kinalnak és megfeleld vetélytarsai lesznek a TOkeportalnak, igy majd a magyar

kkv-k is valogathatnak sajat preferenciaik alapjan a platformok kozott.



6. PRIMER KUTATAS

Szakdolgozatom megirdsa sordn két féle kutatdsi modszert hasznaltam a megfeleld adatok
gyljtéséhez az egyik a kvantitativ a masik a kvalitativ modszer. A kvalitativ modszer soran a
felmérést végzo bepillantast nyerhet az alanyok viselkedésébe, szokasaiba és jobban megértheti
mit miért csindlnak. Ezt a modszert hasznéalhatjuk akar szervezetek, csoportok vagy egyének
vizsgélata soran is. Ezzel ellentétben a kvantitativ mddszerrel méréseket tudunk végezni
kiilonboz6 szédmszerlisithetd adatokrol és ezeket a szdmadatokat statisztikai moddszerek
segitségével fel tudjuk hasznalni arra, hogy jobban megértsiik a vizsgalt teriiletet.(Corbin-

Strauss, 2014)

6.1. Interju

Kvalitativ kutatasi modszernek az interjut valasztottam, mivel ez egy remek mddja annak, hogy
informaciohoz jussak arro6l, hogy véllalkozéi szempontbol mik a legfontosabb feltételei egy
sikeres finanszirozasi kampanynak. Ehhez egy olyan magyar vallalkozast valasztottam, amely
mar tul van egy sikeres finanszirozasi kampanyon igy meg tudom kérdezni mit tartanak

fontosnak és milyen tapasztalataik vannak a finanszirozasi kampany kivitelezéséhez.

6.1.1. AIT desks bemutatasa

Az interjut az egyik legsikeresebb, vilagszerte ismert magyar vallalkozas a AITdesks szakmai
igazgatdjaval Lancsalics Péterrel készitettem el online forméban. Az AlTdeskset Dr. Marczali
Tamds alapitotta tobb tarsdval 2020. marciusaban. Dr. Marczali egyetemi tanulmanyait
kovetden rogton vallalkozés inditasba fogott csapataval, tehat egy tapasztalt vallalkozo egyik
sikeres projektjét vizsgalhatjuk meg kozelebbroél. Dr. Marczali munkajabol adoéddan a nap nagy
részét egy asztal mellett lilve toltotte, ami elmondasa szerint nagyon rossz hatassal volt az
egészségére. Ekkor jott az otlete arrdl, hogy miért ne lehetne egy olyan asztalt 1étrehozni,
aminek hasznaldja allitani tudja a magassagat igy allva és iilve is tudja hasznalni azt. Ehhez
korabbi projektjeibdl mar ismert gépészmérnok kollegaival elkezdett egy tervet kidolgozni.
Ebbdl az allithato asztal alapotletbdl alakult ki az AlTdesks vallalkozas késObb, amihez

kozosségi finanszirozas forméaban gyiijtottek tokét. A kampéany 2020 junius 21.-ig tartott €s



kitizott cél 15 000 dollar volt, e helyett a vallalkozasnak sikertilt koriilbeliil 650 000 dollart
Osszegyljteni a kijelolt id6 alatt. Jelenleg is az Indiegogo oldalon lehet megrendelni
termékeiket. Ma mar két asztaltipus és megannyi extra szolgaltatas koziil valaszthatnak a
megrendeldk. Jelenleg a véllalkozds mogott tobb mint 1200 tdmogatd all, akik majdnem
1 000 000 dollart adtak Ossze. A termék mar a gyartds folyamatdban van és rovidesen a

kiszallitas is megkezdddik a megrendeldknek.

6.1.2. Kampany elotti teendok

Az els0 a finanszirozast érintd kérdésem Péter felé az volt, hogy a vallalkozas elinditdsdhoz,
hogy jott szoba a kozosségi finanszirozas. Ezt a finanszirozasi format mar ismerte a csapat a
vallalkozas elinditasat is igy képzelték el tehat szdmukra ez volt a kiindulési alap, hogy a
kozosségi finanszirozast szeretnék hasznalni. Péter elmondta ahhoz, hogy sikeres kampanyt
véghez tudjunk vinni, miel6tt elinditandnk azt, sajat raforditassal is szdmolnunk kell. A csapat
az 0 esetiikben is rengeteg pénzt koltott az elokésziiletekre, pontos 0sszeget itt nem tudtam meg
mivel ezek bizalmas informaciok. A kovetkez6 kérdésem arra tért ki, hogy mi motivalta dket
arra, hogy a kezdetektdl a kozosségi finanszirozas mellett alljanak ki, azaz miért nem valami
hagyomdnyos finanszirozasi modszert valasztottak vallalkozasuk elinditdsahoz. Erre azt a
valaszt kaptam, hogy ez egy sokkal rugalmasabb piacra 1épési forma, mint barmelyik masik.
Mivel vallalkozasukat egy startupnak gondoljak, igy szamukra az volt a legfontosabb kérdés,
hogy eladhat6 lesz e a termék, amit kinilnak. Ezt altaldban elemzésekre, kutatdsokra,
feltételezésekre alapozzak a vallalkozdsok, de nagyon ritkan tényleges elsé kézbdl szdrmazo
adatokra is tudnak épitkezni. A kozosségi finanszirozas lehetdséget teremt arra, hogy egy még
nem létezd terméket ténylegesen eladjunk igy validalva az otletet €s koncepcidt. Tehat igy
megkaphatjak az emberektdl a valaszt arra, hogy kell e nekik a termék, amit a véallalkozas kinal.
Ez az AlTdesk esetében egy egyértelmii igen valasz volt. Az AlTdesk csapata a projekt elején
is mar globalisan gondolkodott tehat nem csak Magyarorszagon szerették volna termékiiket
értékesiteni, ezért mindenféleképpen egy olyan finanszirozasi oldalt akartak felkeresni, ami a
vildg barmelyik orszagédban elérhet6 ¢és hasznalhato. Miutdn tanulményoztak tSbb
finanszirozési oldalt is kiilonb6zé szempontok szerint, végiil a két legnagyobb amerikai
finanszirozasi oldalt keresték fel az Indiegogot és a Kickstartert. Mind két oldaltol kértek
ajanlatot arra, hogy mit tudnak felkindlni nekik a kampanyuk sordn, illetve megkérdezték azt

is, hogy mik a jogi, illetve egyéb kovetelményei az oldalak hasznalatinak. A Kickstarter



esetében nem volt jogi lehetdség arra, hogy elindithassdk a projektet. Naluk a kdvetelmény,
hogy a meghatarozott eurdpai orszagok valamelyikében vagy az Egyesiilt Allamokban
tartozkodjon hivatalosan a kampanyt tulajdonlé cég képviseldje. Mas szoval amerikai, német,
olasz, svdjci, lengyel, szlovén stb. allampolgarsagot igazolo papirokkal kell rendelkezzen a
tulajdonos ahhoz, hogy hasznélni tudja az oldalt. Az Indiegogo esetén ez megoldhatd volt
masképpen, igy erre az oldalra esett a valasztasuk. Persze a legfontosabb szempont tovéabbra is
a validaci6 és a rugalmas, hosszu gyartasi ¢s atfutasi 1d6 lehetésége volt. Ebben természetesen

az Indiegogo minden igényiiknek megfeleld jogi hatteret biztositott.

6.1.3. Kampanytervezés

Miutéan a megfelel6 finanszirozasi oldal kivalasztasra keriilt az AITdesk csapatnak meg kellett
tervezni a kampany menetét és az egyéb elinditashoz sziikséges feladatokat. Az Indiegogo
ebben is segitségiikre volt, de Péter elmondésa szerint ez igy is egy hatalmas munka volt
rengeteg problémaval, amit meg kellett oldani. Péter elmondta, hogy a teljes folyamat
koriilbeliil 9 honapig zajlott minden részletre kiterjedden. Ez egy kifejezetten dsszetett folyamat
volt, amit Péter iddsziike miatt csak vazlatosan tudott elmondani nekem, de még igy vazlatosan
is rengeteg pontot felsorolt, amelyek kiemelten fontosak voltak a kampany soran. Az elsé
szamukra a prototipusuk miiszaki paraméterinek egyeztetése volt, ezaltal egy kicsivel kozelebb
keriiltek a végleges valtozathoz ¢és a megfeleld adatokat az okosasztalrol a kampany soran is
jelezni tudtak a tdmogatodiknak. Ezzel szorosan Osszefiiggott a méasodik 1€épés, ami arra iranyult,
hogy megtudjék josolni, hogy a kampany inditdsakor hol fog tartani a termék, azaz, hogy
milyen fejlettségi fazisban lesz. Ezutan kovetkezett a kozosségi média platformok 1étrehozasa,
mivel egy ilyen kampany szerves része a projekt hirének terjesztése, ezt Péter is kiemelte az
interju soran tobbszor, minél tobb embert érnek el anndl valdszinilibb, hogy a kampany sikeres
lesz. Ez utan kovetkezhetett a kampany terv megalkotasa a kozosségi platformokra. Itt kiemelte
azt, hogy minimum 3 honapra elére meg kellett tervezni a kozosségi média kampanyokat, hogy
a projekt megfeleld szintjénél a megfeleld6 moédon tudjak kezelni a beérkezd kérdéseket és
egyebeket. Ezek utan kovetkezhetett a marketing és sales tervek elkészitése, ami egy nagyon
fontos mozzanat hiszen ezek fent lesznek az Indiegogo ¢s kdzosségi média platformokon is. A
kovetkezd 1épesd a megfeleld emberek felkutatasa volt, akik segiteni tudjak a projektet, mivel
a csapat magja mar Osszeallt, tehat a mérnokok és a vallalkozas inditdsban jartas jogi és

gazdasagi szakemberek mar megvoltak, ezért csak kiegészitd emberekre volt sziikség, akik



példaul elvégzik az ligyfélszolgalati és egyéb a projekt szempontjabdl fontos feladatokat. Péter
elmondésa szerint ez utan kovetkeztek az igazan bonyolult feladatok amikor rengeteg
problémaval kellett megkiizdenilik. Az elsé érdekes feladat az online hirdetési stratégia
felépitése volt. Ez egy hagyomanyos modon inditott vallalkozads szempontjabol nem feltétlen
fontos, viszont jelen esetben a kdzdsségi finanszirozas miatt ez egy kulcs fontossadgu feladat
volt. Igy tervezte meg az AITdesks csapata lényegében azt, hogy hogyan terelnek majd
forgalmat az Indiegogo kampanyukhoz. Kovetkezd feladat a feliratkozok gytijtése volt, ez a
mar eldbb emlitett, a projekt hirének terjesztése miatt nagyon fontos volt mivel a kdzdsségi
médidban feliratkozok vagy ismerdseik akar potencidlis timogatok is lehetnek a jovében. Ez
utan johetett a story board megtervezése a termék logikajanak megfelelden. Ez 1ényegében egy
forgatokonyv vagy litemterv, ami orardl orara leirja a kampany menetét példaul azt, hogy a
hirdetések mikor keriiljenek ki, termék fejlesztési fazisait, tamogatok bevonasat a termék végso
kialakitasaban vagy a termék kiszallitasanak varhato idépontjat. Ez Iényegében keretbe foglalja
az egész kampany tevékenységet. A kovetkezd fontos 1épcséd a sikeres kampéanyhoz a
kampanyfilm elkészitése. Ezt szinte minden finanszirozasi oldal megkdveteli a kampanyt
készitd vallalkozoktol. Ezzel a kis filmmel tudjak termékiiket vagy szolgaltatasukat bemutatni
a tdmogatodiknak. Ezzel parhuzamosan az AlTdesks csapata egy termékfotdzast is megcsindlt.
Ezt kiemelten fontosan kezelték mert az Indiegogo is felhivta a figyelmiiket, hogy az elsd dolog,
ami a tdmogatok figyelmét felkelti az a kis kép a termékrdl, amit a tdmogatok az oldal
bongészése kdzben meglatnak. Ezért érdemes egy olyan képet késziteni, ami jo6 mindségben
mutatja meg azt, amit a véllalkozas képviselni szeretne. fgy a tdmogatok megismerhetik a
kampényt miel6tt egy szot is olvasnanak annak leirdsabol. A fentebb mar emlitett story boardot
a finanszirozasi oldal is elbirdlja, megfogalmaznak réla véleményeket, ha esetleg hiba mertil
fel javitast is kérnek, ezek utan megtorténik a jovahagyas és a véglegesités. Ezek utan
kovetkezhetett a kampany indulasanak a megtervezése vagyis, hogy mikor lenne idedlis
elinditani a kampanyt mekkora feliratkozé vagy kozosségi média kovetd szam utan, milyen
hoénapban lenne érdemes vagy milyen idésdvban az alapjan, hogy a célkdzonség mikor
bongészik az interneten. Péter elmondta, hogy ehhez nagyon sok adatot vizsgaltak meg, hogy
az inditds id6pontja megfelelé legyen minden szempontbdl. Ezen adatokat elemezve
kivalasztottak egy idOpontot és ez utan megszervezték azt, hogy az Osszes hirdetés, amit
elkészitettek a kampany induldsanak percére legyen idozitve. Péter elmondta, hogy itt értek el
arra a pontra amikor ugy lattak, hogy a kampanyt el lehet inditani minden feltétel adott volt

ahhoz, hogy sikerre vigyék a kampanyt és 6sszegytiiljon a megfeleld 0sszeg.



6.1.4. Sikeres kampany utani munka

Mint ahogy azt mar ismerhetjiik az AlTdesks esetében a kampany sikerrel is jart és az elére
meghatarozott sszeg tobbszorosét sikeriilt begylijteniiik a tamogatok alltal. Azt is megtudtam,
hogy az indulés utan se allt meg az ¢élet az AITdesk csapatanal a kampany alatt szdmos probléma
mertilt fel, rengeteg kérdést meg kellett valaszolniuk, amit a tdmogatok tettek fel nekik, illetve
ez 1d6 alatt a gyartas €s szallitas tervezését is csinalniuk kellett. Tehat a projekt menedzselése a
kampény iddszaka alatt sem allt meg. Végezetiil a csapatnak a sikeres kampany utan a
megrendeléseket is Ossze kell hangolnia, gyartast el kell inditani és a tdmogatoknak el kell
kiildeniiik a kivalasztott asztalokat. Jelenleg is ezen dolgoznak teljes kapacitasukkal, a
tervezettek szerint a megrendeléseket 2021 elsé negyedévében fogjak kikiildeni.

Ezt a sok feladatot hallva az embernek megfordulhat a fejében, hogy egy sikeres kampany eldtt
nagysagrendileg mekkora Osszegre van sziiksége egy ilyen vallalkozasnak. Ezt meg is
kérdeztem Pétertdl, aki sajnos nem adott konkrét valaszt nekem mivel ezen informaciokat
bizalmasként kezelik, de azt elarulta, hogy sokkal tobbet kellett koltenitlik sajat forrasbol, mint
azt az emberek gondolndk. Hozzétette, hogy sok esetben az emberek azt gondoljadk nem kell
kolteni semmit egy finanszirozasi kampany Osszeszervezésére €s csak egy remek otlet kell,
aminek a kampanyat egy egyszerli szamitogépen egy nap alatt 0ssze lehet dobni. Ez nagyon
messze all a valdsagtol egy sikeres kampany mogott mindig egy csapat all €s akar tobb partner
cég is, akik pedig kovetelik a fizetségiiket a kemény munkajukért cserébe minden honapban.
Ezek mellé természetesen a prototipusok anyag és eldallitasi koltségét, helységek lizemeltetési
koltségét, stadio bérleti dijat €s egyéb koltségeket hozzaadva egy igen jelentds Osszeget kapunk.
Tehat aki igy akar tokét gylijteni az indulé vallalkozasahoz annak a sajat forrassal is szamolnia
kell.

Megkérdeztem az interju soran azt is, hogy egy sikeres kampany utan vissza tekintve mi az a
harom tényez6, ami sziikséges egy sikeres kampany véghezviteléhez. Erre azt a valaszt kaptam,
hogy el6szor is egy olyan oOtletet, prototipust vagy terméket kell megalkotni, ami valamilyen
igényt kielégit vagy egy olyan alternativa, ami barmilyen szempontbo6l jobb, tobb, vagy csak
mas, mint ami egyébként elérhetd a piacon. Itt elmagyarazta Péter, hogy akar egy jo marketing
stratégia is nyerd lehet egy olyan termék esetén, amibdl mar sok projekt elérheté a
finanszirozési oldalakon vagy mar elérhetd mas cég azonos terméke a piacon. Példanak az
elektromos biciklit hozta fel. Elektromos biciklikbdl rengeteg projekt megtaldlhatdé a
finanszirozési oldalakon mégis azok a cégek, amelyeknek a marketing startégidja megfeleld

millié dollarokat tudnak begytijteni egy kampany soran. A masodik az dsszetarto és lendiiletes



csapat. Egy olyan vallalkozonak, aki k6z6sségi finanszirozast szeretne hasznalni az indulé toke
Osszegyljtésére a megfeleld csapatot is meg kell szerveznie. A csapatnak olyan emberekbol
kell allnia, akik szenvedélyesek a terméket vagy szolgaltatast illetden, kitartoak és készek
keményen dolgozni, hisznek a termék vagy szolgaltatds sikerében és az is kedvezd lehet, ha a
csapat tagjai kiilonboz6 teriiletek szakértdi, mivel egy finanszirozasi kampany soran szdmos
tertileten kell a projektnek helyt allnia. A harmadik sikerhez vezetd tényezoként a megfeleld
hirdet6 partnereket mondta Péter. A megfeleld hirdetés nélkiil a kampanynak esélye sincs arra,
hogy elegendd tokét gytijtson a vallalkozés beinditdsahoz. Ahogy azt mar tobbszor emlitettem
ebben az esetben a minél tobb annal jobb elvet kell alapul venni, mivel a feliratkozok szdmanak
novekedésével nagyobb lesz az esély a sikerre.

Végezetiil kitértiink a vallalkozas jovojére, azaz mire szamithatunk a csapattdl a jovében, merre
szeretnének terjeszkedni. Péter azt valaszolta, hogy természetesen fejlesztik tovabb a
vallalkozast folyamatosan. Viszont nagy volument terjeszkedést europaban és az egész vilagon
csak akkor tudjak megkezdeni majd, ha az Indiegogo rendeléseket egytdl egyig leszallitottak
mar. Ugy vizionaljak, hogy az AlTdesks vilagszerte ismert és hasznalt termékeket fog gyartani
irodékba, tanintézetekbe €s egyéb helyekre. Az utolsé kérdésem az volt, hogy hasznalndk e a
kozosségi finanszirozast Gjra akar egy 0j projekt elinditdsa soran. Egyértelmiien igen volt a

valasz, viszont azt is hozzatették, hogy sok mindent méashogy csindlnanak a mai tudasuk szerint.

6.1.5. A kapott valaszok elemzése

Az interju sordn sajnos tobb kérdést nem tudtam feltenni id6 sziike miatt, de igy is rengeteg
hasznos informaciot sikeriilt megtudnom Pétertdl. Igy egy atfogo képet kaphattam arré] milyen
fontos 1épései vannak egy kampanynak. Ugy gondolom, hogy a magyar vallalkozoknak
fejleszteni kell a tudasukat ahhoz, hogy effektiven tudjak hasznalni a k6zdsségi finanszirozast
a kkv szektorban is akar. Az eredményekhez kulcsfontossagli a kozdsségi média és online
hirdetések hasznalata, amiben tapasztalataim szerint nem rendelkeznek akkor tudassal az atlag
magyar vallalkozok. Jelenleg még csak kevesen tudnak a magyar kkv szektorban alkalmazni
ezt a finanszirozéasi modszert, de a jovore valo tekintettel bizakodd vagyok, mivel a most 20-25
éves fiatalok mar remekiil tudjék hasznalni a kozosségi médiat, j6 meglatasaik vannak a design
¢s arculat terén és gondolkodas médjukkal is jobban képviselik ezt az 1) tokeszerzési modszert.
Mielodtt megesinaltam volna ezt az interjut igy gondoltam, hogy a kdzosségi finanszirozas csak

¢s kizarolag valami innovativ startup esetén hasznalhato, de kideriilt, hogy ez nem igaz hiszen



akar egy elektromos bicikli vagy egy tarsasjaték is sikeres finanszirozasi kampany projekt lehet.
Ehhez persze egy kivalo marketing stratégia kell ahogy azt megtudtuk, de nem lehetetlen. Ezt
ugy gondolom a magyar kkv szektor résztvevoi is hasznosithatni tudjék, sot talan ez lehet a
legalkalmasabb modja a kozosségi finanszirozasnak a kkv szektort tekintetében. Hiszen akar
egy kis kézmiives pékség is tudna iizlethelységet nyitni egy belvarosi keriiletben, egy gazda
meg tudja nyitni kis boltjat a nagyvarosi kornyezetben, ahol otthon megtermesztett terményeit
tudja arulni a véaros lakoinak vagy egyedi designu kavézojat meg tudja nyitni az a friss diplomas,
akinek mashogy erre nem lenne esélye. Ugy gondolom a megfelelé marketinggel és a helyi
emberek megszolitasaval, mozgositasaval tehat jelen példankban a keriiletben €16 lakok
segitségével lehetne sikereket elérni a kozoOsségi finanszirozast tekintve a magyar kkv
szektorban. Jelen esetben a példankndl maradva megnyithat az a pékség vagy kavézo a
keriiletben, amit a helyi lakosok mar régdta vartak €s ezért pénziikkel tdmogatnak is és ezzel
egyid6ben a vallalkoz6 is esélyt kap arra, hogy lizemeltesse almai vallalkozasat. Véleményem
szerint a kozOsségi finanszirozds modszerének elterjedését a magyar kkv szektort illetden a
vallalkozok, platformok és befektetok lokalis gondolkodas tudja elémozditani. Természetesen
az innovativ otleteket is segiteni kell, hogy vilagszinten elérhetéek legyenek, de a magyar kkv

szektorban tekintve a kdzosségi finanszirozas a lokalis 6tletek megvaldsitasaval lesz elérheto.

6.2. Kérdoiv

Kutatasom harmadik szempontja a befektetdi oldal vizsgélata, amivel azt szeretném megtudni,
hogy a kozosségi finanszirozds mennyire ismert és elfogadott Magyarorszagon. A kozosségi
finanszirozas egyik legfontosabb tényezdje a tdmogatok, befektetok bevonzasa. Mivel
tamogatok nélkiil egyetlen kampany se tudna sikereket elérni igy kiemelt figyelmet érdemelnek
a platformok és vallalkozok feldl is. Mint azt a szakirodalmakban olvastam ezek a tdmogatok
nem feltétleniil a pénziigyekben jartas befektetéssel foglalkozod szakemberek, hanem nagy
tobbségben olyan hétkdznapi emberek, akik valami vonzd tényezOt latnak egy-egy ilyen
kozosségi finanszirozasi projektben, vallalkozasban.(Jisun-Quercia-Crowcroft, 2014) Ez lehet
akér egy szamukra fontos rendezvény, egy 0j és innovativ termék vagy szolgéltatis. Tehat a
befektetok motivacidja nem csak a haszon szerzés, hanem valami szdmukra kedves, nem
pénzbeli haszonnal kecsegtetd ligy timogatasa, felkarolasa. A P2PMarketData oldalanak 2020-
as statisztikait tanulmanyozva arra lettem figyelmes, hogy legféképpen Eszak-Amerikéban,

Kindban és Nyugat-Eurépaban Orvend egyre nagyobb sikernek a kozdsségi finanszirozas



tdmogatok szamat tekintve.(P2PMasterData let6ltve:2020 nov. 24.) Ezekben a régidkban a
legelterjedtebb kozosségi finanszirozasi modszer a tamogatok szama szerint a hitel tipust
finanszirozasi modell ezt koveti a jutalom tipusi. Demografiai adatokat tekintve a tdimogatdk
jelentds hanyada a 25-35 év kozotti korosztalybol kertil ki ezen teriileteket tekintve és a 45 év
felettiek korében mar jelentésen csokken a tdmogatasi hajlandésdg. A személyek nemét
tekintve a tamogatok nagy része férfi, mivel 6k hajlandéak nagyobb kockazatot vallalni egy
ilyen projekt tamogatasaval. Ezen régiokban azok a személyek hajlandobbak kozdsségi
finanszirozés keretein beliil timogatni projekteket, akik 100 000 dollar vagy a felett keresnek
évente. Az Egyesiilt Allamokban 2019-ben 68 000 dolldr volt az atlag éves jovedelem
viszonyitasi alapként. Azt is tapasztalhatjuk, hogy azok a személyek, akik rendszeresen
hasznalnak online modszereket pénziigyeik kezelésére, nagyobb hajlandésagot mutatnak a
kozosségi finanszirozas hasznalatara. Ezen adatok tekintetében kérddives kutatdsom célja az,
hogy a magyarok megtakaritasi és befektetési szokasait megismerjem jobban, megtudjam
mennyire mozognak otthonosan az online pénziigyintézésben ¢és hasznaljak vagy hallottak e a
koz0sségi finanszirozasrol.(startups.com letdltve: 2020 nov. 10.) igy szeretnék egy atfogo képet

kapni a kozdsségi finanszirozas befektetdi oldalardl magyar viszonylatban.

6.2.1. Kutatasi modszereim

Kérdéivem elkészitéséhez a google forms kérddiv készitd online platformot hasznaltam. Azért
valasztottam ezt a platformot mert megjelenése egyszerii minden hatraltatd tényezdét melldzo,
szerkesztés kozben minden szdmomra fontos elemet megtaldltam benne és kitoltése is
egyértelmii, atlathatd volt a visszajelzések alapjan. Kérddivem egy bevezetovel kezdtem el,
ahol leirtam, hogy mi c€lbdl kérem a kitoltok segitségét, mi a kutatasom témadja és feltiintettem
fontos informéciokat a kitoltéssel kapcsolatban tehat hogy a kérddiv kitoltése anonim mddon
torténik, nem minden kérdés kitdltése kotelezo és atlagosan 5-10 percet vesz igénybe a kitdltés.
A kérdéiv 17 kérdésbol all, amibol 3 demografiai adatok gytijtésére szolgalt, 6 a valaszadd
megtakaritasi szokésaira tért ki, megint 3 az online pénziigyintézésre ¢és 5 kérdés a kitoltok
kozosségi finanszirozasrol alkotott képét mérte fel. A kérdéivben megtaldlhatoak zart, félig zart
¢és skalas kérdések egyarant. Azért dontdttem gy, hogy nyilt kérdéseket nem teszek belel a
kérd6éivembe mert a felsorolt valaszokon kiviil a tobbi lehetséges valaszt feleslegesnek vagy
elhanyagolhatonak mindsitettem az Osszeallitds soran. Ahol pedig mas esetleges valasz is

érdekelt ott félig zart kérdést tettem fel. Az 6sszeallitasi folyamat soran arra is gondoltam, hogy



minél tobb embertdl szeretnék valaszt kapni ezért a zart tipust kérdések a kielemzésnél is
praktikusabbnak bizonyulhatnak. A kérdéiv kikiildésére 3 kiilonféle mddszert alkalmaztam az
elsé a kozosségi médidban torténd megosztas, ahonnan inkdbb a 24 év alatti kitdltokkel
szamoltam a masodik az e-mailben torténd kikiildés ezen esetben a csaladi vallalkozasunk
jelenlegi és maultbeli beszallitoit kerestem fel. Itt megkértem ezen kisvallalkozdsok
tulajdonosait, hogy alkalmazottjaiknak is kiildjék el a kérddivet kitdltésre, ebben az esetben a
25 és 50 év kozotti kitoltokre szamitottam. A harmadik kit6ltési formaban az idésebb korosztaly
véleményét szerettem volna kikérni, tehat 60 év felettiek, ebben az esetben tigy gondoltam az
lehet a legcélra vezetdbb, ha én jarok korbe egy tablet segitségével és kérem meg, hogy toltsék
ki a kérd6ivem, ez a jelenlegi virushelyzetre tekintettel nehéz feladat volt, de igy is sikeriilt par
kitoltést 0sszeszednem. A kérddiv 2 hétig volt elérhetd a kitoltdk szdmara ez 1d6 alatt 151

kitoltés érkezett, amibdl 145 volt értékelhetd.

6.2.2. A minta bemutatasa

Ahhoz, hogy jobban atlassam a magyarok befektetési ¢s megtakaritasi szokasait, valamint azt,
hogy mennyire hasznaljdk az online pénziigyi szolgéltatdsokat a hétkéznapokban a
kornyezetembdl egy N=145 elemii mintat vettem. Kérdéivemet 91 nd és 54 férfi toltotte ki ez
szazalékokban megkozelitéleg a 60% és 40%. Hala a kérd6iv harom féle megosztasi
modszerének az életkor megoszldsa igen valtozatos volt. A szdmomra legfontosabb harom
korosztalybol a 24 év alatti, 25-35 év kozotti és a 36-50 év kozotti korosztalyokbol jott a legtobb
kitoltés. Azért emelném ki ezt a harom korosztalyt mivel véleményem szerint az atlagember
ezekben az években tesz félre a legtobbet és ilyenkor keres befektetési lehetoségeket a
leggyakrabban kiilonb6zd célok miatt. A 24 év alatti 37,9%-a volt az 6sszes kitoltonek, azért
tartottam fontosnak kiilon venni ezt a korosztalyt mert valaszaik alapjan megtudhatjuk, hogy a
fiatalok milyen megtakaritasokkal kapcsolatos tudéssal rendelkeznek és hogy par év mulva
milyen megtakaritasi, befektetési formakat fognak vélasztani. A 25-35 év kozottiek 29,7%-at a
36-50 év kozottiek pedig 19,3%-at tették ki a kitoltoknek, ezen kitoltdktdl kapunk képet az
aktualis helyzetrdl, mivel jelenleg ez a korosztaly az, amelyik aktivan dolgozik és lehetdségiik
van félretenni és esetleg nyitottak az 0j befektetési forméakra is. Az 51-65 éves korosztaly 9,7%-
at mig a 65 év felettieck 3,4%-at tették ki a kitoltdknek. Ugy gondolom, hogy ezen
korosztalyoknak vagy mar megvan az a megtakaritasi forma, amivel évek 6ta gyljtik pénziiket

¢s nem szeretnének 1j dolgokat kiprobalni vagy mar nyugdijas éveikben vannak és fel szeretnék



hasznalni megtakaritott pénziiket, tehat szamomra a megtakaritasrol szol6 kérdések elemzése

irrelevanssa valik ezen korosztalyokat tekintve.

1. diagram: Megkérdezettek megoszlasa életkor alapjan.

ELETKOR MEGOSZLASA

W 24 év alatti

W 25-35 éves

M 36-50 éves

W 51-65 éves

W65 év feletti

Forrds: sajat szerkesztés

A foglalkoztatast tekintve a legtobb kitolto teljes munkaidében dolgozik, voltak részmunkaidds
¢s alkalmi munkat vallalo kitoltok is. 21 kitoltd pedig vagy munkanélkiili vagy tanul6 volt. A
kovetkezO kérdés csoport a megtakaritasokrol szolt. Ezt a szegmenst ugy allitottam be, hogy
akinek nincsenek megtakaritdsai azoknak ne kelljen kitolteni, tehat szdmukra ez a rész
atugorhato volt. A megtakaritdsok vizsgdlatara azért van sziikségem mert igy megtudhatom
mekkora Osszeget tudnak atlagosan félretenni az emberek, mennyire hajlandéak a kitoltok
befektetni megtakaritasaikat, mennyire fontos szdmukra a hozam ¢és kockazat, nyitottak e
esetleg 1) megtakaritdsi vagy befektetési megoldasokra. Eldszor a résztvevOk havi nettod
jovedelmére voltam kivancsi. Itt nagyon széles skaldn mozogtak a bekiildott adatok OFt €s
100 000Ft kozé esett a kitoltok 25,7%-a, 100 001Ft és 200 000Ft kozé 22,9%-a, 200 001Ft és
300 000Ft kozé 18,8%-a, 300 001 és 400 000 kozé 21,5% volt. Ezek voltak azok a csoportok,
amik nagyabol megegyezd szazalékokat mutattak és ezekbe a csoportokba tartozott a kitoltdk
jelentds része. Ezen kiviil 5,6% volt a 400 001Ft és 500 000Ft kéz¢ es6é csoportban, 3,5% az
500 001 és 700 000 kozé esoben és 2,1% 700 000Ft felettiben.



2. diagram: Megkérdezettek netto havi jovedelem megoszlasa.

Netto havi jovedelem

m 100 001-200 000Ft kdzott

B 200 001-300 O00Ft kozott

300 001-400 000Ft kozott

400 001-500 000Ft kozatt

500 001-700 000Ft kozott

Forrds: sajat szerkesztés

2020-ban Magyarorszagon a nettd atlag kereset havonta 263 300Ft koriil alakult az els6é 7
hénapot vizsgalva.(Infostart letoltve: 2020 nov. 14.) Ha ezt aranyaiban az amerikai mintankhoz
hasonlitjuk, ahol az atlagbér koriilbeliil 1,25-szeresének megfeleld havi jovedelem megszerzése
estén mutatnak az emberek nagy mértékli hajlandésagot a kozosségi finanszirozasba
invesztalni, akkor hazdnkban ez a 300 000Ft feletti havi nett6 jovedelemmel rendelkezdket
¢érinti. Tehat a mintdkban ez az Osszes kitoltd 32,7%-at jelenti, amit ki is emeltem az 4bra
készitése soran. Szdmomra meglepd mddon a kitoltok 82,8%-anak van megtakaritdsa mig
17,2% nem rendelkezik megtakaritassal. A megtakaritdssal rendelkezok leggyakrabban
vésztartaléknak tesznek félre ezt koveti az utazds, onmegvaldsitas, majd az egyszeri nagyobb
kiadés, lakdsvasarlas és az dngondoskodas az, ami még jelentésebb szamu jelolést kapott a
kitoltoktdl. Az is kideriilt, hogy nagyon valtoz6 az az Osszeg, amit félre tudnak tenni egy
hénapban. A 0-t61 100 000Ft-ig terjedo listan a legtobben 5000Ft és 10 000Ft kozott tudnak
félre tenni havonta, de ezt szorosan kdveti a 10 000Ft és 20 000Ft kozott és a 20 000Ft és
45 000Ft kozotti csoport is. Szamokban az eltérés 4-5 kitoltd ezen csoportok kozott. Tehat
kimondhatjuk, hogy aki félre tud tenni havonta az koriilbeliil az S000Ft és 45 000Ft 6sszeggel
tud szamolni. Mivel leggyakrabban vésztartalék gyanant vagy utazasra tesznek félre az emberek
ezért véleményem szerint olyan formaban taroljdk megtakaritasaikat, hogy az barmikor elérhetd

legyen szdmukra, igy lekdtni maximum rovid idore fogjak. Ezt a kovetkezd kérdésre adott



valaszok nagyon jol bemutattdk, vagyis, hogy a megkérdezettek nagyrésze folyészamlan vagy
készpénzben tarolja megtakaritasait igy barmikor hozzd tudnak jutni pénziikhéz, nagy

lemaradassal kovette ezeket a megtakaritasi szdmla, lakastakarék és az allampapir.

3. diagram: Legnépszeriibb megtakaritasi formdk.

Legnépszeriibb megtakaritasi formak
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Forras: sajat szerkesztés

A koz0sségi finanszirozas szempontjabol azokat a valaszadokat tudjuk figyelembe venni, akik
képesek hosszabb tdvon melldzni megtakaritott pénziiket, mivel egy-egy ilyen projekt sikeres
levezénylése akar évekig is eltarthat. Mivel a k6zosségi finanszirozds egy magas kockazata
befektetési forma mert sok esetben garanciat nem vallalnak se az oldalak se a vallalkozasok a
sikerre, ezért megkérdeztem azt is a kérdéivben, hogy mennyire hajlandéak az emberek ezt a
kockézatot vallalni. Ez alapjan az jott ki, hogy a valaszaddk tobbsége az alacsony kockéazata
megtakaritasi formékat preferdlja és ezzel inkdbb a hagyomdnyos pénziigyi intézményeket
biznak meg. A kovetkezd kérdéscsoport Osszeallitasa sordn az volt a célom, hogy betekintést
nyerjek abba, hogy hazédnkba mennyire elterjedt az online pénziigyintézés és a digitalis
technoldgidk haszndlata pénziigyeink soran. Az elsé kérdés a fizetésre vonatkozott, itt
megkérdeztem mit hasznalnak legtobbszor vasarlasaik sordn az emberek. A vélaszok ilyenfajta
eloszlasra nem szamitottam miszerint a legtobben bankkartyaval fizetnek 68,3%, 6,9%-a a
valaszadoknak mas online vagy digitalis fizetési modszert hasznal, mint példaul az Apple Pay,

a készpénzzel fizetok csak 24,8%-at tettek ki a megkérdezetteknek.



4. diagram: Résztvevok altal leggyakrabban hasznalt fizetési modok.
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Forras: sajat szerkesztés

A kovetkezd kérdésem arra tért ki, hogy mennyien haszndlnak digitalis platformokat
pénziigyeik intézésére. A valasz itt is eltért attdl amire szamitottam a megkérdezettek 86,9%-a
rendszeresen haszndl ilyen platformokat. Arra is valaszt kaptam, hogy a résztvevok 62,5%-a
otthonosan mozog az online pénziigyintézésben, 22,9% képes lassan, de magatdl boldogulni és
csak 14,6% az, aki jelentOs segitséggel vagy egyaltalan nem képes erre. Ezen kérdés csoportra
adott valaszok alapjan el lehet mondani, hogy az emberek kezdenek kifejezetten otthonosan
mozogni a digitalis pénziigyi vilagban, nem 6dzkodnak online platformok hasznalatatol, a
megfeleld bizalommal vannak ezen technologidk felé. Mind ezek a kdzdsségi finanszirozasra
nagyon kedvezd hatassal vannak mivel ezen esetben elkeriilhetetlen az online feliiletek
hasznélata és az ott torténd folyamatok altaldban valamilyen pénz tranzakciét is magukba
foglalnak. A valaszok alapjan latok arra esélyt, hogy a magyarok hajlandoak lesznek ezen
platformok hasznalatara. Végezetiill az utols6 kérdéscsoportom konkrétan a kozosségi
finanszirozas ismeretére tért ki. Ebbdl kideriilt, hogy a megkérdezettek 52%-a hallott mar a
kozosségi finanszirozasrol. A résztvevok 73,8%-a tdmogatna olyan vallalkozasokat, amik
szamukra vagy a kozOsségiik szdmdra valami hasznot hozna. Viszont az innovativ, Uj
megoldasokkal operalod, lényegében startup vallalkozasokat inditdo vallalkozokat csak a
megkérdezettek 53,8%-a tamogatna. Ugy gondolom ez amiatt lehet, amit mar sikeriilt

megtudni, vagyis, hogy a magyarok tilnyom¢ tobbsége nem szeretne kockazatot véllalni



befektetései soran, ha mégis kockazatot vallal akkor pedig egy olyan projektet, vallalkozast
hajland6 tdmogatni, ami foldrajzilag kozel helyezkedik el hozza. Ezt azért teszi mivel igy, ha
esetleg pénzét elveszti akkor fizikélisan is el tud jarni az ligyben, fel tudja keresni az
illetékeseket, reklamalni tud. Ez a lokalis gondolkodas szintén egyfajta biztositék, kockazat
csOkkentd tényez0 az emberek szamdra véleményem szerint. Arra is kivancsi voltam, hogy
hazankban a k6z6sségi finanszirozas melyik tipusa a legnépszeriibb, vagyis melyiket valasztana
a legtobb ember. Az emberek 43,7%-a jutalom tipust kdzdsségi finanszirozast timogatna, ezt
kovetve egyenld aranyban 19,7%-a részvény €s 19,7%-a hitel tipusut valasztja az utolsé helyen

az adomany tipust kozosségi finanszirozas helyezkedett el 16,9%-kal.
5. diagram: A legnépszeriibb kozosségi finanszirozasi tipusok.
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Forras: sajat szerkesztés

Az utolso kérdésem a platformok ismeretét vagy annak hianyat mérte fel. Ebben az esetben a
vilag 2 legismertebb platformjarol kérdeztem a résztvevoket. Ez a két platform az Indiegogo és

a Kickstarter. Erdekes volt latni, hogy a megkérdezettek csupan 32,4%-a ismerte ezen oldalakat.



6.2.3. Kérdoiv értékelése

A kérdoives kutatdsomat sikeresnek tekintem mivel rengeteg 11j dolgot tudtam meg a befektetdi
oldalrol ez altal. Osszefoglalva az eredményeket a magyarok egyre nyitottabbak a kiilonboz6
digitalis pénziigyi megoldasokra, hajlandéak online platformokat is hasznélni pénziigyeik
intézésre. Ez egy nagyon jo jel arra, hogy a késébbiekben akar a kozosségi finanszirozas
hasznalatara is mutatnak majd hajlandosagot. A megtakaritasaik és befektetéseik kezelésében
viszont sokkal nyitottabbnak és kockazat szempontjabol merészebbnek kell lenniiik ahhoz,
hogy akar kozdsségi finanszirozast hasznaljak. Ehhez akar hozzé fog jarulni a késébbiekben az
is, ha az atlag életszinvonal még jobban kozeliteni fog a téliink nyugatabbra fekvo
orszagokéhoz. Végezetiil a kérddiv azt is megmutatta, hogy a kozdsségi finanszirozas még
nincs benne a koztudatban, az emberek nem feltétleniil ismerik, nincsen meg a megfeleld
tudasuk ahhoz, hogy ilyen oldalakat hasznéaljanak. Ezt a megfeleld oktatdssal akdr amit a
platformok vinnének véghez, orvosolni is lehetne, itt olyan oktaté anyagokra gondolok, amik
bemutatnak a technologia hasznalatat, fontos biztonsagi elemeit, illetve azt, hogy miért lehet
jovedelmez6 a tamogatok szamara. Es ehhez a kovetkez6 pont szorosan kapcsolodik, ami nem
mas, mint a mar sokszor emlitett hirdetés. A kérd6ivbdl is kideriilt, hogy az emberek nagy része
még nem hallott errdl az 0j finanszirozasi megoldasrol, igy a tamogatok tabora is egyeldre, igen
alacsony. Ugy gondolom, hogy célra vezetd lenne ebben az esetben a kiilonboz6 online
feliileteken torténd hirdetése az egyes platformoknak és az illetékes szervezeteknek is nagyobb
figyelmet kellene forditaniuk arra, hogy bemutassak az embereknek milyen lehetdségeik
vannak pénziigyeiket illetéen 2020-ban. Ezen tényeket figyelembe véve tigy gondolom a valasz
arra, hogy befektetdi oldalrol hol tart 2020-ban Magyarorszagon a k6zosségi finanszirozas az,
hogy a befektetok és tamogatok tudasbéli hidnyossagai és erdsen kockézatkeriild hozzaallasa

miatt jelenleg ez a finanszirozasi forma nem hasznalhato.



7. OSSZEFOGLALAS

A kutatdsom célja az volt, hogy jobban megértsem a kozdsségi finanszirozast és megtudjam,
hogy ez a finanszirozasi médszer miikodik vagy miikodhet e a magyar kkv szektorban. El6szor
sikeriilt megvizsgalni azt, hogy az elmult években szamos technoldgiai 0jitas jelent meg a
pénziigyi piacokon vildgszerte. Az egyik ilyen Uj koncepcid a kdzdsségi finanszirozas, ami
segiti a befektetdket a megfeleld vallalkozokkal 6sszehozni egy kdzos egylittmiikodésre. Azt is
megtudhattam, hogy ez a finanszirozasi modszer az USA-bdl indult el és azdta szamos
orszagban hasznaljdk mar ilyen példaul: Egyesiilt Kirdlysag, Franciaorszdg, Daénia,
Németorszag, Lengyelorszag, Japan, Szingapur stb. Kutatdsom sordn harom szemszdgbdl
vizsgéltam meg a kozdsségi finanszirozast, eldszor a platformokat tanulmanyoztam, utana
vallalkozoi oldalt tekintettem meg €s végiil a potencialis tdmogatok gondolataiba kaptam
betekintést. ElsOnek tajékozodtam a két legismertebb k6zosségi finanszirozasi oldalrol, ami a
Kickstarter ¢és az Indiegogo. Részletesen tanulmanyoztam az Indiegogo mikodését,
megallapitottam, hogy az Indiegogo sikerét az egyszerii kezeldfeliilet, konnyli megoszthatdsag,
jo online média kommunikécio €s a befektetok és vallalkozok folyamatos oktatasa és segitése
hozta meg. Miutan megtudtam, hogy milyen tényezok hozzak meg a sikert a kozosségi
finanszirozasi platformoknak, megvizsgaltam harom magyar oldalt. Ezek koziil a Tékeportal
bizonyult a legjobbnak magyar viszonylatban a fentebb emlitett szempontok alapjan, de a
nemzetkozi szinttdl még ez az oldal is elmarad. A finanszirozasi oldalak vizsgalata utdn
elmondhatom, hogy a magyar platformok még nem tudjak megszolitani és professzionalisan
kiszolgélni a magyar vallalkozokat és befektetoket.

A kovetkez0 teriilet, amit vizsgaltam a vallalkozoi oldal volt. Itt egy magyar tulajdont, mar
sikeres finanszirozasi kampanyt végrehajtd, cég szakmai igazgatojaval készitettem interjat. Az
interji soran megtudtam, hogy a sikeres kampany elengedhetetlen része a megfeleld hirdetés,
azaz a potencialis tdmogatok megkeresése, a lendiiletes, motivalt csapat, akik kitartanak a
projekt mellett és persze a megfeleld Gtlet, prototipus vagy termék, ami valamilyen igényt
kielégit vagy alternativat kindl. Ez a harom elem képezi minden sikeres kozosségi
finanszirozasi kampany alapjat. Természetesen ezekhez még szdmos egyeb fontos tertilet
kapcsolodik, de ezek azok, amelyek kulcs fontossaguak egy sikeres kampany végrehajtasdhoz.
Az interju utdn gy gondolom, hogy a magyar vallalkozok még nincsenek felkésziilve teljes

mértékben arra, hogy kdzosségi finanszirozassal gytijtsenek tokét vallalkozasuk elinditasahoz.



A lemaradésuk a legnagyobb mértékben a megfeleld tamogatok felkeresésében talalhato, mivel
a kozosségi médiat nem tudjak ugy hasznalni, ahogy arra sziikség lenne egy finanszirozasi
kampanyhoz. Ugy gondolom viszont, hogy a jovében a most 20-25 év kozotti korosztalynak
mar meglesz a tudésa és hajlanddsaga a kozdsségi média platformokat haszndlni igy varhatoan
eredményesek lehetnek a kdzosségi finanszirozas terén.

Végezetiil egy kérddiv keretein beliil vizsgaltam meg a magyarok hajlandésagat pénziigyeik
digitalis formaban torténd intézésére és a kdzosségi finanszirozas hasznalatara. Itt 17 kérdést
tettem fel, négy kiilonbozo teriiletet érintve ezek a teriiletek: jovedelemmel, megtakaritasokkal,
fizetési szokasokkal és a kozOsségi finanszirozassal kapcsolatosak voltak. Ami kideriilt a
kérd6ivbol az az, hogy a magyarok jelentds hanyada megteheti azt, hogy félre tegyen minden
honapban ¢és alltaldban ezt azért teszik, hogy legyen vésztartalékuk amihez barmikor
hozzanyulhatnak. Ezért ezt a félretett Osszeget a legtobben folydszadmlan vagy készpénzben
tartjak, nem akarjdk lekotni. A kérddiv alapjan azt is megtudhattam, hogy a magyarok korében
a digitalis és online fizetési megoldasok teljesen elfogadottak és a hétkoznapokban is hasznaltak
mar. Viszont a kozoOsségi finanszirozast még nagyon kevesen ismerik, de miutan tobb
informaciot megtudtak réla hajlanddsag lenne a hasznalatara. A kérddiv értékelése soran arra a
kovetkeztetésre jutottam, hogy a kdzdsségi finanszirozas akkor fog miikodni hazdnkban, ha a
megtakaritassal rendelkezOk nagyobb hajlandésagot mutatnanak arra, hogy pénziiket a
vallalkozok rendelkezésére bocsajtsak. A vallalkozok és platformok pedig hirdetésekben
mutathatnak be a ko6zOsségi finanszirozast, mint egy alternativ befektetési modszert és
oktathatnak az érdeklédéket. Ugy gondolom igy réa lehetne venni az alapjéba véve bizalmatlan
magyar tamogatdokat arra, hogy a kozdsségi finanszirozas egy teljes mértékben elfogadott és
hasznalhat6 befektetési modszer.

Dolgozatom irasa soran az a vélemény fogalmazodott meg bennem, hogy Magyarorszagon a
kkv-k kozott a kozosségi finanszirozéas akkor lehet sikeres, ha lokélis gondolkodést vegyitiink
bele. Ez alatt azt értem, hogy nem startup cégeket probalnank meg mindenféleképpen
létrehozni, hanem olyan kis vallalkozasoknak segitenének a befektetok, tamogatok, ami
szamukra is nagyon hasznos lenne. A foldrajzi kozelség a két fél kozott igy gondolom nagyobb

bizalmat eredményezne és tobb vallalkozé kaphatna esélyt almai megvaldsitasara.
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9. MELLEKLETEK

Magyarok megtakaritasi és fizetési szokésai

L/6

Magyarok megtakaritasi és fizetési
szokasai

Kedves Kitolto!

A Budapesti Gazdasagi Egyetem veégzés hallgatdja vagyok. Szakdolgozatom témajanak a
kdzosségi finanszirozast vélasztottam, amit tamogatdi és vallalkozéi oldalrdl is
megszeretnék vizsgaini. A kérddivvel az a célom, hogy atfogd képet kapjak a magyarok
megtakaritasi szokésairdl és arrél, hogy befekietéseik soran mennyire hajlanddak uj pénzigyi
megolddsokat hasznalni.

A kérddiv kitoltése ANONIM modon zajlik és kdriilbellt 5-10 percet vesz igénybe. Nem
kotelezd minden kérdésre valaszt adni!

Eiére is kdszdndm a segitséged!

*Koielezd

Neme: =

Soronként csak egy ovélist jel6ljon be.

T ferti

né

Eletkora: *
Soronként csak egy ovalist jeldljon be.

246y alatti
./ 25-35 éves
¥ 36-50 éves
) 51-65 éves

65 év feletti

Fogialkoztatésanak jellege: *
Soronként csak egy ovalist jeloljon be.

i Teljes munkaidd

" Részmunkaidd

_ Diak/alkalmi munka
' Vallalkozé vagyok
" Munkanélkiili

Tanulé vagyok {nem dolgozom)

hitps://docs.google.com/forms/w/0/d/19pl203zbBSgR 5 XNP-K
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Magyarok megtakaritasi szokasai

4, Vasarlaskor inkabb:

Soronként csak egy ovalist jeldljon be.

{7 Készpénzt hasznalok
. Bankkartyat haszndlok

< £gyeb fizetdsi madokat (pl. Apple pay...)

5. Mennyi a havi netto jovedelme?

Soronként csak egy ovélist jeldlion be.

0100 000 Ft kézatt
100 001-200 000 Ft Kzt
200 001-300 000 Ft kéz6tt
300 001-400 000 Ft kozétt
7400 001- 500 000 Ft kozott
" 500 G01- 700 000 Ft kozét

700 000 Ft felett

6. Van megtakaritasa?
Soronként csak egy ovalist jeldljén be.

> Igen

" Nem
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7. Haaz el6zd kérdésre igennel valaszolt, valassza ki milyen célbol tesz félre?(16bb
valasz megjeldlése is lehetséges)

Vélassza ki az Osszeset, amely érvényes.

[ vésztartalék
[ | nagyobb egyszeri kiadds(pl. aut6 vésarlas)
| nyugdij, 6ngondoskodas

i lakas vasarlas

i gverekek tanulmanyaira

i Brokség utddoknak, csaladnak
[ utazdsra, 6nmegvaldsitésra
Egyéb: |

Magyarok megtakaritasi szokasai

8. Havonta kérulbelll mennyit tud félretenni? *

Soronként csak egy ovalist jelGljén be.

{ ' 0- 5000 Ft kiszbtt

" 5001-10 000 Ft kbzétt
10 001- 20 000 Ft kézstt
20 D01- 45 000 Ft kéizétt
(" 45001- 75 000 Ft kézétt
75 001- 100 DOO Ft kdzitt
1100000 F1 felett

9. Milyen forméban tartja megtakaritasat?(tobb vélasz megjeldlése is lehetséges) *

Vdlassza ki az 6sszeset, amely érvényes.

[ Ikészpénzben
|| folyészamlan
|| megtakarftasi szamla {pl. nyugdijcélli megtakaritasi szamla)
|| bankbetét

I" lakdstakarék

I I befektetési alapok

; allampapir
| irészvények
| ETF

| ringatlanalap
| lingatlan
Egyéb:

3/6 2020.11.24. 1
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10. Megtakaritasai kezelése soran, mennyire fontos Onnek: *

Soronként csak egy ovalist jeldljon be.

Egyaltaldn  Inkabb  Inkabb  Nagyon
nem nem igen fontos

alacsony kockdzat

magas kockdazat-
magas hozam

megszokott
pénzigyi
intézmények
kezeljék
megtakaritasom{pl.
bankok)

Uj, innovativ
pénziigyi
megoldasokat
hasznaljak

Sok ember tdmogatésaval megvaldsuld lizleti projektek. Ez a kdzdssegi
. finanszirozas lényege. Rengeteq ilyen weboldal létezik mar, ahol kisebb és
megtakaritasi nagyohbb 6sszegeket lehet adornanyozni egy projekt megvalésitasahoz.

szokasai

Magyarok

11.  Hallott mar a kdzdsségi finanszirozasrol?

Soronként csak egy ovalist jeloljon be.

‘ Igen

_ Nem

12.  Szivesen tamogatna megtakaritasabol egy olyan véllalkozast (kisebb dsszeggel)
amibél Onnek vagy a kdzdsségnek haszna szarmazna?

Soronként csak egy ovdlist jeldljon be.

. lgen

- Nem

4/6 2020.11.24. 17
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13. Tamogatna megtakaritasabdl olyan vallalkozdkat akik innovativ tleteiket
szeretnék megvalositani?

Soronként csak egy ovalist jeldljon be.

Igen

7 Nem

14. Tamogatasaért cserébe mit varna el ezektdl a véllalkozasoktol ellenériék
gyanant?

Soronként csak egy ovalist jeldljdn be.

" Nem varok el semmilyen pénzbeli juttatast.

" A vallalkozas termékeibdl vagy szolgaltatasabél szeretnék részesiilni elére
megbeszélt mértékben a pénzemért cserébe,

{___i Fix kamat esetén bocsétandm a pénzemet az azt igénylé vallalkozd
rendelkezésére.

) Pénzemért cserébe tulajdoniészt szeretnék kapni a véllalkozdshol,

15.  Hallott mar a Kickstarter vagy Indiegogo platformokrél?

Soronként csak egy ovalist jeldljon be.

Igen

Nem

16. Hasznal digitalis platformokat pénzligyei kezelésére? (pl.online bankolas,
kdltsegkovetés, pénzklildés, online fizetés)

Soronként csak egy ovélist jeldljén be.

Igen

o Nem

17.  Mennyire mozog otthonosan az online pénzigyintézésben?

Soronként csak egy ovalist jeldljén be.
Egyaltalan nem, segitséget kell kérnem hozza |

/6

Probléma nétkil megoldok mindent
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